Drive Clean. Drive Digital. Drive Success.
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Unsere Mission
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Unsere Uniti Highlights

JetWash Connect:

Modular gedacht.
Digital vernetzt.
SB neu definiert.
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Unsere Uniti Highlights (Y WashTec

Beste Waschchemie:

Optimierte Rezepturen fur
maximale Reinigungsleistung
— nachhaltig, effektiv,
wirtschaftlich.
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Unsere Uniti Highlights

Digitale Verkaufe:

Neue Moglichkeiten zur Kunden-
gewinnung und Umsatz-
steigerung durch digitale
Plattformen und (= .

Apps. , ;
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lhr Losungsanbieter rund um die Autowasche () WashTec
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Unsere Uniti Highlights (Y WashTec

Service der liefert:

Schnelle Reaktionszeiten,
proaktiver Support und
Losungen, die den
Betreiberalltag messbar
erleichtern.
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Unsere Uniti Highlights (Y WashTec

Drive clean.
Drive digital.
Drive success.

Die Zukunft der Autowasche
zum Anfassen und Erleben.
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EasyCarWash - eine App viele Moglichkeiten () WashTec

Einzelwaschen
fur Portale und WaschstraBBen

EasyCarWash
PRO
Flatrate/Abos
fur Portale und WaschstraBen
E Wash
Wash&Pay asy(zlal; as

fur JetWash




Die Kraft von Flatrate/Abos — vier Griinde () WashTec

1. Fixe, monatliche Einnahmen
reduzieren Unsicherheiten
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2. Hohe Rentabilitat durch
niedrige, variable Kosten

3. Hohere Kundenbindung- und Qéﬁ
loyalitat & &




Hauptgrund: Zugang zum attraktivsten Geschaftsmodell () WashTec

4. Abo-Kunden generieren fast
dreimal hohere Einnahmen

Customer value

Customer
value

Einzelwascher: Abo-Kunde:
7 Waschen pro Jahr bei 12 Zahlungen pro Jahr bei
8 Euro Durchschnittspreis 18 Euro pro Transaktion

= 56 Euro =216 Euro



WashNow (') WashTec

Marl\jtpliat: Kein Risiko
zum g_r aufvon fur den Betreiber
Autowaschen

neue Vertriebs-
kanalen und somit
Zusatzgeschaft

Keine zusatzliche
Hardware

Gebuihren nur bei
tatsachlichem

Verkauf von digitalen
Waschen

GroBes Netzwerk
und zentrale
Vermarktung




Wo stehen wir heute als Losungsanbieter?

)

>12.000 konnektive
Anlagen weltweit

> 400 teilnehmende R
WashNow Stationen
in DE

> 200 teilnehmende am
ECW PRO/4U I
Stationen

() WashTec
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~600.000 digital
bereitgestellt
Waschen pro Tag



Warum sollten lhre Kunden das verpassen? () WashTec

‘auf Stand
- Halle1/1J20

=] und im Foyer Stand

E30 -

Eingangsbereich,
Halle 1
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