UNITI @Xpo
GOIGIEICIOIOICLS)

19 - 21 May 2026, Stuttgart, Germany

Forecourt Design by Circle Brands

Pressemappe
Press kit

19.-21. Mai 2026, Messe Stuttgart | 19-21 May 2026, Stuttgart, Germany



PRESSEMITTEILUNG
Stuttgart, Mai 2026

AIR-serv starkt seine europaische Marktfihrerschaft auf der UNITI Stuttgart 2026

AIR-serv, Europas fuhrender Anbieter von Selbstbedienungs-Tankstellenautomaten,
prasentiert seine kontinuierliche Expansion und Innovationskraft auf der UNITI Stuttgart
2026. Mit mehr als 23.000 installierten Automaten in ganz Europa setzt das
Unternehmen weiterhin MaBstabe fur Qualitat, Zuverlassigkeit und Leistung in der
Branche.

Mit Uber 40 Jahren Branchenerfahrung ist AIR-serv in sieben europaischen Markten
stark vertreten, darunter GroBbritannien, Irland, die Benelux-Lander, Frankreich,
Deutschland, Osterreich, die Niederlande und Spanien. Die Air-, Vac- und Jet-Wash-
Systeme des Unternehmens sind auf Tankstellen groBer Olkonzerne, in Supermarkten
und im Einzelhandel weit verbreitet.

Die aus erstklassigen Komponenten gefertigten AIR-serv-Maschinen sind auf
Langlebigkeit und konstante Leistung ausgelegt. Die neueste Gerategeneration ist auf
maximale Verfugbarkeit und lange Wartungsintervalle optimiert und bietet eine
Zuverlassigkeit, die mit den Wartungszyklen moderner Fahrzeuge vergleichbar ist. So
profitieren Betreiber von einem unterbrechungsfreien Betrieb und verlasslichen
Einnahmen.

Umsatzbeteiligungs-Partnerschaftsmodell

Der Erfolg von AlIR-serv basiert auf seinem bewahrten Umsatzbeteiligungsmodell, das
Einzelhandlern eine Komplettlosung mit geringem Risiko bietet. AIR-serv liefert,
installiert und wartet alle Gerate kostenlos fur den Betreiber, inklusive laufender
Wartung und schnellem Reparaturservice. Im Gegenzug erhalten Einzelhdndler einen
direkten Anteil der vor Ort erzielten Einnahmen.

Dieser partnerschaftliche Ansatz ermdglicht es Betreibern, sich auf die Optimierung der
Anlagenleistung zu konzentrieren, wahrend AlIR-serv durch proaktive
Wartungsprogramme eine optimale Maschinenverflugbarkeit sicherstellt. Integrierte
kontaktlose Zahlungssysteme erhohen die Transaktionssicherheit, reduzieren das
Vandalismusrisiko und unterstltzen hohere Umsatze mit Kartenzahlungen.

Hochleistungsproduktpalette

Das Portfolio von AlIR-serv umfasst Luft-, Vakuum- und Hochdruckreinigungssysteme,
die sowohl das Kundenerlebnis als auch das Umsatzpotenzial maximieren. Jede
Maschine kann mit zusatzlichen Optionen erweitert werden, um die Rentabilitat des
Standorts weiter zu steigern.



Die Air Machine ermoglicht prazises digitales Reifenaufpumpen mit intuitiver Bedienung
und optionaler Wasser- und Scheibenwaschfunktion. Sie verfligt Uber ein robustes,
einziehbares Schlauchsystem, Frostschutz und ein widerstandsfahiges Gehause fur
den Einsatz bei jedem Wetter.

Die Superfoam Jet Wash-Maschine von AIR-serv verfluigt Uber hochmoderne
Komponenten, die den Kunden eine kraftvolle Schaumwasche ermaoglichen, sowie Uber
eine zusatzliche Beleuchtung, die zur Ausleuchtung des Tankstellengelandes beitragt.

Die kombinierte Luft-, Saug- und Duftmaschine bietet eine kompakte
Mehrzwecklosung, die es Betreibern mit begrenztem Platzangebot auf dem
Tankstellengelande ermaoglicht, die Einnahmen aus der Fahrzeugaufbereitung mit einem
einzigen Gerat zu maximieren.

Initiative zur Sensibilisierung fiir Reifensicherheit

AlIR-serv investiert weiterhin in die Aufklarung tber Reifensicherheitin ganz Europa und
unterstutzt sowohl Betreiber als auch Verbraucher bei der Verbesserung der
Verkehrssicherheit und -effizienz. Viele Fahrzeuge sind zwar mit
Reifendruckkontrollsystemen (RDKS) ausgestattet, diese warnen den Fahrer jedoch in
der Regel erst bei einem Druckabfall von mehr als 20 %. Kleinere Abweichungen bleiben
somit unbemerkt. Selbst geringfligiger Unterdruck kann die Fahrprazision
beeintrachtigen, den Bremsweg bei Autobahngeschwindigkeit um 5-10 Meter
verlangern, die CO,-Emissionen um 3-5 % erhdhen, den Kraftstoffverbrauch um etwa 3
% steigern und den ReifenverschleiB um 20-30 % beschleunigen. Dadurch kann sich die
Reifenlebensdauer potenziell um bis zu 10.000 km verkurzen. Durch gezielte Aufklarung
tragt AIR-serv dazu bei, das Bewusstsein fur Reifensicherheit, die Sicherheit und die
Fahrzeugeffizienz im gesamten Markt zu verbessern.

Nachhaltigkeitsverpflichtung

Nachhaltigkeit ist fest im Geschaftsmodell und Produktdesign von AlR-serv verankert.
Bis zu 97 % der Maschinenmaterialien sind recycelbar, was das starke Engagement des
Unternehmens flr die Prinzipien der Kreislaufwirtschaft unterstreicht. Wassersparende
Systeme sind in alle Gerate integriert, und umweltfreundliche Waschkonzentrate
reduzieren die Umweltbelastung im Betrieb. Daruber hinaus betreibt AIR-serv ein
Abfallmanagementprogramm, das bis zu 98 % der anfallenden Abfalle recycelt. Diese
MaBnahmen gewahrleisten, dass das Unternehmen seinen dkologischen FuBabdruck
kontinuierlich verringert und gleichzeitig leistungsstarke Tankstellenlésungen anbietet.

Besuchen Sie AlIR-serv auf der UNITI Stuttgart 2026, Stand C40

Besucher der UNITI Stuttgart 2026 sind eingeladen, die bewahrte Technologie und das
Partnerschaftsmodell von AlR-serv kennenzulernen, die darauf abzielen, neue
Umsatzmoglichkeiten zu erschlieBen und die Leistung von Tankstellen zu verbessern.



Weitere Informationen finden Sie unter: www.air-serv.co.uk oder www.air-serv.de

Kontakt:
Richard Sweet, Vertriebs- und Marketingdirektor GroBbritannien | Tel.: +44 7712 133 581

| E-Mail: Richard.sweet@air-serv.co.uk

Manuela Zimmermann, CCO & Geschaftsfuhrerin Deutschland & Benelux
T:+49 1727627981 | E: Manuela.zimmermann®@air-serv.de

Pablo Losada, Geschaftsflihrer Spanien
T. +34 608 31 56 01 | E: pablo.losada@air-serv.es

Arnauld Lavigne, Geschaftsfuhrer Frankreich
T: +06 79 64 94 38 | E: arnauld.lavigne@air-serv.fr


http://www.air-serv.co.uk/
http://www.air-serv.de/

PRESS RELEASE
Stuttgart, May 2026

AlIR-serv Strengthens European Market Leadership at UNITI Stuttgart 2026

AIR-serv, Europe’s leading supplier of self-service forecourt vending solutions, will
showcase its continued expansion and innovation at UNITI Stuttgart 2026. With more
than 23,000 machines now installed across Europe, the company continues to set the
benchmark for quality, reliability, and performance in the sector.

With over 40 years of industry expertise, AIR-serv has established a strong presence
across seven European markets, including the UK, Ireland, Benelux, France, Germany,
Austria the Netherlands, and Spain. Its Air, Vac, and Jet Wash systems are widely
deployed across major oil company forecourts, hypermarkets, and independent retail
sites.

Built using best-in-class components, AIR-serv machines are engineered for durability
and consistent performance. Designed for maximum uptime and long service intervals,
the latest generation of equipment delivers reliability comparable to modern vehicle
servicing cycles, ensuring operators benefit from uninterrupted service and dependable
revenue generation.

Revenue Share Partnership Model

At the core of AIR-serv’s success is its proven revenue share model, offering retailers a
fully managed, low-risk solution. AIR-serv supplies, installs, and maintains all
equipment at no cost to the operator, including ongoing maintenance and rapid repair
response. In return, retailers receive a direct share of the revenue generated on site.

This partnership approach allows operators to focus on maximising site performance
while AIR-serv ensures optimal machine uptime through proactive maintenance
programmes. Integrated contactless payment systems enhance transaction security,
reduce vandalism risk, and support increased card-based revenue.

High-Performance Product Range

AIR-serv’s portfolio includes Air, Vac, and Jet Wash systems desighed to maximise both
customer experience and revenue potential. Each machine can be enhanced with
additional options to further increase site profitability.

The Air Machine delivers precise digital tyre inflation with intuitive operation and
optional water and screen wash functionality. It features a heavy-duty retractable hose
system, frost protection, and robust cabinet protection for all-weather performance.

AlIR-serv’s Superfoam Jet Wash machine includes state of the art components to give
consumers a powerful foam wash, with additional lighting, to help light up the
forecourt.



The combined Air, Vac & Fragrance Machine offers a compact, multi-service solution,
enabling operators with limited forecourt space to maximise valeting revenue from a
single unit.

Tyre Safety Awareness Initiative

AlIR-serv continues to invest in tyre safety education across Europe, supporting both
operators and consumers in improving road safety and efficiency. While many vehicles
are fitted with tyre pressure monitoring systems (TPMS), these typically only alert drivers
when pressure drops by more than 20%, leaving smaller deviations undetected. Even
minor underinflation can reduce handling precision, increase braking distances by 5-10
metres at motorway speeds, raise CO, emissions by 3-5%, increase fuel consumption
by around 3%, and accelerate tyre wear by 20-30%, potentially reducing tyre life by up
to 10,000 km. Through targeted education, AlR-serv helps improve awareness, safety,
and vehicle efficiency across the market.

Sustainability Commitment

Sustainability is embedded in AIR-serv’s operating model and product design. Up to
97% of machine materials are recyclable, reflecting the company’s strong commitment
to circular economy principles. Water-saving systems are integrated across equipment,
while environmentally friendly wash concentrates reduce environmental impact during
operation. In addition, AIR-serv operates a waste management programme that
recycles up to 98% of waste generated. These measures ensure the company continues
to reduce its environmental footprint while delivering high-performance forecourt
solutions.

Visit AIR-serv at UNITI Stuttgart 2026, Stand C40

Visitors to UNITI Stuttgart 2026 are invited to explore AlR-serv’s proven technology and
partnership model, designed to unlock new revenue opportunities and enhance
forecourt performance.

For more information, visit: www.air-serv.co.uk or www.air-serv.de

Contacts:
Richard Sweet, UK Sales & Marketing Director
T. +44 7712 133 581 | E: Richard.sweet@air-serv.co.uk

Manuela Zimmermann, CCO & Managing Director Germany & Benelux
T. 4491727627981 | E: Manuela.zimmermann@air-serv.de

Pablo Losada, Managing Director Spain
T.+34 608 31 56 01 | E: pablo.losada@air-serv.es

Arnauld Lavigne, Managing Director France
T. +06 79 64 94 38 | E: arnauld.lavigne@air-serv.fr


http://www.air-serv.co.uk/
http://www.air-serv.de/

COMMUNIQUE DE PRESSE
Stuttgart, mai 2026

AIR-serv renforce son leadership sur le marché européen a UNITI Stuttgart 2026

AIR-serv, premier fournisseur européen de solutions de distribution automatique en
libre-service pour stations-service, présentera son expansion et son innovation
constantes au salon UNITI Stuttgart 2026. Avec plus de 23 000 machines installées a
travers UEurope, Uentreprise continue de faire référence en matiére de qualité, de
fiabilité et de performance dans le secteur.

Forte de plus de 40 ans d'expertise, AlR-serv est solidement implantée sur sept
marchés européens : Royaume-Uni, Irlande, Benelux, France, Allemagne, Autriche,
Pays-Bas et Espagne. Ses systemes de nettoyage a air, a vide et a jet d'eau sont
largement utilisés sur les aires de service des grandes compagnies pétrolieres, dans les
hypermarchés et les commerces indépendants.

Fabriquées avec des composants de pointe, les machines AlR-serv sont congues pour
une durabilité et des performances constantes. Optimisées pour une disponibilité
maximale et des intervalles d'entretien espacés, ces machines de derniére génération
offrent une fiabilité comparable aux cycles d'entretien des véhicules modernes,
garantissant ainsi aux opérateurs un service continu et des revenus réguliers.

Modeéle de partenariat de partage des revenus

Le succes d'AlR-serv repose sur son modele éprouvé de partage des revenus, offrant
aux détaillants une solution entierement gérée et a faible risque. AIR-serv fournit,
installe et entretient gratuitement tous les équipements, y compris la maintenance
continue et un service de dépannage rapide. En contrepartie, les détaillants pergoivent
une part directe des revenus générés sur site.

Ce partenariat permet aux opérateurs de se concentrer sur l'optimisation des
performances de leurs sites, tandis qu'AlR-serv garantit une disponibilité optimale des
machines grace a des programmes de maintenance proactive. Les systemes de
paiement sans contact intégrés renforcent la sécurité des transactions, réduisent les
risques de vandalisme et contribuent a l'augmentation des revenus liés aux paiements
par carte.

Gamme de produits haute performance

La gamme de produits AIR-serv comprend des systémes de nettoyage a air comprimé,
par aspiration et par jet d'eau congus pour optimiser l'expérience client et le potentiel
de revenus. Chague machine peut étre équipée d'options supplémentaires pour
accroitre encore la rentabilité du site.



La machine a gonfler les pneus Air Machine assure un gonflage numérique précis grace
a son utilisation intuitive et propose en option des fonctions de lavage d'eau et de pare-
brise. Elle est équipée d'un systeme de tuyau rétractable robuste, d'une protection
contre le gel et d'un bofitier renforcé pour une utilisation par tous les temps.

La machine de lavage a jet Superfoam d'AlR-serv comprend des composants de pointe
pour offrir aux consommateurs un lavage a la mousse puissant, avec un éclairage
supplémentaire pour illuminer la station-service.

La machine combinée d'air, d'aspiration et de parfum offre une solution compacte et
multiservices, permettant aux exploitants disposant d'un espace limité sur leur station-
service de maximiser leurs revenus de nettoyage a partir d'une seule unité.

Initiative de sensibilisation a la sécurité des pneumatiques

AIR-serv continue d'investir dans la sensibilisation a la sécurité des pneumatiques en
Europe, accompagnant les professionnels et les consommateurs dans l'amélioration
de la sécurité et de l'efficacité routiéres. Si de nombreux véhicules sont équipés de
systemes de surveillance de la pression des pneus (TPMS), ces derniers n'alertent
généralement les conducteurs qu'en cas de baisse de pression supérieure a 20 %,
laissant ainsi passer inapergues les variations plus faibles. Un sous-gonflage, méme
minime, peut réduire la précision de la conduite, augmenter les distances de freinage
de 5 & 10 métres sur autoroute, accroitre les émissions de CO, de 3 a 5 %, augmenter la
consommation de carburant d'environ 3 % et accélérer l'usure des pneus de 20 a 30 %,
réduisant potentiellement leur durée de vie jusqu'a 10 000 km. Grace a des actions de
sensibilisation ciblées, AIR-serv contribue a améliorer la sécurité et l'efficacité des
véhicules sur l'ensemble du marché.

Engagement en matiere de développement durable

Le développement durable est au cceur du modeéle opérationnel et de la conception des
produits d'AIR-serv. Jusqu'a 97 % des matériaux des machines sont recyclables,
témoignant de l'engagement fort de l'entreprise envers les principes de l'économie
circulaire. Des systémes d'économie d'eau sont intégrés a l'ensemble des
équipements, tandis que les concentrés de lavage écologiques réduisent l'impact
environnemental lors de leur utilisation. Par ailleurs, AlIR-serv gére un programme de
gestion des déchets qui recycle jusqu'a 98 % des déchets produits. Ces mesures
permettent a l'entreprise de réduire son empreinte environnementale tout en
fournissant des solutions performantes pour les stations-service.

Rendez-vous sur le stand C40 d'AlIR-serv au salon UNITI Stuttgart 2026.

Les visiteurs du salon UNITI Stuttgart 2026 sont invités a découvrir la technologie
éprouvée et le modéle de partenariat d'AlR-serv, congus pour générer de nouvelles
opportunités de revenus et améliorer les performances des stations-service.



Pour plus d'informations, consultez : www.air-serv.co.uk ou www.air-serv.de

Contacts :
Richard Sweet, directeur des ventes et du marketing pour le Royaume-Uni | Tél. : +44
7712133 581 | Courriel : Richard.sweet@air-serv.co.uk

Manuela Zimmermann, Directrice commerciale et directrice générale Allemagne et
Benelux
Tél. : +49172 7627981 | Courriel : Manuela.zimmermann@air-serv.de

Pablo Losada, Directeur Général Espagne
T.+34 608 31 56 01 | E: pablo.losada@air-serv.es

Arnauld Lavigne, Directeur Général France
T:+06 796494 38 | E : arnauld.lavigne@air-serv.fr


http://www.air-serv.co.uk/
http://www.air-serv.de/

MESSEVORSCHAU

Karcher auf der UNITI expo 2026:
Halle 1 / Stand 1J 60

Karcher prasentiert Innovationen fur die
Fahrzeugwasche

Winnenden, Februar 2026 — Auf der UNITI expo 2026, die vom 19. bis 21. Mai
in Stuttgart stattfindet, stellt Karcher Reinigungsldsungen und Neuheiten aus
dem Bereich der Fahrzeugwaschtechnik vor. Dabei immer im Fokus:
bestmdgliche Reinigungsleistung und der bewusste Einsatz von Ressourcen.
Zu den Produktneuheiten zahlen neben leistungsstarken SB-Saugern auch
innovative Start- und Bezahlsysteme fiir Portal- und SB-Waschanlagen sowie
digitale Lésungen fir das Anlagenmanagement. Im Rahmen der aktuellen
,GolFurther‘-Kampagne zeigt Karcher aul’erdem ausgewahlte Aktionsmodelle

mit Sonderausstattung.

Neues Start- und Bezahlsystem fiir Portal- und SB-Waschanlagen

Karcher stellt mit dem K!Control ein innovatives Start- und Bezahlsystem vor,
das die bisherigen Bedienterminals fir Portal- und SB-Waschanlagen ablost
und die Fahrzeugwasche fir Kunden intuitiver und komfortabler gestaltet.
K!Control zeichnet sich durch seine hohe Benutzerfreundlichkeit, eine
ansprechende Optik und die Integration modernster digitaler Zahlungsoptionen
aus. Betreiber von Portal-, SB-Waschanlagen und Clean Parks profitieren vom

attraktiven Erscheinungsbild und moderner Technik.

Leistungsstarker SB-Sauger

Mit dem SB V KlVac prasentiert Karcher einen SB-Sauger, der die
Saugleistung bei gleichem Energiebedarf um 15 % verbessert und gleichzeitig
den Wartungsaufwand fir Anlagenbetreiber auf ein Mindestmal} reduziert. Der
SB-Sauger kann zudem optional mit einer Druckluftpistole ausgestattet werden,
um selbst schwer zugangliche Stellen im Fahrzeuginnenraum von Staub und
Krimeln  zu  befreien. Der SB-Sauger ist in  verschiedenen

Ausstattungsvarianten erhaltlich — sowohl mit einem als auch mit zwei

KARCHER

Pressekontakt

Julia Hacker
Pressereferentin

Alfred Karcher SE & Co. KG
Alfred-Karcher-Str. 28-40
71364 Winnenden

+49 7195 14 5399
julia.haecker@karcher.com



MESSEVORSCHAU

Saugplatzen — und eignet sich flr Betreiber von Tankstellen, Waschplatzen

oder Werkstatten.

Digitale Losung fiir Anlagen-Management und mobiles Bezahlen

Ein detaillierter Uberblick tber Status und Frequentierung von SB- und
Portalwaschanlagen, einfache Steuerungsmaoglichkeiten und eine zuverlassige
Abwicklung bargeldloser Zahlungen: Das ist die Basis flr einen erfolgreichen
Betrieb von Waschanlagen. Diesen Bedarf der Betreiber adressiert Karcher mit
zwei digitalen Ldésungen. Zum einen erlaubt das webbasierte
Anlagen-Managementsystem Kl!Connect die Analyse von Kennzahlen und die
Fernsteuerung zentraler Funktionen. Zum anderen schafft die Bezahl-App

Pay&Wash mobile Bezahimdglichkeiten und kann dber KlConnect mit

Bonusprogrammen ausgestattet werden.

Das Start- und Bezahlsystem Kl!Control vereint moderne Optik mit einer
Vielzahl digitaler Bezahimdglichkeiten.

KARCHER



MESSEVORSCHAU

Ob mit zweitem Saugplatz oder zuséatzlicher Druckluftpistole — der SB V K!Vac
ist in verschiedenen Ausstattungsvarianten erhéltlich und kann so je nach

Bedarf flexibel konfiguriert werden.

KARCHER



TRADE FAIR PREVIEW

Karcher at UNITI expo 2026:
Hall 1/ Stand 1J 60

Karcher presents innovations for the
vehicle wash

Winnenden, May 2026 — Karcher is presenting cleaning solutions and
innovations from the area of vehicle wash technology at UNITI expo 2026,
which takes place in Stuttgart, Germany from 19 to 21 May. Focal points: best
possible cleaning performance and conscious use of resources. In addition to
powerful self-service vacuum cleaners, the new products also include
innovative start and payment systems for gantry and self-service wash
systems, as well as digital solutions for fleet management. As part of the
current “GolFurther” campaign, Kaércher is also showcasing selected

promotional models with special equipment.

New start and payment system for gantry and self-service wash systems

With the KlControl, Karcher presents an innovative start and payment system
that replaces the previous operating terminals for gantry and self-service wash
systems and makes vehicle washes more intuitive and convenient for
customers. KlControl is characterised by its high level of user friendliness, an
attractive look and the integration of state-of-the-art digital payment options.
Operators of gantry and self-service wash systems and clean parks benefit

from the attractive appearance and modern technology.

Powerful self-service vacuum cleaner

With the SB V K!Vac, Karcher presents a self-service vacuum cleaner, which
improves the suction power by 15 per cent with the same energy requirement
and at the same time reduces the maintenance effort for system operators to a
minimum. The self-service vacuum cleaner can also be equipped with an
optional compressed air gun in order to remove dust and crumbs even in
hard-to-reach areas in the vehicle interior. The self-service vacuum cleaner is

available in various configuration options — both with one and two vacuum

KARCHER

Press Contact

Julia Hacker

Press Officer

Alfred Karcher SE & Co. KG
Alfred-Karcher-Str. 28-40
71364 Winnenden, Germany

+49 7195 14 5399
julia.haecker@karcher.com
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bays — and is suitable for operators of service stations, wash bays or

workshops.

Digital solution for system management and mobile payment

A detailed overview of status and utilisation of self-service and gantry car
washes, simple control options and reliable processing of cashless payments:
This is the basis for successful operation of vehicle wash systems. Karcher
meets this requirement of operators with two digital solutions. Firstly, the
web-based management system Kl!Connect allows the analysis of key
performance indicators and the remote control of key functions. Secondly, the
Pay&Wash payment app creates mobile payment options and can be designed

with bonus programmes via K!Connect.

The KlIControl start and payment system combines a modern look with a variety

of digital payment options.

KARCHER
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Whether with a second vacuum bay or additional compressed air gun — the
SB V Kl!Vac is available in various configuration options and can be flexibly

configured as needed.

KARCHER



Aliaxis to showcase PLX fuel pipework system at
UNITI Expo 2026

Aliaxis UK will be exhibiting at UNITI Expo 2026, the leading European trade fair for the
service station and car wash industries, taking place from May 19-21 2026 in Stuttgart,
Germany.

Visitors can find the Aliaxis team at Stand 5D60, Hall 5, where they will be showcasing
Durapipe PLX, the specialist welded fuel pipework system designed for safe, efficient
transfer of fuels and their vapours in refuelling forecourts.

PLX is designed to make installations faster, safer, and more efficient, while maintaining full
environmental protection. Key components, such as PLX Termination Fittings, offer a
compact, reliable end-of-line solution by replacing three traditional components with a single
electrofusion fitting. These fittings ensure complete secondary containment, reduce the
number of welds required, and are available in 63/75 x 63 mm and 110/125 x 110 mm, with
optional interstitial monitoring ports. Fully compliant with APEA Bluebook guidance, they are
suitable for a wide range of fuels, including diesel, petrol, and biodiesel.

Another key innovation, the PLX One-Weld Transition Fittings, welds the primary and
secondary pipes simultaneously, cutting the number of welds required at pipe run ends in
half. Available in 32/40 mm and 63/75 mm, and offered in passivated mild steel or stainless
steel, these fittings are ideal for time-sensitive projects, helping to reduce both installation
time and costs while maintaining robust safety. Combined with the Termination Fittings,
these solutions make PLX a trusted choice for forecourt operators, contractors, and system
designers around the world.

James Roper, Head of Product Portfolio at Aliaxis UK, said: “Durapipe PLX is a multi-layer,
dual-contained fuel pipework system that has helped set the benchmark for modern
forecourt infrastructure. Developed over 35 years ago and continuously improved since, PLX
combines robust safety with reliable environmental protection.

“Its dual-contained design keeps any leaks in the primary pipe safely contained within the
secondary pipework. Features such as One-Weld transition fittings and compact termination
fittings reduce the number of welds required and simplify installation, helping operators
maintain compliance while keeping installation straightforward.”

In addition to PLX, visitors can also learn more about Aliaxis’ wider industrial offering,
including KENADRAIN® hydraulic channel drainage systems and Redi ISEA oil and
hydrocarbon separators, supporting complete forecourt infrastructure solutions.

Aliaxis_Uniti_Press_Kit_V1_02.26


https://www.aliaxis.co.uk/plx
https://www.aliaxis.co.uk/en/news/details/664578/discover-our-new-plx-termination-fittings
https://www.aliaxis.co.uk/en/news/details/378107/plx-one-weld-transitions-now-available
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Headline:

bellanetaufder UNITI Expo 2026: Individuelle Reinigungslosungen aus
Microfaser fur professionelle Anwendungen

Rhede, 05.05.26. — Auf der UNITI Expo 2026 prasentiert die bellanet GmbH ihr
Ldsungsverstandnis fur professionelle Reinigung: Weg vom Standardprodukt, hin zu
individuell entwickelten Microfaser-Reinigungslésungen, die sich an den konkreten
Anforderungen von Betrieben orientieren.

Viele Unternehmen im Bereich der Fahrzeugpflege und der Industrie stehen vor
ahnlichen Herausforderungen: Standardisierte Produkte passen oft nicht optimal zu
bestehenden Prozessen, Individualisierungsmoglichkeiten fehlen und steigende
Anforderungen an Nachhaltigkeit lassen sich nur schwer wirtschaftlich umsetzen.
bellanet begegnet diesen Anforderungen mit einem partnerschaftlichen Ansatz, der
die spezifischen Bedurfnisse der Kunden in den Mittelpunkt stellt.

Individuelle Losungen statt Standardprodukte

Unter dem Leitgedanken ,Standard kann jeder. Wir entwickeln, was zu lhnen passt.”
zeigt bellanet auf der Messe, wie Reinigungstextilien gezielt auf Einsatzbereiche
abgestimmt werden kdnnen. Das Leistungsspektrum reicht von sofort verfugbarer
Lagerware bis hin zu individuell entwickelten und veredelten Reinigungslosungen,



die Prozesse effizienter gestalten und gleichzeitig die Markenprasenz der Kunden
starken.

Ein besonderer Fokus liegt dabei auf der Moglichkeit zur Individualisierung: Durch
kundenspezifische Veredelungen wie Etiketten, Pragungen oder
Verpackungsldsungen lassen sich Reinigungstextilien eindeutig zuordnen und in
bestehende Betriebsablaufe integrieren.

Produktneuheit: Micro Maxx Trockentuch fiir hochste Anspriiche

Als Produktneuheit stellt bellanet das Micro Maxx Trockentuch vor — ein speziell fir
den professionellen Einsatz entwickeltes Microfasertuch flr die Fahrzeugtrocknung.

Mit einem Flachengewicht von 1.600 g/m? Gberzeugt das Tuch durch eine besonders
hohe Saugfahigkeit und ermdglicht eine schnelle, streifenfreie und
materialschonende Trocknung von Lackoberflachen. Die weiche, silikonfreie
Faserstruktur minimiert das Risiko von Kratzern und sorgt fir gleichbleibend
hochwertige Ergebnisse im taglichen Einsatz.

Durch seine Langlebigkeit und Wiederverwendbarkeit unterstitzt das Micro Maxx
zudem nachhaltige Reinigungsprozesse, ohne Kompromisse bei der Leistung
einzugehen. In Kombination mit individuellen Veredelungsoptionen wird das Tuch zu
einer malRgeschneiderten Losung fur unterschiedliche Einsatzbereiche — von
WaschstraRen Uber Autohauser bis hin zu spezialisierten Aufbereitungsbetrieben.

Nachhaltigkeit und Wirtschaftlichkeit im Einklang

bellanet verfolgt das Ziel, Nachhaltigkeit und Wirtschaftlichkeit miteinander zu
verbinden. Die eingesetzten Microfaser Reinigungslésungen zeichnen sich durch
eine hohe Lebensdauer und konstante Leistung Uber viele Waschzyklen aus.
Dadurch kbnnen Ressourcen geschont und gleichzeitig Betriebskosten reduziert
werden.

Personliche Beratung im Fokus

Im Mittelpunkt des Messeauftritts steht fur bellanet der personliche Austausch:
Besucherinnen und Besucher haben die Mdglichkeit, verschiedene
Microfaserlosungen direkt vor Ort zu erleben und sich individuell beraten zu lassen.

,Nach einem Gesprach mit bellanet haben unsere Kunden eine Lésung, die in ihrem
Alltag funktioniert — nicht nur auf dem Papier®, so das Selbstverstandnis des
Unternehmens.

Besuchen Sie bellanet auf der UNITI Expo 2026 - Halle 3, Stand 3E33 - und
erfahren Sie, wie sich professionelle Reinigungslosungen individuell, wirtschaftlich
und nachhaltig gestalten lassen.

Uber bellanet

Die bellanet GmbH ist spezialisiert auf hochwertige Microfaser Reinigungslésungen
fur den professionellen Einsatz. Mit fast 40 Jahren Erfahrung, textiltechnischem
Know-how und einem klaren Fokus auf partnerschaftliche Zusammenarbeit



entwickelt bellanet individuelle Lésungen fur unterschiedlichste Anforderungen in der
professionellen Reinigung.

Im Mittelpunkt steht dabei stets ein Ziel: professionelle Reinigung einfacher,
effizienter und nachhaltiger zu machen — gemeinsam mit den Kunden.

Als ISO-zertifiziertes Unternehmen stehen wir fur geprifte Qualitat, strukturierte
Prozesse und verlassliche Standards. Nachhaltigkeit ist fir uns kein Marketing-
Schlagwort, sondern gelebter Unternehmensalltag: Seit 2020 sind wir Teil des CSR -
Kompetenzzentrums Munsterland und entwickeln konsequent neue Losungen mit
Sinn.
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bellanet at UNITI Expo 2026: Customized cleaning solutions for
professional applications

Rhede, 20 April 2026 — At UNITI Expo 2026, bellanet GmbH will present its approach
to professional cleaning: moving away from standard products towards custom-
developed microfibre solutions tailored to the specific requirements of businesses.

Many companies in the vehicle care and industrial sectors face similar challenges:
standardised products often do not fit in perfectly with existing processes, there is a
lack of customisation options, and increasing sustainability requirements are difficult
to implement cost-effectively. bellanet addresses these challenges with a partnership-
based approach that focuses on the specific needs of its customers.

Customised solutions rather than off-the-shelf products

Under the guiding principle “Anyone can do standard. We develop what suits you”,
bellanet will be demonstrating at the trade fair how cleaning textiles can be tailored
specifically to different areas of application. The range of services extends from stock
items available immediately to custom-developed and finished microfibre solutions



that make processes more efficient whilst simultaneously strengthening customers’
brand presence.

A particular focus is on the possibility of customisation: through customer-specific
finishes such as labels, embossing or packaging solutions, cleaning textiles can be
clearly identified and integrated into existing operational processes.

New product: Micro Maxx dry cloth for the most demanding requirements

bellanet is proud to introduce the Micro Maxx drying cloth — a new product: a
microfibre cloth specially developed for professional use in vehicle drying.

With a weight of 1,600 g/m?, the cloth impresses with its exceptionally high
absorbency and enables quick, streak-free and gentle drying of painted surfaces. The
soft, silicone-free fibre structure minimises the risk of scratches and ensures
consistently high-quality results in daily use.

Thanks to its durability and reusability, the Micro Maxx also supports sustainable
cleaning processes without compromising on performance. Combined with
customisation options, the cloth becomes a tailor-made solution for a variety of
applications — from car washes and car dealerships to specialist detailing
businesses.

Balancing sustainability and cost-effectiveness

bellanet aims to combine sustainability with cost-effectiveness. The microfibre
solutions used are characterised by a long service life and consistent cleaning
performance over many wash cycles. This helps to conserve resources whilst
reducing operating costs.

A focus on personalised advice

The focus of the exhibition stand is on personal interaction: visitors have the
opportunity to experience various microfibre solutions first-hand and receive
personalised advice.

“After a consultation with bellanet, our customers have a solution that works in their
everyday lives — not just on paper,” says the company.

Visit bellanet at UNITI Expo 2026 — Hall 3, Stand 3E33 — and discover how
professional cleaning solutions can be tailored to individual needs in a cost-effective
and sustainable way.

About bellanet

bellanet GmbH specialises in high-quality microfibre solutions for professional use.
With almost 40 years of experience, technical expertise in textiles and a clear focus
on collaborative partnerships, bellanet develops bespoke solutions for a wide range
of requirements in professional cleaning.



Our work is always guided by a single goal: to make professional cleaning simpler,
more efficient and more sustainable — in partnership with our customers.

As an ISO-certified company, we stand for tested quality, structured processes and
reliable standards. For us, sustainability is not just a marketing buzzword, but an
integral part of our daily business: since 2020, we have been part of the Minsterland
CSR Competence Centre and consistently develop new solutions that make a
difference.

words: 555
Characters including spaces | 3.954




THE BOX Frontal

Our THE BOX is an environmentally friendly Fuel Station, which
offers the superior versatility and security for your fuelling solutions.

Especially useful for fleets, construction, mining, marina, retail,

remote locations, and a wide range of applications.
CONTAINER

THE BOX is Turnkey & Heavy-Duty concept, ready to work and built sERVIgE
to last on the hardest conditions. STAT

ISO CONTAINER ACCESS HATCH
CSC certified for multimodal Easy access to tank's manhole
transport and easy handling. for maintenance operations.

Provide a solid protection
to all the equipment.

STEEL PIPING

Steel piping with welded fittings and
flanged ends for high reliability and o
easy maintenance. :

CONTAINER DOORS

Full access and the highest security
locking system.

DOUBLE WALL

Double wall fuel storage tank
with leak detection.

EQUIPMENT CABINET

Lockable and full and with enough
space for the fuelling equipment.

. CERTIFIED { Caldereria Terns, SL | C. Ramon Llull, 52 | 08554 Seva (Barcelona)
DIPEI

1SO 9001 T +34 938 124 498 | www.thebox.cat | www.terns.pro | hola@terns.pro

BUREAU
VERITAS




MULTIPLE OPTIONS
MULTIPRODUCT

The tank can be divided up to 3 compartments,

to store & supply different products like: Diesel,
Biodiesel, Petrol, Kerosene, DEF...

ADBLUE

Integrated insulated cabinet with full installation

to store & supply AdBlue.

EQUIPMENT

Installation of different equipment like; Fuel

Dispensers, Fuel Management, Transfer Pumps,

EXPLOSION PROOF

THE BOX can be adapted to store & supply Petrol,

Bioethanol or other highly flammable products,
according to the regulations.

SELF-POWER

in a separated cabinet.

MODULAR

Integrated electric generator or a solar energy system

THE BOX can be linked with others to increase

Submersible Pumps, ATGCs, Filter, Meters, Spotlights...

NO LIMITS
THE BOX can be adapted to your needs.

BOX 20’ Frontal

MODELS &

BOX 20’ Frontal
28m3

capacity or different pourposes.

BOX 40’ Frontal
44m3

BOX 40’ Frontal
60m3

Tank shape Cylindrical Cubic Cylindrical Cubic
Tank approval EN12285-2 BS799-5 EN12285-2 BS799-5

& EN1993-4-2 & EN1993-4-2
Dimensions 6058 x 2438 6058 x 2438 12192 x 2438 12192 x 2438
(LxW xH) X 2896 mm X 2896 mm X 2896 mm X 2896 mm
Weight 6500 Kg 7700 Kg 11300 Kg 13800 Kg
(empty)

CERTIFIED

1ISO 9001

7328
BUREAU
VERITAS

Caldereria Terns, SL | C. Ramon Llull, 52 | 08554 Seva (Barcelona)

T +34 938 124 498 | www.thebox.cat | www.terns.pro | hola@terns.pro




THE BOX Lateral

Our THE BOX is an environmentally friendly Fuel Station, which
offers the superior versatility and security for your fuelling solutions.

Especially useful for fleets, construction, mining, marina, retail,

remote locations, and a wide range of applications.
CONTAINER

THE BOX is Turnkey & Heavy-Duty concept, ready to work and built sERVlgﬁ
to last on the hardest conditions. STATI

ACCESS HATCH

STEEL PIPING Easy access to tank's manhole
for maintenance operations.

Steel piping with welded
fittings and flanged ends

SHUTTER DOOR for high reliability and easy
maintenance.

Easy access to dispenser
and high security locking.

ISO CONTAINER

CSC certified for multimodal
transport and easy handling.
Provide a solid protection

to all the equipment.

DOUBLE WALL

Double wall fuel storage tank
with leak detection.

CONTAINER
DOORS
Full access and
the highest security EQUIPMENT CABINET
locking system. Lockable and full and with enough

space for the fuelling equipment.

Caldereria Terns, SL | C. Ramon Llull, 52 | 08554 Seva (Barcelona)
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MULTIPLE OPTIONS

MULTIPRODUCT

EXPLOSION PROOF

The tank can be divided up to 3 compartments, THE BOX can be adapted to store & supply Petrol,

to store & supply different products like: Diesel,
Biodiesel, Petrol, Kerosene, DEF...

ADBLUE

Bioethanol or other highly flammable products,
according to the regulations.

DOUBLE SIDE

Integrated insulated cabinet with full installation Two fuelling positions to fill two vehicles

to store & supply AdBlue.

EQUIPMENT

Installation of different equipment like; Fuel

simultaneously.

MODULAR

THE BOX can be linked with others to increase

Dispensers, Fuel Management, Transfer Pumps, capacity or different pourposes.
Submersible Pumps, ATGCs, Filter, Meters, Spotlights...

NO LIMITS
THE BOX can be adapted to your needs.
MODELS BOX 20’ Lateral BOX 20’ Lateral BOX 40’ Lateral BOX 40’ Lateral

15m3 23m3 41m3 55m3
Tank shape Cylindrical Cubic Cylindrical Cubic
Tank approval EN12285-2 BS799-5 EN12285-2 BS799-5

& EN1993-4-2 & EN1993-4-2

Dimensions 6058 x 2438 6058 x 2438 12192 x 2438 12192 x 2438
(LxW xH) X 2896 mm X 2896 mm X 2896 mm X 2896 mm
Weight 6500 Kg 7700 Kg 11300 Kg 13800 Kg
(empty)

Caldereria Terns, SL | C. Ramon Llull, 52 | 08554 Seva (Barcelona)
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Part of Alimentation Couche-Tard

PRESSEMITTEILUNG

Circle K Deutschland auf der UNITI expo 2026:
Auf Wachstumskurs in Deutschland mit erfolgreicher Umsetzung der Circle K Konzepte

Berlin / Stuttgart, 19.05.2026 — Circle K Deutschland prasentiert sich auf der UNITI expo 2026
als international erfahrener Anbieter von Mobilitats- und Convenience-Lésungen — fiir Kundin-
nen und Kunden ebenso wie fiir Betreiber und Partner entlang des gesamten Tankstellen-
geschifts. Mit dem klaren Anspruch: den Alltag der Kundinnen und Kunden spurbar einfacher
machen. Unter dem Leitmotiv ,Circle K Makes Your Day. Fir alle, die unterwegs sind.“ zeigt das
Unternehmen, wie sich die Stationen mit modernen Convenience-Konzepten zu Anlaufpunkten
fur kurze Stopps, Ladepausen und Genussmomente erfolgreich weiterentwickeln.

Circle K auf der UNITI expo: Im Mittelpunkt der Messe steht der persdnliche Austausch.

In Halle 1, Stand 1H40, hat Circle K ausgewahlte Elemente einer modernen Station aufgebaut.
Dort Iadt Circle K Besucherinnen und Besucher ein, ins Gesprach zu kommen und sich tber Mo-
bilitats- und Convenience-Losungen sowie partnerschaftliche Wachstumsmodelle zu informieren
— insbesondere mit Blick auf mittelstandische Tankstellenbetreiber und potenzielle Partner.

Circle K Messestand auf der UNITI expo 2026

,Circle K steht in Deutschland fur die konsequente Weiterentwicklung des Tankstellengeschafts —
hin zu einem Angebot, das Mobilitadt, Convenience und Retail neu verbindet. Diesen Weg gehen
wir Schritt fir Schritt und sind dabei, immer mehr Circle K Konzepte auszurollen. Das wollen wir
auch in diesem Jahr wieder auf der UNITI expo zeigen.“, so Christian Howe, Vice President und
Geschéftsflihrer Circle K Deutschland.

™
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Mehr Service an jedem Standort

Seit dem Markteintritt 2024 ist Circle K in Deutschland sichtbar vorangekommen. An immer mehr
Standorten erleben Kundinnen und Kunden bereits das volle Circle K Konzept mit modernisierten
Shops und Waschanlagen. An mehr als 700 Anlagen bietet das Unternehmen zudem eine be-
darfsgerechte Autowasche mit vier aufeinander abgestimmten Programmen — von schnell &
smart bis rundum glanzend.

Gleichzeitig entwickelt Circle K das Angebot an allen Stationen kontinuierlich weiter. Ein zentraler
Fokus liegt dabei auf bundesweit einheitlichen attraktiven Aktionsangeboten sowie dem Rollout
der neuen Kaffeemarke ,K Kaffee®.

Mit bald Gber 500 Ladepunkten baut Circle K sein Mobilitatsnetz konsequent aus — von der Innen-
stadt Giber Iandliche Regionen bis zur Autobahnraststatte.

Mdglich wird diese Entwicklung durch die engagierten Teams an den Stationen und im Service
Center, die jeden Tag dazu beitragen, Kundinnen und Kunden ein attraktives und aufeinander ab-
gestimmtes Angebot fir unterwegs zu bieten — von klassischer Energieversorgung und moderner
Ladeinfrastruktur tber zeitgemafle Wasch-, Shop-, Food- und Kaffeekonzepte bis hin zu flexiblen
Tank- und Ladekartenlésungen, insbesondere flr Flotten- und Geschaftskunden.

Von suiB3 bis
herzhaft.
Immer
lecker.

Circle K Shop
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Daruber hinaus hat Circle K im Rahmen einer strategischen Investition kirzlich drei Tanklager in
Deutschland Gbernommen und starkt damit gezielt Wachstum, operative Exzellenz sowie die zu-
verlassige Versorgung. Zugleich schafft das Unternehmen die Grundlage fir eine noch engere
Zusammenarbeit mit Partnern entlang des Tankstellengeschafts und bekraftigt sein Engagement
fur klare Mehrwerte fur Kundinnen und Kunden im deutschen Markt.

Pressekontakt Circle K in Deutschland:

Cornelia Schulze
Referentin externe Kommunikation
cornelia.schulze@circlekeurope.com

Uber Circle K in Deutschland

Circle K ist Teil des kanadischen Unternehmens Alimentation Couche-Tard, einem der weltweit fih-
renden Anbieter von Convenience-Stores und Mobilitatslosungen. Rund 1.200 Tankstellen gehéren in
Deutschland zum Netz des kanadischen Unternehmens. Die Mitarbeitenden von Circle K haben es
sich zur Aufgabe gemacht, das Leben ihrer Kundinnen und Kunden jeden Tag ein wenig einfacher zu
machen. An den Service Stationen bietet Circle K willkommene Services und Dienstleistungen, die
zum Verweilen, Entspannen, Genieften und Einkaufen einladen.

Im Rahmen einer Marken- und Liefervereinbarung und als TotalEnergies Vertragshandler fir Kraft-
stoffe besitzt und betreibt Circle K Tankstellen in Deutschland unter der Marke TotalEnergies. Circle K
erweitert das Angebot mit neuen und modernen Shop- und Waschkonzepten. Circle K verfligt Gber
eine sehr grolRe europaische Prasenz und bietet mit der Fleet Card zudem eine flexible Losung fur
Fuhrparkkunden an, die den unterschiedlichsten Mobilitdtsanspriichen gerecht wird.

Uber Alimentation Couche-Tard Inc

Couche-Tard ist ein weltweit fihrender Anbieter von Convenience- und Mobilitats-Lésungen und

in 29 Landern und Regionen tatig. Das kanadische Unternehmen betreibt rund 17.000 Stores, von de-
nen Uber 13.000 Kraftstoffe fur den Strallenverkehr anbieten. Mit seinen bekannten Marken Couche-
Tard und Circle K ist das Unternehmen einer der grof3ten unabhangigen Betreiber von Convenience-
Stores in den Vereinigten Staaten und ein fihrender Anbieter von Convenience-Stores und Kraftstof-
fen in Kanada, Skandinavien, dem Baltikum, Belgien und Irland. Auch Luxemburg, Deutschland, die
Niederlande, Polen und Hongkong sind Teil des Couche-Tard Netzwerks. Weltweit beschaftigt Cou-
che-Tard rund 146.000 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter.
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PRESS RELEASE

Circle K Germany at UNITI expo 2026:
On a growth trajectory with successful rollout of Circle K concepts

Berlin / Stuttgart, May 19, 2026 — Circle K Germany will present itself at UNITI expo 2026 as an
internationally experienced provider of mobility and convenience solutions — for customers as
well as for operators and partners across the entire fuel retail business. With a clear ambi-
tion: to make everyday life easier for people on the move. Under the guiding principle “Circle K
Makes Your Day. For everyone on the move,” the company will showcases how modern
convenience concepts are transforming service stations into attractive destinations for quick
stops, charging breaks and enjoyable moments.

Circle K at UNITI expo:
Focus on dialogue and partnerships

Personal exchange lies at the heart of Circle K’s presence at UNITI expo is personal exchange.
In Hall 1, at Stand 1H40, Circle K has recreated selected elements of a modern service station.
Visitors are invited to engage in conversation and explore solutions for mobility and convenience,
as well as partnership-driven growth models — particularly with a particular focus on independent
fuel retailers and potential partners.

Circle K booth at UNITI expo 2026

“In Germany, Circle K represents the ongoing evolution of the fuel retail sector — towards an inte-
grated offering that combines mobility, convenience and retail. We are consistently pursuing this
path and are progressively rolling out our Circle K concepts across the market. This is what we

™
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are showcasing once again at UNITI expo this year,” says Christian Howe, Vice President and
Managing Director of Circle K Germany.

More services at every location

Since entering the German market in 2024, Circle K has made clear and visible progress. An in-
creasing number of locations now offer the full Circle K experience, featuring modernised stores
and car wash facilities. The company offers tailored car wash solutions with four coordinated
programmes at more than 700 sites, ranging from quick & smart to a complete premium clean.

At the same time, Circle K continues to enhance its offering across all locations. A key focus is on
nationwide, consistent promotional offers as well as the rollout of the new coffee brand

“K Kaffee.” With soon over 500 charging points, Circle K is steadily expanding its mobility network
— from urban centres and rural areas to motorway service locations.

This development is made possible by the dedicated teams at the service stations and in the ser-
vice centre, who contribute every day to delivering a consistent and attractive offering for people
on the move — from traditional fuel supply and modern charging infrastructure to contemporary
car wash, shop, food and coffee concepts, as well as flexible fuel and EV charging card solutions,
particularly for fleet and business customers.

Von siiB3 bis
herzhaft.
Immer

~ lecker.

Circle K shop

™



Part of Alimentation Couche-Tard

In addition, as part of a strategic investment, Circle K has recently acquired three fuel terminals in
Germany, further strengthening growth, operational excellence and supply reliability. At the same
time, this creates the foundation for even closer collaboration with partners across the fuel retail
business and underlines the company’s commitment to delivering clear added value in the Ger-
man market.

About Circle K in Germany:

Cornelia Schulze
Corporate Communications Germany
cornelia.schulze@circlekeurope.com

Uber Circle K in Deutschland

Circle K is part of the Canadian company Alimentation Couche-Tard, one of the world’s leading provid-
ers of convenience stores and mobility solutions. Around 1,200 service stations in Germany are part of
the company’s network. Circle K employees are committed to making customers’ lives a little easier
every day. At its service stations, Circle K offers welcoming services and amenities designed for relax-
ing, enjoying and everyday convenience.

As part of a brand and supply agreement, and as a TotalEnergies fuel partner, Circle K owns and op-
erates service stations in Germany under the TotalEnergies fuel brand. The company is expanding its
offering with new and modern shop and car wash concepts. With a strong European presence,

Circle K also provides a flexible fleet card solution tailored to a wide range of mobility needs.

Uber Alimentation Couche-Tard Inc

Couche-Tard is a global leader in convenience and mobility, operating in 29 countries and territories,
with close to 17,000 stores, of which approximately 13,000 offer road transportation fuel. With its well-
known Couche-Tard and Circle K banners, it is one of the largest independent convenience store op-
erators in the United States and it is a leader in the convenience store industry and road transportation
fuel retail in Canada, Scandinavia, the Baltics, Belgium, as well as in Ireland. It also has an important
presence in Luxembourg, Germany, the Netherlands, Poland, as well as in Hong Kong Special Admin-
istrative Region of the People's Republic of China. Approximately 146,000 people are employed
throughout its network.
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Dover Fueling Solutions Launches DFS Crypto NOVA to Streamline
Payment Across Evolving Retail Environments
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AUSTIN, TEXAS - 27 April 2026 — Dover Fueling Solutions® (DFS), a part of Dover Corporation and a leading

global provider of advanced customer-focused technologies, services and solutions in the fuel and

convenience retail industry, has today announced the launch of DES Crypto NOVA® - its next generation,

secure, modular payment platform.

With the shift toward multi-payment environments, operators are under growing pressure to deliver fast, reliable
transactions across a growing range of touchpoints. Recent DFS research highlights how varied these
interactions have become with up to 49% of customers across European countries reporting that they use
self-service checkouts and up to 66% of preferring pay-at-pump experiences. This comes alongside growing
demand to combine fuel and non-fuel retail (NFR) purchases in a single visit e.g. convenience store items, car

washes, and vending machines.

Crypto NOVA is designed to provide retailers and merchants with an open payment platform that integrates
across with forecourt and retail devices, from point-of-sale (POS) systems to outdoor payment terminals and
EV charging, enabling consistent transaction processing. Available in Europe, the Middle East and Africa
(EMEA), it also simplifies reconciliation between indoor and outdoor environments, helping operators manage

increasingly complex payment journeys.


https://www.doverfuelingsolutions.com/europe/en/products-and-solutions/secure-payment/dfs-crypto-nova-.html
https://www.doverfuelingsolutions.com/europe/en/products-and-solutions/secure-payment/dfs-crypto-nova-.html
https://www.dovercorporation.com/
https://www.doverfuelingsolutions.com/europe/en/products-and-solutions/secure-payment/dfs-crypto-nova-.html
https://www.doverfuelingsolutions.com/apac/en/gated-asset-form.html?assetPath=/content/dam/dfs/gatedassets/Customer%20Expectations%20Report.pdf&assetTitle=Customer%20Expectations%20Report.pdf&aEMURL=https://www.doverfuelingsolutions.com/bin/gatedcontent.html&operation=preview

“As payment environments become more complex, retailers are managing multiple systems across fuel, retail,
and new services. With Crypto NOVA our vision is to deliver a consistent and connected payment experience
at every touchpoint, for every customer. The platform provides retailers and merchants with unified control,
simplified reconciliation, and operational excellence powered by a trusted and scalable payment gateway.”

said Peter Van Nauw, DFS Senior Director and General Manager, Systems & Payment, EMEA.

Crypto Nova’s modular, open payment platform leverages Europe’s largest fuel retail payment

gateways, Tokheim OASE™ (online authorisation and switching environment), to support reliable transaction

processing and enable acceptance of over 250 card types across Europe. Built on an Android™ platform, it

supports flexible applications, and credit, debit, fuel and loyalty cards.

With DFES research finding that up to 75% of consumers in the UK prefer contactless payments and that 60%
of consumers value loyalty schemes when selecting a station, reflecting a wider shift across markets, it also
supports contactless transactions across cards, smartphones and wearables, helping operators address

evolving consumer behaviour and demand for faster, more convenient payments.

“Crypto NOVA provides unrivalled payment processing,” adds Raf Tormans, DFS Director, Product
Management, EMEA. “This new solution has been specifically developed to deliver unified and fast transaction

processing for fuel retail as well as other markets. It is a modular and reliable, end-to-end payment solution.”

Crypto NOVA meets IFSF industry standards and holds PCI PTS 6.x SRED accreditation, providing a secure
foundation for processing, as unattended payment environments such as pay-at-pump and self-service
checkouts continue to grow. It can also be extended to support PCI DSS and point-to-point encryption (P2PE)

in combination with Tokheim OASE, helping to protect transaction data.

To learn more information about Crypto NOVA, visit DES Crypto NOVA.

View the Full Press Release



https://www.doverfuelingsolutions.com/europe/en/products-and-solutions/secure-payment/tokheim-oase.html
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Dover Fueling Solutions Launches ProGauge DMP MagRF to Transform
Wired Probes into Wireless

ProGauge' DMP MagRF & 4
e

AUSTIN, TEXAS - 19 March 2026 - Dover Fueling Solutions® (DFS), a part of Dover
Corporation and a leading global provider of advanced customer-focused technologies, services
and solutions in the fuel and convenience retail industry, introduces enhanced wireless connectivity
for ProGauge® DMP™ Magnetostrictive _probes and ProGauge® DMP__ Flex™ Magnetostrictive
probes (formerly branded DFS DMP™) with the launch of the ProGauge® DMP™ MagRF.

Built utilising extensive ProGauge® expertise, and based on field-proven technology, the DMP
MagRF helps to effortlessly transform a wired probe into a wireless probe — providing operators with
secure and reliable communications between probe and tank gauge console, regardless of site

orientation or size.

When required wiring infrastructure complicates installation, the DMP MagRF provides operators
with an automatic tank gauge (ATG) solution that can be installed quickly and easily on site, while
delivering a robust and reliable operation.

The DMP MagRF— available in Europe, the Middle East, Africa, Asia Pacific, Australia, and New
Zealand, as well as South America and Latin America — provides operators with a high-quality, and

cost-effective solution to ensure secure, dependable, and robust communication between site
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equipment. Using a single battery, with a life expectancy of three to five years, the DMP MagRF also
embodies low total cost of ownership (TCO).

“Our teams have worked very hard developing and testing this product to the highest standard over
the last year,” said Fergus Heading, DFS Director, Business Development ATG. “The launch of DMP
MagRF allows us to provide retailers and operators with a cost-effective upgrade solution, converting
wired probes into wireless probes with minimal site interruption.”

The DMP MagRF is suitable for use in both retail and industrial applications, when combined with
ProGauge DMP and DMP Flex Probe; this includes fuel depots, fuel sites, airports, water treatment
plants etc.

Stefano Scatena, DFS Senior Director and General Manager, ATG & WSM, added, “By introducing
DMP MagRF, we are continuing to strengthen our company mission: to be a leading global provider
of advanced, customer-focused technologies, services and solutions in the fuel and convenience
retail sectors.”

To learn more about the DMP MagRF, visit ProGauge DMP MagRF.

View the Full Press Release
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Dover Fueling Solutions Launches ProGauge LR120 Radar to Enhance
Accuracy and Visibility in Industrial Applications
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AUSTIN, TEXAS - 26 February 2026 - Dover Fueling Solutions® (DFS), a part of Dover
Corporation and a leading global provider of advanced customer-focused technologies, services
and solutions in the fuel and convenience retail industry, is proud to launch the ProGauge® LR120
Radar — DFS’ latest automatic tank gauging (ATG) solution specifically designed for industrial
applications.

The radar — available in the Europe, Middle East, and Africa (EMEA) region, as well as South America
and Latin America (SAL) — provides operators with an incredibly accurate solution that seamlessly
integrates with the ProGauge MagLink LX® console family to provide operators with complete
visibility.

Packaged in a hermetically-sealed PVDF enclosure for years of trouble-free and reliable
measurement service, the LR120 Radar delivers precise level measurement to ranges of 30 meters
(98.4 f1); while its long range, narrow beam makes it best suited for tanks, wet wells with obstructions,
or solid level measurement. It is also approved for open air applications outside of a tank and is

hazardous area-compliant for safe use in explosive dust or dust environments.
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“The ProGauge® portfolio has evolved into a one-stop-shop for fuel management and is considered
to be one of the leading brands for ATG solutions in the industry,” said Nuno Almeida, DFS Director,
Product Management, EMEA. “By evolving our product portfolio to include accurate measurement
for industrial applications, we are continuing to offer truly global solutions to provide operators with
complete and accurate visibility into their stocks.”

The LR120 Radar is compact, easy to install, and its 2mm accuracy near zero range distance yields
optimum inventory management capability for a wide range of operators.

Stefano Scatena, DFS Senior Director and General Manager, ATG & WSM, added, “Wherever our
customers are in the world, whatever their needs, and whatever their forecourt set-up, the ProGauge
portfolio has a solution to suit and the new LR120 Radar is testament to that, as we can now help
enable operators to monitor and measure any liquid or solid on a site.”

View the Full Press Release
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Dover Fueling Solutions Launches Detailed Report Exploring How
Consumer Expectations are Redefining the Forecourt Experience

REPORT

DOWNLOAD

Beyond the pump:

A Report on Enhancing the Consumer
Experience in Fuel Retail Sites.

et

AUSTIN, TEXAS - 3 November 2025 - Dover Fueling Solutions® (DFS), part of Dover
Corporation and a global leader in fuelling and convenience retail technologies, has launched a new
report titled “Beyond the Pump: Enhancing the Consumer Experience in Fuel Retail.”

Based on a survey of 1,200 consumers across the UK, France, Germany, and the Netherlands, the
report explores the factors that most influence fuel station choice, from price and cleanliness to
access to multi-energy options and additional services.

[t highlights how fuel sites are evolving from simple refuelling stops into multi-purpose destinations,
and how well-managed facilities are influencing brand loyalty and driving a new standard for
customer experience.

Key findings include:

e United Kingdom: 72% of UK consumers prioritise price ahead of location and cleanliness,
with 75% now preferring contactless payment - highlighting the growing demand for fast,
seamless transactions.
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e France: Two-thirds of consumers (66%) now choose to pay directly at the pump, making
France the leader in integrated fuel payments.

e Germany: While only 6% of consumers currently use pay-at-pump, trust levels remain among
the highest, showing confidence in the fuelling process despite slower digital adoption.

e Netherlands: Loyalty is the weakest across all markets, with just 8% of Dutch consumers
describing themselves as “extremely loyal” to a fuel brand, underlining how convenience now
outweighs brand affinity.

The report combines these insights with commentary from industry experts, who explore how data,
automation, and consumer understanding are shaping the next era of fuel retail.

“Smart fuel sites, or mobility hubs, represent a significant evolution for fuel retailers, moving beyond
traditional fuel sales to become central hubs for various transportation and convenience needs,” said
Peter Van Nauw, Senior Director and General Manager, DFS Systems and Payment, EMEA. “This
shift requires embracing technology, focusing on the customer experience, and adapting to the
changing mobility landscape.”

The report also addresses the growing challenge of balancing operational reliability with customer
satisfaction and outlines how DFS solutions such as Tokheim® and Wayne® dispensers, Prizma,
and Tokheim Crypto VGA® OPT/DIT payment technology help retailers deliver trusted
transactions, reduce downtime, and create seamless digital journeys. It also explores the rise
of alternative fuels, including LNG, CNG, HVO, hydrogen, and EV charging, which are becoming
essential components of the modern fuel site.

The full report is available to download at: https://brnw.ch/21wX3B7

View the Full Press Release
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Dover Fueling Solutions Collaborates with Ardova Plc to Bring
Automation to Fuel Retail Sites Across Nigeria

D ap

FUELING SOLUTIONS
ardova plc

AUSTIN, TEXAS - 27 August 2025 -Dover Fueling Solutions® (DFS), a part of Dover
Corporation and a leading global provider of advanced customer-focused technologies, services
and solutions in the fuel and convenience retail industry, is proud to announce its collaboration
with Ardova Plc to bring automation to fuel retail sites across Nigeria — marking the largest project
of its kind in the region.

This groundbreaking initiative will enable 1,000 pumps in Ardova’s Nigerian retail network to be
upgraded with DFS Automation Solutions including DFS Fusion® Automation Server Version 3
forecourt controller (FCC), ProGauge™ wired and wireless probes, ProGauge MagLink X
Ultimate® console, ProGauge™ MagDirect, and DFS FCW Connect™. Ardova Plc also plans to install
Tokheim Quantium® fuel dispensers across hundreds of stations in the country. The project
installation will be carried out by DFS’ trusted regional partner, Mintin.

The Ardova partnership builds on DFS’ well-established presence in the region through its
Tokheim® and Wayne® fuel dispenser ranges, representing a new chapter in operational
modernisation and innovation for Nigeria’s downstream sector.
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“This partnership represents a pivotal moment in Ardova’s transformation. As we digitise and
modernise our retail network, the integration of DFS’ automation suite empowers us to operate with
greater agility, precision, and transparency. We are not just adopting technology — we are
reimagining how fuel retail should serve customers in a fast-changing world,” said Abdul-Hakeem
Buhari, Chief Strategy Officer at Ardova Plc.

“DFS is proud to celebrate this strategic collaboration with Ardova Plc and one of our trusted local
partners Mintin,” said Jorge Bastos, Regional Sales Manager, Sub-Saharan Africa Team Leader at
DFS. “Together, we are setting a new standard for dispenser and automation excellence in Nigeria.
With our cutting-edge wired and wireless automation solutions, we’re revolutionising retail operations
across the country—and this is just the beginning.”

Kamil Adebumola, General Manager, Technology & Analytics at Ardova Plc, added, “Partnering with
DFS on our service station automation project is a game-changer. We chose them for their strong
regional presence, hands-on support, and deep expertise in automation. Gaining real-time visibility
into underground tank levels and dispensing activity across our network. This has significantly
enhanced transparency, reduced stock variances, and enabled our team to make faster, data-driven
decisions. DFS has proven to be a reliable and forward-thinking partner.”

“This collaboration exemplifies how global innovation and local expertise can transform Nigeria’s
downstream sector,” said Ernest Uduje, CEO of Mintin Ltd. “By pairing DFS’ world-class automation
solutions and fuel dispensers with Mintin’s engineering capabilities and nationwide support network,



Ardova’s stations can now operate more efficiently and deliver a faster, smarter fuelling experience
for motorists across the country.”

About Ardova Plc

Ardova Plc is a leading integrated energy company in Nigeria with operations across downstream,
trading, logistics, renewables, and upstream. With over 700 retail touchpoints, a $500M terminal,
and the largest LPG facility in West Africa, Ardova is a national infrastructure player committed to
powering progress. Its diverse portfolio includes fuel retailing, commodity trading, aviation fuel,
lubricants, marine and road logistics, specialty products, and renewable energy. Headquartered in
Lagos and driven by innovation, scale, and sustainability, Ardova is redefining energy access across
Africa.

View the Full Press Release
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Dover Fueling Solutions Announces Global Partnership Agreement with Bottomline

DOVER bottomline

FUELIMNG SOLUTIONS

AUSTIN, TEXAS - 19 June, 2025 - Dover Fueling Solutions® (DFS), a part of Dover
Corporation and a leading global provider of advanced customer-focused technologies, services,
and solutions in the fuel and convenience retail industry, today announced a global partnership
agreement with Bottomline™ to bring the BX™ Platform—a cutting-edge supply chain optimization
solution—to fuel retailers worldwide.

Since 2023, DFS and Bottomline have been partners in Europe, saving customers a great deal of
money. Following its success in Europe, the partnership has now been extended to benefit fuel retail
businesses, globally.

Bottomline’s BX platform can be used to plan, execute, and reconcile deliveries from depot to tank.
The smart algorithms forecast inventories, generate orders, and optimize routes, supporting
customers with maximizing cost efficiencies every step of the way. The powerful combination of BX
platform, paired with ProGauge™ Automatic Tank Gauge (ATG) consoles and probes and/or the DX
Wetstock® platform from DFS, enables customers unparalleled wetstock and supply chain
optimization, allowing them to take full control of their inventory, while delivering a valuable end-to-
end solution that eliminates unnecessary losses.
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“This partnership brings a cutting-edge supply chain optimization solution to customers on a global
scale,” says Jeroen Van Pelt, Sales Director, DFS. “With the ability to plan, control, and monitor the
supply chain, retailers can reduce costs while ensuring an efficient supply chain cost from depot to

tank.”

Léon van Rijswijk, CEO of Bottomline, added, “With DFS’ strong global sales network, including
regional sales teams and local distributors, we’re excited to expand the reach of BX and transform

fuel logistics together.”

View the Full Press Release
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Mobile
Kraftstoffversorgungssysteme

Das Angebot wird durch mobile und
containerisierte Tankstellen auf Basis von
Stahltanks ergdnzt. Diese Losungen
ermoglichen die schnelle Einrichtung von
Kraftstoffabgabestellen an nahezu jedem
Standort, ohne den Bau fester Infrastruktur.

Qualitéat durch Zertifizierung

bestdtigt
Die Produktion erfolgt gemdls europdischen
Normen und ISO-

Qualitdtsmanagementsystemen. Die Stahltanks
sind von anerkannten Stellen wie TUV Rheinland,
KIWA und UDT-CERT zertifiziert und erfullen die
Anforderungen der EN-Normen sowie der EU-
Richtlinien - sowohl im Hinblick auf den
Produktionsprozess als auch auf die
Konstruktionsqualitdt.

Sicherheit und Konformitat

Durch die Einhaltung strenger Qualitats- und
Sicherheitsstandards kénnen Ekonstal-Lésungen
auf verschiedenen Mdarkten unter
BerUcksichtigung lokaler gesetzlicher und
umweltbezogener Vorschriften eingesetzt
werden. Dies gewdhrleistet Betriebssicherheit
und minimiert Risiken bei der Lagerung von
FlUssigkeiten.

Ein zuverldssiger Partner fir lhre
Projekte

Ekonstal ist ein erfahrener Partner in der Planung,
Produktion und Lieferung von Stahltanks sowie
kompletten Systemen zur Lagerung und
Verteilung von Kraftstoffen. Das Unternehmen
begleitet seine Kunden in jeder Phase des
Projekts — von der Konzeption Uber die Fertigung
bis hin zur finalen Umsetzung.

Kontakt

Ekonstal Sp. z 0.0.

Polska, Piotrkéw Kujawski 88-230, ul. Stoneczna
30

https://ekonstal.pl/en/

marketing@ekonstal.pl
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Ekonstal Group — Stahltanks und mobile
Lésungen fiir die Lagerung und Verteilung von
Kraftstoffen

Zuverlassige Lésungen fur die Lagerung von
Kraftstoffen und fltissigen Medien, entwickelt mit
Fokus auf Sicherheit, Langlebigkeit und globale
Marktanforderungen.
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Erfahrung und Kompetenz

Ekonstal ist ein polnischer Hersteller von Stahltanks fur
die Lagerung von Kraftstoffen und anderen flussigen
Stoffen. Das Unternehmen verflgt Uber langjdhrige
Erfahrung in der Konstruktion und Produktion von
oberirdischen und unterirdischen Stahltanks, ein- und
doppelwandig, die in der Industrie, Landwirtschaft, im
Kraftstoffsektor, im Bauwesen sowie in spezialisierten
Anwendungen, einschlieRlich militérischer Projekte,
eingesetzt werden.

Breites Angebot und individuelle
Anpassung

Das Produktspektrum umfasst  Stahltanks  far
Kraoftstoffe, LPG, AdBlue, FlUssigdinger sowie
chemische Substanzen, auch solche mit erhéhten
Sicherheitsanforderungen. Jeder Stahltank kann
individuell hinsichtlich Volumen, Kammeranzahl,
Konstruktion und Ausstattung an spezifische
Einsatzbedingungen angepasst werden.

Einsatz auf internationalen Mdarkten

Ekonstal liefert seine Produkte weltweit. Die
Stahltanks  kommen  sowohl in  grolden
Infrastrukturprojekten als auch im taglichen
Betrieb von Industrieunternehmen, Logistikfirmen
und landwirtschaftlichen Betrieben zum Einsatz,
wo  Zuverlassigkeit und sichere Lagerung
entscheidend sind.
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Mobile fuel distribution systems

The offer is complemented by mobile and
containerized fuel stations based on steel
tanks. These solutions enable the rapid
deployment of fuel distribution points in any
location, without the need to build permanent
infrastructure.

Quality confirmed by certification

Production is carried out in accordance with
European  standards and ISO  quality
management systems. The tanks are certified
by recognized notified bodies such as TUV
Rheinland, KIWA, and UDT-CERT, confirming
compliaonce with EN standards and EU
regulations in both manufacturing processes
and structural quality.

Safety and regulatory compliance

By meeting strict quality and safety
requirements, Ekonstal solutions can be used
across various markets in compliance with local
legal and environmental regulations. This
ensures operational reliability and reduces risks
associated with the storage of liquid
substances.

A reliable partner for your projects

Ekonstal is an experienced partner in the design,
production, and delivery of steel tanks and
complete fuel storage and distribution systems.
The company supports clients at every stage of
the project, from concept and manufacturing to
final implementation.

Contact

Ekonstal Sp. z o.0.
Polska, Piotrkow Kujawski 88-230, ul. Stoneczna
30
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Ekonstal Group - steel tanks and mobile
solutions for fuel storage and distribution
Reliable solutions for storing fuels and liquid
substances, designed with safety, durability, and
global market requirements in mind.
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Experience and expertise

Ekonstal is a Polish manufacturer of steel tanks
designed for the storage of fuels and other liquid
substances. The company has many years of
experience in the design and production of
aboveground and underground tanks, including
single- and double-wall constructions, used in
industry, agriculture, the fuel sector,
construction, and specialized applications,
including military projects.

Wide range and customization
options

The product range includes tanks for fuels, LPG,
AdBlue, liquid fertilizers, and chemical
substances, including those requiring enhanced
safety standards. Each tank can be individually
customized in terms of capacity, number of
compartments, design, and equipment to meet
specific operational requirements.

Applications across international
markets

Ekonstal products are delivered worldwide. Our
tanks are used in large-scale infrastructure
projects as well as in the daily operations of
industrial companies, logistics businesses, and
agricultural enterprises, where reliability and
storage safety are essential.
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Mobile drivstoffdistribusjonssystemer

Tilbudet suppleres av mobile og containerbaserte
drivstoffstasjoner med stdltanker. Disse lasningene
gjer det mulig o raskt sette opp
drivstoffutleveringssteder hvor som helst, uten at
det er ngdvendig & bygge fast infrastruktur.

Kvalitet bekreftet gjennom sertifisering

Produksjonen foregdr i samsvar med europeiske
standarder og ISO-baserte
kvalitetsstyringssystemer. Tankene er sertifisert av
anerkjente sertifiseringsorganer som TUV Rheinland,
KIWA og UDT-CERT, noe som bekrefter at de
oppfyller EN-standarder og EU-forskrifter b&dde ndr
det gjelder produksjonsprosesser og
konstruksjonskvalitet.

Sikkerhet og overholdelse av regelverket

Ved & oppfylle strenge kvalitets- og sikkerhetskrav
kan Ekonstals lgsninger brukes i en rekke ulike
markeder i samsvar med lokale lov- og
miljsbestemmelser. Dette sikrer driftssikkerhet og
reduserer risikoen forbundet med lagring av flytende
stoffer.

En palitelig samarbeidspartner for
prosjektene dine

Ekonstal er en erfaren partner innen prosjektering,
produksjon og levering av stdltanker samt komplette
systemer for lagring og distribusjon av drivstoff.
Selskapet stotter kundene i alle faser av prosjektet,
fra idé og produksjon til endelig gjennomfaring.

Kontakt

Ekonstal Sp. z o.o0.

Polska, Piotrkéw Kujawski 88-230, ul. Stoneczna 30
https://ekonstal.pl/en/
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Ekonstal Group — staltanker og mobile
lesninger for lagring og distribusjon av drivstoff

Pdlitelige lasninger for lagring av drivstoff og
flytende stoffer, utviklet med tanke pd sikkerhet,
holdbarhet og kravene i det globale markedet.
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Erfaring og kompetanse

Ekonstal er en polsk produsent av stdltanker
beregnet pd lagring av drivstoff og andre
flytende stoffer. Selskapet har mange drs
erfaring med prosjektering og produksjon av
overjordiske og underjordiske tanker, herunder
konstruksjoner med enkelt- og dobbeltvegg,
som benyttes innen industri, landbruk,
drivstoffsektoren, bygg- og anleggsbransjen
samt spesialiserte anvendelser, blant annet
militcere prosjekter.

Stort utvalg og mange
tilpasningsmuligheter

Produktsortimentet omfatter tanker for drivstoff,
LPG, AdBlue, flytende gjedsel og kjemiske stoffer,
inkludert slike som krever skjerpede sikkerhetskrav.
Hver tank kan tilpasses individuelt med hensyn til
kapasitet, antall rom, utforming og utstyr for &
oppfylle spesifikke driftskrav.

Anvendelser pa internasjonale
markeder

Ekonstal-produkter leveres over hele verden.
Tankene  vdre brukes béde i store
infrastrukturprosjekter og i den daglige driften
hos industribedrifter,  logistikkfirmaer  og
landbruksbedrifter,  der pdlitelighet og
lagringssikkerhet er avgjerende.
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Media Kit 2026

Espacios publicitarios

REVISTA MULTIMEDIA (print + web + dispositivos moviles)

Espacios preferentes

r
|

PORTADA
Precio: 3.440 €

Medidas: 210x200mm ¢ 210x240mm
(segun revista) +3mm de sangre
y marcas de corte

PIE DE PORTADA
Precio: 2.295 €

Medidas: 210x40mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

PIE DE PORTADA + FOTO
Precio: 2.985 €

Medidas: 210x40mm + 210x257mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

DOBLE
CUBIERTA
Precio: 4.070 €

Medidas: 401x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

INTERIOR POBTADA
+ PRIMERA PAGINA
Precio: 2.680 €

Medidas: ISO A3 - 420x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

INTERIOR PORTADA
Precio: 1.890 €

Medidas: ISO A4 - 210x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

www.interempresas.net/info

CONTRAPORTADA

Precio: 2.295 €
Medidas: ISO A4 - 210x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

PAGINA FRENTE
EDITORIAL
Precio: 1.720 €

Medidas: ISO A4 - 210x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

INTERIOR
CONTRAPORTADA
Precio: 1.720 €

Medidas: ISO A4 - 210x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

PRIMERA
PAGINA
Precio:1.775 €

Medidas: ISO A4 - 210x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

ENCARTES/
OTROS ESPACIOS

=1 Precio: Consultar

| MARKETING
DE CONTENIDOS

| Precio: Consultar



Espacios interiores

[nferempresas

DOBLE PAGINA
Precio: 2.295 €

Medidas: ISO A3 - 420x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

PUBLIREPORTAJE DE 1
PAGINA
Precio:1.570 €

Medidas: ISO A4 - 210x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

PUBLIREPORTAJE
DE 2 PAGINAS
Precio: 2.295 €

Medidas: ISO A4 - 210x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

1 PAGINA
Precio:1.570 €

Medidas: ISO A4 - 210x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

FICHA DE PRODUCTO
Precio: 250 €

1/2 PAGINA
Precio: 930 €

Medidas:
H: 210x148mm, V: 105x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

1/3 PAGINA
Precio: 810 €

Medidas:
H: 210x99mm, V: 70x297mm,
+3mm de sangre y marcas de corte

1/4 PAGINA
Precio: 640 €

Medidas: 86x125mm
acaja

DIRECTORIO

Revista 4 ediciones ano
Precio: 250 €

Revista 6 ediciones ano
Precio: 395 €

Revista 9 ediciones afo
Precio: 540 €

Revista 11 ediciones ano
Precio: 665 €

Medidas: 40x44mm a caja

Opciones digitales interactivas

ANUNCIO CON ENLACE AWEB ANUNCIO CON VIiDEO INCRUSTADO
Precio: 150 € Precio: 390 €

Todas las ediciones impresas en papel INTEREMPRESAS también estan disponibles en WEB,

con funciones adicionales interactivas.

www.interempresas.net/info 5
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Espacios publicitarios on-line

Feria virtual en ieferia.interempresas.net
e iemag.interempresas.net

IEFERIA

Plataforma de productos, maquinaria
y equipamiento industrial que conecta
fabricantes, distribuidores y compradores.

ian p ede
productos industriales

...............

IEMan

Ofertas y oportunidades de maquinaria,
equipamiento y productos industriales de
ocasion, segunda mano y usados.

Modalidades

Stand virtual basico Stand virtual completo Stand virtual plus
Precio: 130 euros/mes Precio: 185 euros/mes Precio: 260 euros/mes
Datos de contacto Datos de contacto Datos de contacto
Geolocalizacion Geolocalizacion Geolocalizacion
Enlace a web Enlace a web Enlace a web
Hasta 15 productos Hasta 45 productos Hasta 75 productos
1 catélogo en PDF Hasta 15 catalogos en PDF Hasta 25 catélogos en PDF
1 video Hasta 15 videos Hasta 25 videos

Notas de prensa Notas de prensa

Articulos técnicos

Informes y reportajes

PRODUCTO feFERIA W VIDEO IEFERIA
DESTACADO DESTACADO

CLASIFICADO /emaq
DESTACADO

Precio: Precio:
165 euros/mes 635 euros/mes

Precio:
250 euros/mes

Posicionamiento v visibilidad de sus productos y marca en un entorno B2B.
El trafico de su stand es medible y recibira estadisticas mensuales para su control.
Sin compromiso de permanencia. Puede darse de baja cuando lo desee y abonara s6lo el mes en curso.

Productos clasificados por categorias y especialidad.

6 www.interempresas.net/info



Banners generales
en interempresas.net, ieferia e iemag

@ BANNER SUPERIOR
728x90 px
Precio: 285 €/semana

©® SEMIBANNER SUPERIOR
234x90 px
Precio: 180 €/semana

Canal sectorial
en interempresas.net

© PATROCINADOR
1170x220 px
Precio: 1.270 €/mes

O INTERSTICIAL
768x1368 px
Precio: 370 €/semana

© BANNER INTERIOR
728x90 px
Precio: 900 €/mes

® EMPRESA DESTACADA
170x76 px
Precio: 125 €/mes

© ENLACES DESTACADOS
170x76 px
Precio: 635 €/mes

(8] ARTICULO PATROCINADO
Consultar

[nferempresas

: @ FEIN
: BATERIAS GRATIS

Lainduatria de Defensa como palancs
i inndvacitn y dedarrallo

Mol-Matric: "Lat ruevas tecnolodiat nos permiten diversificas vy onesr

NEves MOARIcE 08 Nafoc ™

‘-...-.—..

.‘.‘;‘ S i [
B ELLIRIE S

ENLACES
DESTACADDS

EMPRESAS DESTALADAS

B 7 . i =
Sies, B2 B, Wy @ i ﬂ

www.interempresas.net/info 7



Media Kit 2026

Newsletter

@ BANNER SUPERIOR
728x90 px
Precio: 635 €/envio

4 de diciembes de 2028

o

© BANNER CENTRAL ‘T lleres Mecé . Puramio hsncu;m IM—
728x30 px hacia Ia tercera generacién. Seminario web sobre como
Precio: 505 €/envio e porls v S Wasran

© ViDEO DESTACADO ¢
Precio: 505 €/envio i

“El harizonte 2030 no es un destino: es la
oportunidad de consolidar una Industria 4.0
sostenible, sequra y humana”

] I11EE'_-!:._U %J 1 /\T)\f\ll '\\I."':ELLI

Mandriles expansibles de fabricacion especial
Réhm

Indicadas para operacicnes de acabado, torreada, rectificado, tallado y de
cantrai.

O BOTON FERIAS / EVENTOS
265x120 px
Precio: 505 €/envio

Metalmag - Gomas de proteccidn 'sin marcas' para
plegadoras

© PRODUCTO DESTACADO
Precio: 150 €/envio

Tekniker exhibe en Madrid como resalver los
desafios de la clencia a gran escala

©® CONTENIDO PREMIUM
Consultar

Alertas de ocasiones

@ BANNER SUPERIOR magquinaria industrial me
728x90 px

Precio: 635 €/envio ’Emaa

e . [ 7
Expert I} 3
F.@@{}}valcomaq Xgqips\ap ”"ﬁ’f.#{!@ ,

Fresadora universal con visor de cotas

Fresadora universal, puede levar a cabo odos automaticos ineales pendulares ¥
SerTi- BUtDMAoCos,

N
h CECAMASA
Chec -

© ALERTADESTACADA
Precio: 150 €/envio

© DIRECTORIO ON LINE
Precio: 125 €/envio

8 www.interempresas.net/info



Media Kit 2026

Marketing y difusion de contenidos

Estrategia orientada al consumidor y no al producto

Contenidos
print + on-line

Articulo patrocinado
on-line

Publicacién de marketing de contenidos, notas
de prensa, articulos sobre producto, reportajes,
entrevistas o casos de éxito.

El tono publicitario debe ser moderado y el contenido
ajustarse al estilo y normas marcados por la Redaccion
de Interempresas.

1pagina* Precio: 1.025 euros

Publicacién de una nota de prensa, articulo, noticia
0 caso de éxito con Limagen y 1 enlace en un canal
sectorial (web) a escoger + newsletter sectorial + RRSS.

Sin redaccion Precio: 240 euros

Conredaccion enclave SEO Precio: 460 euros

hasta 1.500 caracteres, 2 imagenesy 3 links

= Publicacion en revista impresa de una pagina
= Publicacion en canal sectorial (web)

= Publicacién en newsletter sectorial

= Difusion en RRSS

2 paginas* Precio: 1.690 euros

Nota: Incluido en campanas publicitarias.

Contenido premium
Newsletter

hasta 2.500 caracteres, 3 imagenes y 5 links

= Publicacion en revista impresa de doble pagina
= Publicacion en canal sectorial (web)

= Publicacion en newsletter sectorial

= Difusion en RRSS

* Consultar precios para redaccion del contenido por
parte de periodistas especializados.

Publirreportaje
print + on-line

Reportaje editorial de caracter publicitario y
comercial, etiqguetado como tal, sobre el cuél la
empresa anunciante tiene el control total de la
informacion e imagenes a publicar.

1paginas de reportaje Precio: 1.570 euros

2 paginas de reportaje Precio: 2.295 euros

Nota: Para otros formatos consultar precios.
Consultar precios para redaccién del contenido por
parte de periodistas especializados.

10 www.interempresas.net/info

Difusion de una nota de prensa, articulo, noticia o
caso de exito de forma destacada posicionando el
contenido en la parte superior, en una de las primeras
dos posiciones, y con la imagen en tamano superior.

Incluye la publicacion del contenido en el canal
sectorial correspondiente y difusion en RRSS.

[nferempresas

Organizacoren:

AFM' AIMHE' jome-
-8
DB AT W TOLADA.

Metal mggglnica

=
Talleres Mecanicos Paramio,
hacia la tercera generacion
apostando por la tecnologia

SIC Marking organiza un
seminario web sobre como

integrar el marcado ldser en
produccién

Precio: 495 euros/envio




GRUPO

[nferempresas

comercial@interempresas.net
www.interempresas.net/info

Barcelona

Amadeu Vives, 20-22
08750 Molins de Rei
Tel. +34 93 680 20 27

Madrid Lisboa
Santa Leonar, 63, planta 3a, nave L Avenida Defensores de Chaves, N.2 15, 3F
28037 Madrid 1000-109 Lisboa

Tel. +34 9132914 31

V.20230809
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Hersteller von
beriihrungslosen
Waschanlagen
‘__.-‘
— —

MODULAR CAR WASHES

CONTAINER CAR WASHES

Bei Eurowash Sp z 0.0. sind wir auf den Bau moderner kontaktloser
Waschanlagen spezialisiert. Das Hauptprofil unserer Tatigkeit ist die
umfassende Umsetzung von Investitionen, durch den Bau von Uberda-
chungen, professionellen Boden, Montage der Waschtechnik,

bis hin zu Service wahrend sowie nach der Garantiezeit.

Unsere Prioritdt ist es, den Kunden hochwertige technologische
Losungen zu liefern, die auf moglichst guten Preis-Leistungs-Verhaltnis-
sen basieren. Als Firma Eurowash verfiigen wir Gber eine grundierte
Position an der Spitze der Firmen in unserer Branche, wodurch wir
unseren Kunden die Sicherheit der Investition in jeder ihrer Phasen
sowie die Zuverlassigkeit der gelieferten Losungen anbieten kénnen.
Alle unsere MaBnahmen sind auf den Bau bestadndiger

und langfristiger Beziehungen zu Kunden und Geschdftspartnern
ausgerichtet. Die Grundlage fir den Erfolg und unsere gréRte Kraft, ist
das qualifizierte und gut eingeschulte Team von Mitarbeitern, ohne die
wir nicht

an der Stelle wéaren, an der wir heute stehen.

( www.eurowash.pl % eurowash



SILVER DESIGN CLASSIC

Konstruktion aus verzinktem Stahl

. Konstruktion aus verzinktem Stahl .

. Dach aus Trapezblech . Dach aus Trapezblech oder Polycarbonat

. Beleuchtung der Waschstation mit LED-Lampen . Beleuchtung der Waschstationen mit LED-Lampen

e Werbebanner mit buntem Aufdruck (individuell entworfen) »  Werbebanner mit buntem Aufdruck (individuell entwor-
oder Polycarbonat fen)
Moderne Attika »  Attika aus pulverlackiertem Aluminiumblech oder Dibond

. Beleuchtete Schriften Dibond . Beleuchtete Schriften

. Set aus Rinnen und Zubehér fir den Abfluss von Regenwasser . Set aus Rohren und Zubehér Fiir den Abfluss von

Regenwasser

PRO EUROWASH LIGHT

Konstruktion aus verzinktem Stahl

Dach aus Trapezblech oder Polycarbonat

Beleuchtung der Waschstationen mit LED-Lampen
Werbebanner mit buntem Aufdruck (individuell

entworfen)

Attika aus pulverlackiertem Aluminiumblech oder Dibond
Beleuchtete Schriften und Umrissbeleuchtung der

Attika am Umfang

Set aus Rinnen und Zubehor fiir den Abfluss von Regenwasser

Konstruktion aus verzinktem Stahl

Dach aus Trapezblech oder Polycarbonat

Beleuchtung der Waschstation mit LED-Lampen

Werbebanner mit buntem Aufdruck (individuell

entworfen)

Attika aus pulverlackiertem Aluminiumblech oderDibond
Beleuchtete Schriften und beleuchtete,

dreidimensionale Ecken

Verkleidete Pfosten mit LED-Beleuchtung

Set aus Rohren und Zubeh6r fiir den Abfluss von Regenwasser

PERSONALISIERUNGS-OPTIONEN

*  Verkleidungsmdglichkeit der Pfosten, in jeder Art von Attika mit beliebiger Anzahl
e Moglichkeit der optischen Personalisierung des ausgewdhlten Attika-Projekts
«  Vorbereitung des Grafikdesigns der Werbebanner

Entdecken Sie, wie lhre kontaktlose
Waschanlage aussehen kann!
NEW DESIGN

Konstruktion aus verzinktem Stahl

Dach aus Trapezblech oder Polycarbonat

Beleuchtung der Waschstation mit LED-Lampen
Werbebanner mit buntem Aufdruck (individuellentwor-
fen)

Moderne Attika aus Dibond

Beleuchtete Schriften

Verkleidete Pfosten mit Flachenbeleuchtung

Set aus Rinnen und Zubehor fiir den Abfluss von Regen-
wasser

QR scannen
KONFIGURATOR

EUROWASH

ARTEN VON -
WERBE-ATTIKEN

( www.eurowash.pl % eurowash
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Wir bieten einen
umfassenden
Waschanlagenservice
einschlieBlich
Unterstiitzung bei der
Planung und Einholung
von Genehmigungen.

6

Wir verfiigen Gber mehr
als ein Dutzend Jahre
Erfahrung bei dieser Art
von Investitionen, so dass
wir die Sicherheit der
Investition in jeder Phase
gewahrleisten kénnen.

e S T M S S P

1 RS DA P P M

Wir verfligen Gber
ein breites Sortiment
an Ersatzteilen

fir kontaktlose
Waschanlagen.

(6]

Wir behandeln jeden
Kunden wie einen

Partner, dank dessen wir
Empfehlungen fir weitere
Auftrage erhalten kénnen.

Der Grof3teil der
Elemente, aus denen die
Waschanlage besteht, wird
von uns selbst hergestellt,
wodurch wir die Kontrolle
iber die Qualitdt und die
Fristen haben.

o

Wir bieten einen
umfassenden Service
und Nachverkaufsdienst
dank einer von der
Produktion getrennten
Serviceabteilung und
Mitarbeitern, die sich
der Kundenbetreuung
widmen.

=
[

Wir investieren jahrlich
mehr als 100 Tausend
Zloty fir die Schulung
unseres Personals und
damit in unsere Zukunft,
was unseren Kunden die
Garantie dafir bietet, dass
wir sie viele Jahre lang
begleiten werden.

18]

Wir bieten eine Service
und Nachverkaufsgarantie.

( www.eurowash.pl

<) eurowash



Manufacturer
of touchless car
washes

MODUL-
WASCHANLAGEN

CONTAINER-
WASCHANLAGEN

Eurowash Sp z o0.0. specializes in the construction of modern,
environmentally friendly touchless car washes. Our main
business profile is a comprehensive implementation of BUlrowash
investments from the design stage through the construction
of bays, professional floors, installation of car washing
technology, warranty and post-warranty service.

Our priority is providing our customers with high quality
technological solutions that offer the best value for money.
Eurowash is a leading brand with a well-established position
in the market. For this reason, we can guarantee our custo-
mers complete confidence of their investment at every stage
of implementation and the reliability of the delivered
products.

]
| &
:
B
10

Our aim is to build lasting, long-term relationships with our
business partners. The basis of our success and one of our

greatest strengths is our highly qualified team, without [ — euro WaSh
whom we would not be where we are today. //

( www.eurowash.pl

<) eurowash



SILVER DESIGN

*  Galvanized steel construction

e Roof made of trapezoidal sheet

»  LED lighting of washing stations

e Advertising banners with a colourful print
(individually designed) or polycarbonate

*  Modern banners

* llluminated dibond letter signage

e Asetof gutters and accessories for rainwater
run-off system

CLASSIC

Galvanized steel construction

Roof made of trapezoidal sheet or polycarbonate
LED lighting of washing stations

Advertising banners with colourful print
(individually designed)

Banners made of powder coated or dibond
aluminum sheet

Illuminated letter signage

A set of gutters and accessories for rainwater
run-off system

PRO EUROWASH

*  Galvanized steel construction

*  Roof made of trapezoidal sheet or polycarbonate

»  LED lighting of washing stations

*  Advertising banners with colourful print
(individually designed)

»  Banners made of powder coated or dibond
aluminum sheet

* Illuminated letter signage and three-dimensional
corners

*  Enclosed poles with LED illumination

*  Asetof gutters and accessories for rainwater
run-off system

—— CUSTOMISATION OPTIONS

«  Possibility of casing poles, in every kind of banner by any amount
*  Possibility of visual customisation of the selected banner design
»  Preparation of the graphic design of advertising banners

Check how your touchless
car wash may look like!

Scan QR
CONFIGURATOR [m]x = [u]

TYPES OF
ADVERTISING
WRAPPERS -

LIGHT

Galvanized steel construction

Roof made of trapezoidal sheet or polycarbonate
LED lighting of washing stations

Advertising banners with a colourful print
(individually designed)

Banners made of powder coated or dibond
aluminum sheet

Illuminated letter signage and contour
illumination of the advertising banners around
the rim

A set of gutters and accessories for rainwater

run-off system

NEW DESIGN

Galvanized steel construction

Roof made of trapezoidal sheet or polycarbonate
LED lighting of washing stations

Advertising banners with a colourful print
(individually designed)

Modern banners made of dibond

Illuminated letter signage

Enclosed poles with plane illumination

A set of gutters and accessories for rainwater
run-off system

( www.eurowash.pl

£ eurowash
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We offer a comprehensive
implementation of car
wash construction projects
along with supportin
preparing the design and
obtaining the necessary
permits.

(s

We have years of
experience in this type
of projects and ensure
the confidence of our
customers’ investments
at every stage.

(2]

We have a wide range of
spare parts for touchless
car washes in stock.

(6]

We treat our customers
as our busines partners
and often attract new
customers through
recommendations from
the existing ones.

T ————— T

Most of the elements

of our car washes are
produced in-house, which
allows us to have control
over the quality

and deadlines.

7]

Thanks to our dedicated
customer service, we
provide comprehensive
after-sales and service
support.

0

We invest more than 100
thousand PLN a year in the
training of our staff and,
thus, in our future,

to ensure the stability

of our business for years
to come.

18]

Our products come
with a warranty.

( www.eurowash.pl

<) eurowash
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https://excellentpanel.com/?utm_source=UNITI+expo+2026&utm_medium=Press&utm_campaign=Press+Release+2026
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High chemical resistance
Low maintenance
Long service life

Light, simple and fast
installation

Made in the Netherlands

X Excellent Panel

= Visit us in Hall 3 - Stand 3C80
www.excellentpanel.com


https://excellentpanel.com/?utm_source=UNITI+expo+2026&utm_medium=Press&utm_campaign=Press+Release+2026
https://excellentpanel.com/?utm_source=UNITI+expo+2026&utm_medium=Press&utm_campaign=Press+Release+2026
https://excellentpanel.com/?utm_source=UNITI+expo+2026&utm_medium=Press&utm_campaign=Press+Release+2026

FRESH FOOD SERVICES
Pressemitteilung FFS Mai 2026

FFS Fresh Food Services auf der UNITI expo: Weniger
Komplexitat fur mehr Wirtschaftlichkeit im Bistro

Der nationale Food Service Spezialist FFS Fresh Food Services prasentiert auf der UNITI expo in
Stuttgart vom 19. bis 21. Mai neue Konzepte flr ein erfolgreiches Bistrogeschaft an Tankstellen. Im
Fokus stehen einfaches Handling, reduzierte Komplexitat und eine nachhaltige Steigerung der
Wirtschaftlichkeit.

Neben bewahrten Losungen flr Snacks und warme Mittagsangebote setzt das Unternehmen drei Schwerpunkte. ,Mit unserem
BAYERNSONNE Original Bayerischer Leberkase zeigen wir, wie sich aus einem einzigen Produkt ein vielseitiges Angebot
entwickeln lasst”, erklart Vanessa Niederdellmann, Marketingleiterin bei FFS. ,Das reduziert die Komplexitat im Alltag und
verbessert gleichzeitig die Wirtschaftlichkeit.”

Ein weiterer Fokus liege auf optimierten Logistikldsungen. FFS setze auf schnelle, zuverlassige Belieferung bei moderaten
Stoppwerten. Ziel sei es, Betreibern zu helfen, Uberbestellungen und damit verbundene Abschriften zu vermeiden.

DarUber hinaus prasentiert das Unternehmen erstmals seine neue Produktfamilie OFENSCHNECKE. ,Ein innovatives Snack-
Konzept, das direkt aus dem Tiefkuhlbereich entweder sofort verzehrfahig ist oder mit minimalem Aufwand erwarmt werden
kann®, so Niederdellmann. Auch hier stehe ein einfaches Handling bei gleichzeitig hoher Ergebnisqualitat im Mittelpunkt.

Uber FFS

Frisch.Flexibel.Schnell, so ist das Motto von FFS. Das inhabergefuhrte Traditionsunternehmen aus Bochum liefert mit Gber 8.000
Frische-, Tiefkthl- und Trockenartikeln aus seinem Hauptlager in Linthe alles fur eine erfolgreiche Gastronomie aus einer Hand. Das
hauseigene Qualitatsmanagement sichert alle Prozesse vom Herstellbetrieb bis zum Kunden ab. Moderne Multitemperatur-Fahrzeuge
sind in 24 Stunden fast Uberall in Deutschland. Das Unternehmen beliefert seine Kunden zentral, zentral vorkommissioniert je Filiale in
Profi-Boxen oder direkt an den jeweiligen Standort. Eigene Produktentwicklung, Fach- und Konzeptberatung erganzen das Angebot.

FFS Fresh Food Services GmbH & Co KG ist seit Uber 20 Jahren deutschlandweit im AuBer-Haus-Markt tatig. Schwerpunkte in der
Belieferung sind Backereien, Hotellerie und Gastronomie, Care und Gemeinschaftsverpflegung sowie Verkehrs- und
Eventgastronomie. Mit fast 8.000 Kunden werden tber 100 Mio. Euro Umsatz erwirtschaftet. Weitere Informationen unter:
www.ffs-team.de

Kontakt

Vanessa Niederdellmann

FFS Fresh Food Services GmbH & Co. KG | WasserstraBe 223 | 44799 Bochum | Tel. +49 234 33822 371 |
E-Mail: vanessa.niederdellmann@ffs-team.de


http://www.ffs-team.de/
http://www.ffs-team.de/
mailto:vanessa.niederdellmann@ffs-team.de

Franke Kaffeemaschinen AG
Franke-Strasse 9
4663 Aarburg

Schweiz

+4162 787 3131

Kaffee entwickelt sich zu einem primdren Margentreiber im Tankstellen- und Convenience-Geschaft

Franke Coffee Systems prasentiert segmentspezifische Lo-
sungen auf der UNITI expo 2026

Aarburg/Schweiz — 12. Mai 2026

An der UNITI expo 2026 in Stuttgart vom 19. bis 21. Mai zeigt Franke Coffee Systems, wie Kaffee im
modernen Mobilitaitsumfeld vom Zusatzangebot zu einer strategisch wichtigen Retail-Kategorie wird.
In Halle 1, Stand 1D36 koénnen Besucherinnen und Besucher die neuesten professionellen
Kaffeelosungen des Unternehmens kennenlernen. Franke prasentiert dort Technologien, die speziell
auf die betrieblichen Anforderungen im Tankstellengeschaft zugeschnitten sind.

In ganz Europa befinden sich Tankstellen in einem strukturellen Wandel. Wahrend die Treibstoffmargen
schwanken und die Elektrifizierung das Mobilitdtsverhalten verandert, hangt die Profitabilitdt zunehmend
vom Erfolg der Angebote im Food-, Beverage- und Convenience-Bereich ab. Vor allem Kaffee hat sich als
besonders stabile und skalierbare Kategorie etabliert, die zur Retail-Marge, zur Kundenbindung und zum
Warenkorbwert beitragt.

Die Bedingungen im Tankstellengeschéaft unterscheiden sich grundsatzlich von denen herkdmmlicher Cafés.
Hohes Kundenaufkommen, schlanke Personalbesetzung und steigende Erwartungen an Premium-Getranke
erfordern Systeme, die schnell konsistente Ergebnisse liefern. Im Tankstellengeschaft kommt es weniger auf
handwerkliche Finesse als vielmehr auf klare, verlassliche Ablaufe an.



Genau hier setzt die Neue A-Linie an, die Franke auf der UNITI expo 2026 prasentiert. Die neue Plattform
wurde speziell fir stark frequentierte Selbstbedienungsumgebungen entwickelt und vereint intuitive
Bedienung, zuverlassige Leistung und gleichbleibend hohe In-Cup-Qualitat. So hilft sie, die Kundenbindung
zu starken und den Kaffeeumsatz zu steigern. Gleichzeitig ermdéglicht die Produktlinie eine breite
Getrankevielfalt, die weit Uber den klassischen Kaffee hinausgeht. Ob aromatisierte und Iced-Getranke,
Rezepturen auf Matcha- oder Kokosbasis: Die Neue A-Linie macht es einfach, aktuelle Konsumententrends
auf Knopfdruck ins Angebot aufzunehmen.

Ergdnzend zu den Self-Service-Losungen prasentiert Franke auch die Mytico Vario, die Schweizer
Prazision mit italienischem Design verbindet. Sie vereint die Optik einer Siebtragermaschine mit der Effizienz
und Konsistenz einer vollautomatischen Kaffeemaschine.

Bereits im Eingangsbereich der Messe kommen Besucherinnen und Besucher mit Franke in Kontakt. Am
Eingang Ost 1adt ein eigener Franke Welcome-Bereich die Gaste mit frisch zubereitetem Kaffee und einer
Auswahl weiterer Getranke ein und macht Qualitat und Vielfalt des Angebots direkt erlebbar. Wahrend der
gesamten Ausstellung kénnen Besucherinnen und Besucher am Hauptstand Live-Vorfilhrungen und
Getranke-Highlights erleben, zubereitet vom Franke Markenbotschafter und Barista-Champion Wojciech
Tysler.

Franke Coffee Systems ftritt aber nicht nur als Aussteller auf, sondern beteiligt sich auch aktiv am
Konferenzprogramm der UNITI expo. Am 19. Mai 2026 um 13:30 Uhr sprechen Michael Grodzicki von
Franke Coffee Systems und Sjoerd van den Dungen von PCG Premium Coffee Group im UNITI expo Forum
(Halle 1) zum Thema , Transforming the Coffee Corner into a Revenue Engine“. Im Fokus steht die Frage,
wie Kaffee im Tankstellen- und Convenience-Geschaft als skalierbare und profitable Kategorie aufgebaut
werden kann.

Franke Coffee Systems ladt Fachbesucherinnen und Fachbesucher ein, sich an der UNITI expo 2026 in
Halle 1, Stand 1D36, inspirieren zu lassen und zu erfahren, wie Kaffee im Tankstellen- und Convenience-
Geschaft die Kundenzufriedenheit, Kundenbindung und den wirtschaftlichen Erfolg starken kann.

Uber Franke Coffee Systems

Franke Coffee Systems, eine Division der Franke Gruppe, entwickelt und produziert professionelle
Kaffeemaschinen. Das Unternehmen unterstiitzt mit Schweizer Ingenieurskunst und mafRgeschneiderten
Lésungen Kunden in 80 Landern. Der Hauptsitz von Franke Coffee Systems befindet sich in Aarburg,
Schweiz. Mehr Informationen unter coffee.franke.com.

Pressekontakt

Sabina Nelson

Direkt +41 62 787 3585
Mobil  +41 79 222 9360
sabina.nelson@franke.com
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Coffee is becoming a primary margin driver in forecourt retail

Franke Coffee Systems to showcase segment-focused
solutions at UNITI expo 2026

Aarburg, Switzerland - May 12, 2026

At UNITI expo 2026 in Stuttgart (May 19-21), Franke Coffee Systems will demonstrate how coffee is
evolving from a convenience add-on into a strategic retail category within the modern mobility hub.
Visitors can experience the company’s latest professional coffee solutions in Hall 1, Booth 1D36,
where Franke will present technologies designed specifically for the operational realities of
forecourt retail.

Across Europe, petrol stations are undergoing a structural transformation. As fuel margins fluctuate and
electrification reshapes mobility patterns, profitability increasingly depends on the performance of food,
beverage and convenience offers. Coffee in particular has emerged as one of the most resilient and scalable
contributors to retail margin, customer loyalty and basket value.

Forecourt retail, however, operates under conditions very different from traditional cafés. High customer
frequency, lean staffing models and rising expectations for premium beverages require systems that deliver
consistent results at speed. Forecourt retail does not need more craftsmanship variability. It requires clarity
in execution.



This is where Franke’s New A Line comes in. Presented at UNITI expo 2026, the platform has been
engineered for high-frequency self-service environments, combining intuitive operation, reliable
performance and consistently high in-cup quality to help support conversion and increase coffee sales. At
the same time, the product line enables a broad beverage variety that goes beyond traditional coffee,
supporting evolving consumer preferences with options such as iced and flavored beverages as well as
trending choices including matcha or coconut-based recipes, all available at the touch of a button.

Complementing its self-service solutions, Franke will also showcase Mytico Vario, combining Swiss
precision with Italian design. It brings the visual presence of a traditional espresso machine together with
the efficiency and consistency of a fully automatic coffee machine.

Visitors will encounter Franke already upon arrival at the exhibition. At Entrance East, a dedicated Franke
welcome area draws visitors in with freshly prepared coffee and a selection of other beverages, creating an
inviting first touchpoint and an opportunity to discover the quality and variety on offer. Throughout the
exhibition, visitors can experience live demonstrations and signature beverages prepared by Franke Brand
Ambassador and Barista Champion Wojciech Tysler at the main booth.

Beyond the exhibition floor, Franke Coffee Systems will also contribute to the UNITI expo conference
program. On May 19 at 13:30 in UNITI expo forum (Hall 1), Michael Grodzicki (Franke Coffee Systems) will
join Sjoerd van den Dungen (PCG Premium Coffee Group) to present on the topic “Transforming the Coffee
Corner into a Revenue Engine”, sharing insights into how coffee can be structured as a scalable and
profitable category in forecourt retail environments.

Industry professionals are invited to visit Franke Coffee Systems at UNITI expo 2026, Hall 1, Booth 1D36,
to explore how coffee can become a stronger driver of customer satisfaction and retail performance in
forecourt environments.

About Franke Coffee Systems

Franke Coffee Systems, a division of the Franke Group, designs and manufactures professional coffee
machines. Headquartered in Aarburg, Switzerland, the company serves customers in 80 countries through
a global service and distribution network, providing Swiss-engineered quality and customer-focused
solutions. Learn more at coffee.franke.com.

Media contact

Sabina Nelson

Direct +41 62 787 3585
Mobile +41 79 222 9360
sabina.nelson@franke.com
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HESA Innovations und DTV biindeln Kompetenzen
fiir automatisierte Shop- und Tabakversorgung an Tankstellen

Dieburg, 27.04.2026 — Auf der diesjahrigen UNITI expo stellen die HESA Innovations GmbH und die
DTV Tabakwaren-Vertriebsgesellschaft mbH & Co. KG, ein bundesweit fuhrender Verbund
leistungsstarker regionaler Tabakwaren-Gro3handler, erstmals gemeinsam auf dem Messestand von
HESA Innovations aus. Die Partner prasentieren zukunftsweisende Shop-Konzepte, die
Tankstellenbetreibern helfen, Personal zu entlasten, Ablaufe zu automatisieren und sortimentssicher
zu bleiben — insbesondere im personalintensiven und fachlich anspruchsvollen Bereich der
Tabakwaren.

Innovative Konzepte zur Prozessautomatisierung in Tankstellen

Im Mittelpunkt des Messeauftritts stehen neu entwickelte Shop-Konzepte, die den taglichen Betrieb
effizienter gestalten. Dazu gehdren automatisierte Bestellprozesse, intelligente Warenversorgung und
digital unterstiitzte Ablaufe, die manuelle Tatigkeiten deutlich reduzieren.

Ziel ist es, Tankstellenbetreiber splrbar zu entlasten, indem

¢ Arbeitsaufwande deutlich reduziert werden, insbesondere durch automatisierte Ablaufe und
geringeren manuellen Betreuungsbedarf,

¢ Fehlbestéande sowie Out-of-Stock-Situationen vermieden werden, um eine hohe
Warenverflgbarkeit und Sortimentsstabilitat sicherzustellen,

e Prozesse rund um Warenversorgung, Sortimentssteuerung und Bestandskontrolle effizienter
und transparenter umgesetzt werden und

e der Verkauf sicherer gestaltet wird, da der automatisierte Warenzugriff Giber Automaten
Risiken wie Diebstahl, Fehlzugriffe und Manipulation deutlich senkt.

,Mit unseren Lésungen mdchten wir Betreibern ermdglichen, sich auf das Wesentliche zu
konzentrieren — die 24/7 Versorgung, mit minimalen Personalaufwand®, sagt

Maximilian Zehfu3, Geschéftsflihrer der HESA Innovations GmbH. ,Gerade in Zeiten knapper
Personalressourcen schaffen automatisierte Prozesse eine echte Entlastung und erhéhen gleichzeitig
die betriebliche Effizienz.*
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Starker Partner im Bereich Tabakwarenversorgung

Die DTV Tabakwaren-Vertriebsgesellschaft, bestehend aus fiihrenden, leistungsstarken, regional
verankerten Tabakwaren-GroBhandlern, erganzt das Konzept mit einem umfassenden Sortiment und
langjahriger Expertise.

Sie steht fur
e zuverlassige und schnelle Belieferung,
e tabakspezifisches Fachwissen,
e eine regionale, eng vernetzte Versorgung,
¢ und hdchsten Servicegrad fir Tankstellen und Convenience-Shops.

»Wir freuen uns, gemeinsam mit der HESA Innovations GmbH ein modernes Gesamtpaket
prasentieren zu kénnen, dass Versorgungssicherheit und effiziente Ablaufe optimal miteinander
verbindet®, erklart Bernd ERer, Geschaftsfiihrer der DTV Tabakwaren-Vertriebsgesellschaft mbH &
Co. KG.

Gemeinsam auf der Messe: Lésungen live erleben

Besucher der UNITI expo haben die Moglichkeit, samtliche Konzepte direkt am Stand von der HESA
Innovations GmbH kennenzulernen:

e Live-Demos der Automatisierungsprozesse

e Einblicke in Sortimentsmanagement & Bestellautomation

e Beratung zu Tabakwarenversorgung durch die DTV Tabakwaren- Vertriebsgesellschaft
e Austausch mit Experten der Unternehmen

Standort: Halle 1, Stand 1E64

Uber HESA Innovations
Ihr Projektpartner fur Vending & Automatisierung

Die HESA Innovations GmbH, mit Hauptsitz im Rhein-Main-Gebiet, ist seit vielen Jahren ein
unverzichtbarer Partner in der Entwicklung von Jugendschutzsystemen und Automatentechnologien.
Das Unternehmen hat sich durch seine mal3geschneiderten Lésungen und umfassende Expertise in
der Branche einen Namen gemacht.

Dabei liefern wir mehr als Automaten. Wir entwickeln durchdachte, skalierbare Vendingkonzepte fir
Unternehmen, die ihre Prozesse vereinfachen, den Service verbessern und unabhangig von
Offnungszeiten verkaufen wollen.
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Unsere Leistungen im Uberblick:

e Herstellerunabhangig planen und umsetzen

o Projekte ganzheitlich entwickeln — von Analyse bis Inbetriebnahme
e ERP-, RFID-, und Payment-Systeme nahtlos integrieren

e Skalierbar von Einzelstandort bis zum groRflachigen Rollout

e |hr Design standortspezifisch und markenkonform integrieren

o Direkte Abstimmung, kurze Wege, zigige Umsetzung

Uber DTV Tabakwaren-Vertriebsgesellschaft mbH & Co. KG
Zuverlassig! Das macht der GroBhandel einfach besser!

Gegriindet 1985 erreichte DTV Tabak bereits im Jahr 1989 den Status eines malfgeblichen
Lieferanten des Fachhandels. Seit 1995 — mit einem Umsatz von uber 2,6 Milliarden Euro — ist DTV
Tabak die Nummer 1 unter den Fachgro3handelsgruppen.

Aktuell beliefert DTV Tabak Gber 15.000 Einzelhandler in Deutschland und ist Partner relevanter
Systemkunden. Mit rund 4 Milliarden Euro Umsatz im Jahr 2025 wurde die herausragende Stellung
der Gruppe erneut bestatigt.

Alle Gesellschafter der DTV Tabak-Gruppe sind fiihrend in ihrer Region. lhre genaue Kenntnis des
regionalen Marktes, ihre Flexibilitat und die Nahe zum Partner Kunde ist ein Vorteil, von dem sowohl
regionale wie auch nationale Systemkunden in ihrer Entwicklung profitieren.

Uber Tabac&co

»1abac&co" ist ein richtungsweisendes Franchise-Konzept fir den Tabakwarenfachhandel, das
klassische Fachgeschaftskompetenz mit attraktiven Erganzungssortimenten sowie zusatzlichen
Serviceleistungen wie Lottoannahme und Postshop verbindet. Ziel ist es, Kunden eine zeitgemale
Nahversorgung aus einer Hand zu bieten und Franchisepartnern ein zukunftssicheres
Geschaftsmodell zu ermdglichen.

Der nachhaltige Erfolg von ,Tabac&co® basiert auf dem Zusammenspiel engagierter
Unternehmerinnen und Unternehmer mit den umfassenden Ressourcen des Systems. Dazu zahlen
optimal ausgewahlte Standorte, eine moderne und einheitliche Ladenausstattung, standortbezogene
Sortimentskonzepte sowie eine permanente, praxisorientierte Beratung durch erfahrene Experten.
Dieses ganzheitliche Konzept schafft die Grundlage fir wirtschaftliche Stabilitat und
unternehmerischen Erfolg im stationaren Handel.
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Wenn Technologie, Marktkompetenz und Kundennihe zusammenkommen

Die Starke der Kooperation liegt im nahtlosen Zusammenspiel klar definierter Kompetenzen: Wahrend
HESA Innovations als technischer Spezialist die automatisierten Versorgungslésungen und
Systemtechnologien bereitstellt, bringt DTV als Deutschlands filhrender Ansprechpartner im
Tabakwaren-FachgroBhandel tiefgehende Sortimentskompetenz sowie eine hervorragende
Vernetzung innerhalb der Branche ein. Tabac&co erganzt die Partnerschaft als praxisnaher
Vertriebspartner mit ausgepragtem Kundenverstandnis, hoher Marktnahe und einem etablierten
Franchise-Konzept. Gemeinsam entsteht so eine leistungsfahige Losung, die technologische
Innovationskraft, Sortiments- und Branchenexpertise sowie echtes Kundenwissen vereint — und
Tankstellenbetreibern einen spurbaren Mehrwert bietet.
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HESA Innovations and DTV Combine Expertise for Automated Shop and Tobacco Supply at
Service Stations

Dieburg, April 27, 2026 — At this year’s UNITI expo, HESA Innovations GmbH and DTV Tabakwaren-
Vertriebsgesellschaft mbH & Co. KG—one of Germany’s leading alliances of strong regional tobacco
wholesalers—will be exhibiting together for the first time at the HESA Innovations booth.

The partners are presenting forward-looking shop concepts designed to help service station operators
reduce staffing pressure, automate processes, and ensure reliable assortments—particularly in the
staff-intensive and technically demanding tobacco segment.

Innovative Concepts for Process Automation in Service Stations

The focus of the exhibition is on newly developed shop concepts that make daily operations more
efficient. These include automated ordering processes, intelligent product supply, and digitally
supported workflows that significantly reduce manual tasks.

The goal is to noticeably relieve service station operators by:

e significantly reducing workload, especially through automation and lower manual supervision
requirements,

e avoiding stock shortages and out-of-stock situations to ensure high product availability and
assortment stability,

e making processes related to product supply, assortment management, and inventory control
more efficient and transparent, and

e increasing sales security, as automated product access via vending systems reduces risks
such as theft, incorrect access, and manipulation.

“With our solutions, we want to enable operators to focus on what matters most—24/7 supply with
minimal staffing requirements,” says Maximilian Zehfuf3, Managing Director of HESA Innovations
GmbH. “Especially in times of limited personnel resources, automated processes provide real relief
while increasing operational efficiency.”
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Strong Partner in Tobacco Supply

DTV Tabakwaren-Vertriebsgesellschaft, consisting of leading, high-performance, regionally anchored
tobacco wholesalers, complements the concept with a comprehensive product range and many years
of expertise.

It stands for:

e reliable and fast delivery,

e specialized tobacco expertise,

e astrong, regionally networked supply structure, and

¢ a high level of service for service stations and convenience shops.

“We are delighted to present a modern overall solution together with HESA Innovations GmbH that
optimally combines supply reliability with efficient processes,” explains Bernd ERer, Managing Director
of DTV Tabakwaren-Vertriebsgesellschaft mbH & Co. KG.

Experience the Solutions Live at the Exhibition

Visitors to UNITI expo will have the opportunity to experience all concepts live at the HESA
Innovations booth:

¢ live demonstrations of automation processes

e insights into assortment management and order automation

e consultation on tobacco supply by DTV Tabakwaren-Vertriebsgesellschaft
e exchange with experts from both companies

Location: Hall 1, Booth 1E64

About HESA Innovations
Your Project Partner for Vending & Automation

HESA Innovations GmbH, headquartered in the Rhine-Main region, has been an essential partner for
many years in the development of age-verification systems and vending technologies. The company
has built a strong reputation through tailored solutions and comprehensive expertise.

We deliver more than machines. We develop well-thought-out, scalable vending concepts for
companies that want to simplify processes, improve service, and sell independently of opening hours.
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Our Services at a Glance:

e Manufacturer-independent planning and implementation

e Holistic project development—from analysis to commissioning

e Seamless integration of ERP, RFID, and payment systems

e Scalable from single location to large-scale rollout

e Site-specific and brand-compliant design integration

e Direct coordination, short communication paths, fast implementation

About DTV Tabakwaren-Vertriebsgesellschaft mbH & Co. KG
Reliable! Wholesale Simply Does It Better!

Founded in 1985, DTV Tabak became a key supplier to the specialist trade as early as 1989. Since
1995—with a turnover of over €2.6 billion—DTV Tabak has been the number one in the specialized
wholesale sector.

Today, DTV Tabak supplies over 15,000 retailers in Germany and partners with major system
customers. With approximately €4 billion in revenue in 2025, the group has once again confirmed its
outstanding market position.

All DTV group shareholders are leaders in their respective regions. Their deep knowledge of regional
markets, flexibility, and close customer relationships provide a significant advantage for both regional
and national system partners.

About Tabac&co

“Tabac&co” is a forward-looking franchise concept for the tobacco retail sector, combining traditional
specialist retail expertise with attractive complementary assortments and additional services such as
lottery acceptance and postal services.

The aim is to provide customers with modern, one-stop local supply while offering franchise partners a
future-proof business model.

The sustainable success of “Tabac&co” is based on the interaction between dedicated entrepreneurs
and the extensive resources of the system. These include carefully selected locations, modern and
standardized store designs, location-based assortment concepts, and continuous, practice-oriented
consulting by experienced experts. This holistic approach creates the foundation for economic stability
and entrepreneurial success in brick-and-mortar retail.
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When Technology, Market Expertise, and Customer Proximity Come Together

The strength of this partnership lies in the seamless interaction of clearly defined competencies: while
HESA Innovations provides automated supply solutions and system technologies as a technical
specialist, DTV contributes deep assortment expertise and outstanding industry networking as
Germany’s leading tobacco wholesale partner. Tabac&co complements the partnership as a practical
distribution partner with strong customer understanding, market proximity, and an established
franchise concept.

Together, they create a powerful solution that combines technological innovation, product and industry
expertise, and real customer insight—delivering tangible added value for service station operators.
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HUGO starkt die Digitalisierung der Ollogistik und 16st globale
Herausforderungen bei Verlusten und Diebstahl

1. Oldiebstahl, Schmuggel und ungenaue Messungen sind kritische Schwachstellen der
Energielogistik. Als fihrender Anbieter digitaler Losungen prasentiert HUGO auf der UNITI
expo 2026 sein neuestes loT-Okosystem. Ziel ist ein transparentes, sicheres und effizientes
Supply-Chain-Management fiir die globale Olindustrie.

2. Technologischer Kern: Von ,passiver Verteidigung“ zu ,,aktiver Intelligenz” Der Kernvorteil von
HUGO liegt in der Full-Chain-Integration von ,Hardware + Software + Big Data“. Mit einem
professionellen technischen Team von Uber 100 Experten und mehr als 100 Patenten hat das
Unternehmen Uber 30 Arten von smarter Hardware entwickelt:

Hochprazise Sensorik: Integration von Satellitenortung, RFID und drahtlosen
Kommunikationstechnologien.

Abdeckung aller Szenarien: Von smarter Sicherheit in Rohdlzonen uber intelligente
Schlosskontrollen fur Tankwagen bis hin zur Bestandsuberwachung an Tankstellen.
Einsatz unter extremen Bedingungen: Die Produkte haben sich in unterschiedlichen und
rauen Klimazonen bewahrt, darunter in der Mongolei, Nigeria und Libyen.

3. Lésungen fur Kernszenarien

Intelligente Tankwagen-Uberwachung: Einsatz von smarten Schachtabdeckungen
(loT-E-Seals) und hochprazisen Flillstandsmessern, um Sicherheitsliicken beim Oldiebstahl
wahrend des Transports vollstandig zu schlieBen und eine ,End-to-End-Transparenz® zu
erreichen.

Digitalisierung von Tankstellen: Fehlbeflllungsschutz-Systeme und loT-E-Seals
gewahrleisten die Sicherheit bei der Entladung, wahrend eine
Echtzeit-BestandsUberwachung die betriebliche Effizienz steigert.

Rohdl- und Kraftstoffanlagen: Auflosung regulatorischer Blindspots durch prazises
Kraftstoffverbrauchsmanagement und digitale Aufsicht.

4. Branchenreferenzen und globale Prasenz Derzeit sind die Losungen von HUGO weltweit bei
uber 10.000 Fahrzeugen und 5.000 Terminals erfolgreich im Einsatz.

Vertrauen durch Branchenriesen: Als langjahriger Partner von PetroChina, Sinopec und
China Railway wurde die technische Stabilitat von HUGO nach héchsten
Industriestandards gepruft.

Internationale Vision: Unsere Produkte werden in mehr als zehn Lander exportiert,
darunter Saudi-Arabien, Marokko und Nigeria. Insbesondere unser jungstes loT-Projekt in
Saudi-Arabien hat die lokale digitale Transformation der Energielogistik maBgeblich
unterstutzt.

5. Uber HUGO HUGO ist ein nationales High-Tech-Unternehmen, das sich auf die
Digitalisierung der Lagerung und des Transports von Ol spezialisiert hat. Durch kontinuierliche



technologische Innovationen helfen wir Kunden, Verluste zu reduzieren, Risiken zu kontrollieren
und die wirtschaftliche Effizienz signifikant zu steigern.



HUGO Empowers Oil Logistics Digitization, Solving Global Loss and Theft
Challenges

1. Introduction: Addressing Global Challenges in Oil Storage and Transportation

In the energy logistics sector, oil theft, smuggling, and inaccurate metering remain critical pain points for
enterprises. As a leading provider of digital solutions, HUGO is unveiling its latest smart Internet of
Things (IoT) ecosystem at UNITI expo 2026. HUGO is dedicated to leveraging high-tech innovation to
build a transparent, secure, and efficient supply chain management system for the global oil industry.

2. Technology Core: From "Passive Defense" to "Active Intelligence"

HUGO'’s core advantage lies in its full-chain integration of "Hardware + Software + Big Data." With a

professional technical team of over 100 experts and more than 100 patents, the company has developed

over 30 types of smart hardware:

® High-Precision Sensing: Integration of satellite positioning, RFID, and wireless communication
technologies.

® Full-Scenario Coverage: From smart security in crude oil zones to intelligent lock control for tank
trucks and inventory monitoring at gas stations.

® Operation in Extreme Environments: Products have been field-proven in diverse and harsh climates,
including Mongolia, Nigeria, and Libya.

3. Core Scenario Solutions

® Smart Tank Truck Supervision: Utilizing smart manhole covers (loT electronic seals) and
high-precision level gauges to completely eliminate oil theft loopholes during transit, achieving
"end-to-end transparency."

® Gas Station Digitization: Anti-cross-filling systems and loT electronic seals ensure the security of oil
unloading, while real-time inventory monitoring enhances operational efficiency.

® Crude Oil & Fuel Equipment: Resolving regulatory blind spots by providing precise fuel consumption
management and digital oversight.

4. Industry Endorsement and Global Footprint

Currently, HUGO’s solutions have been successfully deployed across 10,000+ vehicles and 5,000+

terminals worldwide.

® Trusted by Industry Giants: As a long-term partner of PetroChina, Sinopec, and China Railway,
HUGQO's technical stability has been tested against the highest industry standards.

® International Vision: Our products are exported to more than ten countries, including Saudi Arabia,
Morocco, and Nigeria. In particular, our recent loT project in Saudi Arabia has provided robust
support for the local digital transformation of energy logistics.

5. About HUGO
HUGO is a national high-tech enterprise focusing on the digitization of oil storage and transportation.

Through continuous technological innovation, we help clients reduce losses, control risks, and
significantly improve economic benefits.
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PROFESSIONAL PRODUCTS

FOR VEHICLE WASHING AND INDUSTRIAL CLEANING

SPECIALIZATION

We are backed by more than 40 years collaborating with

the most outstanding companies both nationally and R +D
internationally, with the main manufacturers of washing partner
equipment, oil companies, vehicle manufacturers, etc. We

are a European leader in the vehicle woshing sector, vyiTh SpGClallzatlon
a wide range of products adapted to all kind of washing experience

processes, machinery, quality, prices and to our customers’
requirements. .
service assistance

ENVIRONMENTAL PROTECTION

AND TO PEOPLE .
Ibercompound has made a firm commitment to the future in q u a I t

the development of new products, formulating more efficient, )
innovative and less polluting products. We are an ISO 14001 . adaptation
and EMAS certified company. professionalism S

R+D Department enViron mental range

We are in continuous development and we are pioneers in
the automotive sector products. We are confinuous improving
our products, assuming the commitment to develop more
innovative and effective products, and always oriented to the protection of the environment.

QUALITY
All the products are subjected to strict quality controls to comply with the established specifications. We are
a VDA and ISO 9001 certified company.

PROFESSIONALISM

The Ibercompound team guarantees the PROFESSIONALISM and SPECIALIZATION of our company focused
on all the Vehicle Washing processes, always offering a PERSONALIZED ATTENTION, ASSISTANCE, SERVICE
and COMMERCIAL TECHNICAL SUPPORT service.

RANGE OF PRODUCTS
Liquids: Wide range of products adapted to all the washing
processes, machinery, quality, prices, and requirements of our
clients and legislation.

Powder: We are the world’s leading manufacturer specialised
in the manufacture of Powder Detergents for High Pressure Wash
Centers.

EXPORT

Our expansion plan started in recent years has allowed
us to become one of the leaders in the international level,
as a result of our professional work and our specialization in the
vehicle washing.

VDA Certificate AE:

Ibercompound has Applus

obtained the VDA NTA FREE
— certificate that establishes e
Qualitdts Management Center | the quality standards in e

im Verband der Automobilindustrie beneﬁ’r Of the Germon A
’° S

fact d ST N Applus’

@@ g?orvrigg?: i Aos POR UN LAVADO RESPONS -
c=d

Below we detail the main recommended products of our wide range of products for the different
washing sectors.

For further information and a full range, contact our application technicians.

AUTOMATIC WASHING / WASHING TRAINS

A PRE-WASH

@ VDA DRYLAN-R
5 Eliminator of

mosquitoes and
organic matter

DETERGENTS
LIQUIDS
ALKALINES

®vor

LiQUID BOXES
Raspberry / Elixir

@ vo~ PRE-BOSS
PREMIUM Concentrate
Hugo Type Scent

STATIC CLEAN
Red Bull Scent

WHELL RIMS

@ vDA RODACLEAN
PLUS
Cleaner energetic tire

SHAMPOO
2 WASHING

& VDA DETERNET-VA

Flavored
Neutral shampoo

ACID SHAMPOO
Acid shampoo
Flavored

ACTIVE
FOAMS

@ vor

Flavored
Neutral active foam

ACID FOAM
Acid active foam

FOAMS
OF COLORS

ALKALINE
FOAMS

HIGH / LOW
PRESSURE

FOAMS OF COLORS
PINK, BLUE, YELLOW,
VIOLET LP.

For cannon
foam:
ELECTROMOUSE
BOXES

WHITE FOAM
For XXL pistol:
IC-BUBBLE

DRYING
WAXES
& vor

HIDROCAR WAX
CARFLON WAX

FOAMS WITH
BRUSHES
{5 VDA DETERNET-VA

@ vor
SUPER ACTIVE E-300
Shampoos sparkling

FOAMS
OF COLORS

WAXES

NEW WAXES
AROMATIZED
Drying, high water repellency:
@ VDA HIDROCAR STAR WAX
SIRIUS WAX
EUCALIPTUS WAX
Shine + drying:
DABAREC-4060
Drying and high gloss:
@ VDA WAX MARC 159

Hard waters:
GALAXY WAX
High quality PREMIUM waxes:
@ VDA CARFLON LUXE
POLYMERIC WAXES
Polishing:
WAX FOAMING POLISH
CARFLON POLISH

DETERGENTS
POWDERED
' @ vor POWER

| sHARK 100/200/300

POWER SHARK
EXTREM

ATOMIX-200

COLOR RANGE with
MICROPARTICLES

WHELL RIMS

@ vDA RODACLEAN
PLUS
Cleaner energetic tire




iberCompound

g Cleaner energetic tire [Jig PRODUCTS FOR THE WASHING AND MAINTENANCE OF VEHICLES
e AUTOMOTIVE CHEMICAL PRODUCTS

e et

SHAMPOO WAX

PLUS Concentrated. |j§4 - el 3
Shampoo water & i - A LA GLASSNET
repellent + shine ; . ] 1

ALKALINES
RANGE
HIGH QUALITY

SANIT CLEAN
Registered
Sanitizer HA
ES

RANGE @ vDAKAMION-261

MEDIUM QUALITY SUPER NET 78
TRUCK-FORT SUPER NET 46

SUPER NET 20 Tl S-TRAFFIC

ECOGRAS E8

Rinse aid i
concentrated without

silicone MOTORNET-FIELD

CAR

TRICID
KONKRET PLUS

TRUCK MX o - <] \ gL adt C R h Special concrete mixers

CLEANING AND MAINTENANCE OF FACILITIE ANTIFREEZE AND WINDSHIELD

- '- e} g NG TR ™ gumn
| | 3 o | I ' fida " : = = ANTIFREEZE range adapted to the new
] : " il - : : regulations required by the main vehicle
manufacturers.

WINDSCREEN CLEANER range with different
freezing and formulation protections special ANTI-
RAIN.

SOLIGEL K

i

A {‘ iber’ ampound
SCREENS : | we LAVADO DE COCHES , MINI-MARKET
SEPARATORS, | = f ]
TILES,
CRYSTALS AND
SURFACES
IC-109

SUPERLIMP ke : | DEGREASER
IC-117 = — OF FLOORS
GLASSNET . p— e il IC-2400

Glass cleaner
SANIT CLEAN MULTI-USE

Disinfectants DEGREASER

surfaces

Professional products for the END USER for the Washing and Maintenance of your Vehicle.
Range sprays, aerosols, air fresheners, efc...

Fi g "y

P 1
’: I {
4 I.ﬂ_ T el l!’ L

OFFICES: Plaza Josep Pallach, 6 - 08035 Barcelona (Espana) - Tel. (+ 34) 934 286 176 - Fax (+ 34) 934 286 174

FACTORY : Poligono Industrial El Prat - C/ Ronda de les Conques, 17 - 08180 Moida (Barcelona) Espana

i ibercome s BB ensoon We help you to offer the best quality washing
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ICASA at UNITI Expo 2026
How ICASA helps fuel retailers unlock new revenue and gain operational control

April 2026 - From 19 to 21 May 2026, ICASA will be exhibiting at UNITI Expo in Stuttgart,
the leading meeting place for the European fuel retail. At a time when fuel retail is under
pressure to diversify revenue and embrace digital operations, ICASA will showcase how
integrated technology enables this shift. The ICASA team looks forward to welcoming fuel
retailers, network operators and industry partners to discuss how technology is shaping
the future of service stations.

Service stations are becoming multi-service destinations

The fuel retail industry is experiencing a fundamental shift. Traditional refueling sites are
evolving into integrated service destinations that support a broader range of customer
needs. As mobility options diversify and digital expectations increase, forward thinking
retailers are redesigning their networks to deliver a seamless and consistent experience
across fuel, charging, retail and services. Today’s service station is no longer just a stop for
fuel. It is a destination where mobility meets comfort, it’s a place to recharge both the
vehicle and the customer.

Where retail and mobility come together

Consumers increasingly expect retail and mobility services to blend naturally. Fuel retailers
are responding with upgraded convenience concepts, premium food and coffee, quick
service restaurants, parcel solutions, modern facilities and digital tools for ordering and
payment. These services transform dwell time into added value while opening new revenue
opportunities and strengthening customer loyalty. To succeed, retailers need more than new
concepts. They need technology that connects everything behind the scenes.

Technology as the backbone

Managing multiple energy types, retail operations, food service, pricing, partners and
customer data adds significant complexity. A fragmented technology landscape limits
visibility and slows decision making. ICASA acts as a trusted technology partner, enabling
fuel retailers to reduce complexity, improve control and scale new services faster across their
networks.

Total control & end-to-end visibility

The ICASA Suite is a fully integrated cloud platform designed specifically for fuel & energy
retail. It connects every operational layer of the business into one central environment,
delivering efficiency, transparency and control across the entire network.

Retailers can manage conventional fuels, EV charging and alternative energies alongside
shop, convenience, fleet cards and QSR operations in a single system. Automated processes
reduce manual work, minimise risk and ensure consistent execution across sites.
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19 - 21 May 2026, Stuttgart, Germany

Real-time insights provide a clear view of performance, profitability and customer
behaviour, supporting smarter operational decisions and long term strategic planning.
Through seamless integrations with third party services such as car wash, ESL, loyalty
programs and food delivery, ICASA creates a connected ecosystem where every transaction
and interaction flows through one platform.

Visit ICASA at UNITI Expo

Meet the ICASA experts at booth 5D30 in hall 5 and explore how ICASA helps fuel retailers
lead the next phase of transformation. Book a meeting in advance to secure time with our
experts as schedules will fill up quickly.

For more information, please contact
Katrijn Elias, Marketing Manager

+32 11858080
katrijn.elias@icasa-group.com


https://outlook.office.com/book/UnitiExpo@icasa-group.com/?ismsaljsauthenabled=true

Infinitec prasentiert neue Car-Care Produktinnovation auf

der UNITI expo 2026

Saarbriicken, Germany - April 2026

Die Infinitec GmbH ist ein innovatives, international ausgerichtetes
Unternehmen mit Sitz in Deutschland, das sich auf die Entwicklung und
Produktion hochwertiger Reinigungschemikalien, Versiegelungen und
Poliermittel spezialisiert hat — leistungsstark und auf héchstem Qualitatsniveau.

Als Private-Label-Partner bietet Infinitec OEMs und Handlern
mafRgeschneiderte Losungen — von bewahrten Standardformulierungen bis hin
zu exklusiven Eigenentwicklungen. Performance, Duft, Farbe sowie
Verpackung und Design werden individuell abgestimmt. Mit Gber 400
Formulierungen und umfassender Unterstiitzung bei der Produktregistrierung
bietet Infinitec alles aus einer Hand.

Mit der Premium-Marke Nanolex hat sich das Unternehmen zudem als
Benchmark im Bereich moderner Oberflachenpflege etabliert. Nanolex steht flr
leistungsstarke, technologisch fortschrittliche Produkte, die aus der Praxis flr
die Praxis entwickelt werden.

Durch die enge Verzahnung von Forschung, Entwicklung und realen
Anwendungsbedingungen treibt Infinitec kontinuierlich Innovationen voran und
prasentiert nun die neueste Nanolex-Produktentwicklung — erstmals auf der
UNITI expo 2026.

www.infinitec-technology.de www.nanolexcarcare.com shop.nanolex.de

Pressekontakt:
Infinitec GmbH

Christoph Calmes
+49 151 22331101

c.calmes@infinitec-gmbh.de

COMMERZIBANK AG
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Infinitec GmbH to showcase latest Nanolex innovation at
UNITI expo 2026

Saarbriicken, Germany - April 2026

Infinitec GmbH is an innovative, internationally operating company based in
Germany, specializing in the development and production of high-quality
cleaning chemicals, coatings, and polishing compounds—delivering
outstanding performance at the highest quality standards.

As a private-label partner, Infinitec provides OEMs and distributors with tailor-
made solutions, ranging from proven standard formulations to exclusive
custom developments. Performance, fragrance, color, as well as packaging
and design are individually tailored to each brand. With more than 400
formulations and comprehensive support in product registration, Infinitec
offers a complete solution from a single source.

Through its premium brand Nanolex, the company has established itself as a
benchmark in modern surface care. Nanolex stands for high-performance,
technologically advanced products developed from practical experience for
real-world application.

By closely integrating research, development, and real-world conditions,
Infinitec continuously drives innovation and is now presenting its latest
Nanolex product development—premiering at UNITI expo 2026.

www.infinitec-technology.de  www.nanolexcarcare.com shop.nanolex.de

Media Contact:
Infinitec GmbH

Joris Buysens
+49 151 52449273

j.buysens@infinitec-gmbh.de

COMMERZIBANK AG
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Pressemitteilung: KAW KIEHL KG auf der UnitiExpo 2026

Odelzhausen, 27. April 2026: Sauberkeit ganzheitlich gedacht — unter diesem
Motto prasentiert sich die KAW KIEHL KG auf der UnitiExpo vom 19. bis 21. Mai
2026 in Stuttgart. Neben innovativen Produkthighlights flr die Fahrzeugwasche steht
in diesem Jahr ein umfassendes Reinigungskonzept fur Tankstellen und
Waschanlagen im Mittelpunkt.

Neue Produkte fur die Fahrzeugwasche

Zwei Neuheiten aus der Energy Serie erweitern das Sortiment: Der alkalische
Intensivreiniger 143 ENERGY Prewash Foam sorgt flir hohe schaumstarke
Reinigungsleistung insbesondere in der Vorwasche, wahrend 1428 Energy Prewash
Eco als parfimfreie und besonders umweltschonende Variante Gberzeugt. Beide
Produkte sind mit dem Nordic Swan Ecolabel zertifiziert, zeichnen sich insbesondere
im Wasserrecycling bei allen Anlagentypen (biologisch, physikalisch, chemisch)
durch maximale Reinigungsleistung aus. Wie die gesamte ENERGY Serie sorgen
auch diese Innovationen fur klares und geruchsfreies Recyclingwasser, selbst bei
unterdimensionierten Recycling Volumina — 6kologisch wie wirtschaftlich ein Gewinn.

Mit Lotus Polish XE prasentiert KIEHL eine weitere Innovation aus der LOTUS
Pflege. Die schaumende Hochglanzpolitur hinterlasst, auch bei haufiger Anwendung,
keinen Schichtaufbau, pflegt langanhaltend ohne Schmieren und behindert keine
Nachlackierung.

Der schaumstarke Kraftreiniger 168 LavaFoam uberzeugt durch hohe
Reinigungsleistung, angenehmen Duft und insbesondere in der Power Schaum
Anwendung in der SB-Anlage. Mit 1214 ECOMAX Quattrowash XE dem
multifunktionellen Reiniger toppt KAW KIEHL die Messe Neuheiten. Auch hier steht
die besonders kraftvolle Schaumanwendung im Vordergrund, die mit einem
markanten Minzduft unterstrichen wird. Das Produkt eignet sich damit hervorragend
fur die Anwendung mit der Powerschaum Lanze in SB-Anlagen! Die besonders
umweltbewusste Rohstoffauswahl bei 1214 ECOMAX Quattrowash XE wird
ebenfalls Nordic Swan Ecolabel ausgezeichnet.

»Die saubere Tankstelle" — ein Konzept aus einer Hand

Als Teil der KIEHL Unternehmensgruppe bringt die KAW KIEHL KG ihr Know-how
aus uber 120 Jahren Reinigungserfahrung auch auf Tankstellen zum Einsatz. Das
Konzept ,,Die saubere Tankstelle" ermdglicht mit wenigen Profi-Produkten fur
mafigeschneiderte Losungen zur Reinigung der Zapfanlagen, Shopbereiche,
Sanitarraume und Bistro-Kuchen. Mit diesen Produkten werden nicht nur alle
Hygiene Anforderungen erfullt, sondern deren Einsatz wird vor Ort gezeigt und die



Professionelle Produktsysteme
fUr perfekte Reinigung, Pflese
und Hygrene

die savbere L6sung

erforderlichen Schulungszertifikate ausgestellt. Erganzend dazu bietet KIEHL die
professionelle Reinigung von Waschanlagen und Waschhallen von der Portalanlage
bis zur WaschstralRe als Dienstleistung an — fur einen positiven Eindruck bei
Kundinnen und Kunden und den langfristigen Werterhalt der Anlage.

Die neue KIEHL App mit Kl-gestiitztem KIEHL Bot

Besonderes Highlight des Messeauftritts ist die neue KIEHL App mit integriertem Ki-
Bot. Der kostenfreie Service bietet Waschanlagenbetreibern jederzeit Zugriff auf
Produktinformationen, Sicherheitsdatenblatter sowie das gesamte KIEHL Portfolio.
Praktische Schritt-fur-Schritt-Anleitungen zur fachgerechten Anwendung machen die
App besonders wertvoll fur Mitarbeitende, die sowohl die Fahrzeugwasche als auch
die laufende Betriebsreinigung verantwortlich betreuen.

Weitere Informationen zum KIEHL Reinigungskonzept gibt es auf der UnitiExpo in
Halle 3, Stand 3C04.

Uber die KAW KIEHL KG:

Die KAW Kiehl KG ist Teil der internationalen KIEHL Unternehmensgruppe und zahlt
zu den fuhrenden Herstellern von Reinigungschemie fur die Fahrzeugwasche und fur
die Sauberkeit und Hygiene in der Tankstelle. Die hochkonzentrierten Produkte
decken den gesamten Waschprozess ab — von der Vorwasche bis zur Trocknung.
Tankstellen und Waschanlagen profitieren zudem von umfassenden
Serviceleistungen sowie einem kompletten Reinigungsportfolio — alles aus einer
Hand.
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Press Release: KAW KIEHL KG at UNITIExpo 2026

Odelzhausen, 27 April 2026: KAW KIEHL KG will be presenting a holistic approach
to cleanliness at UNITIExpo from 19 to 21 May 2026 in Stuttgart. Alongside
innovative product highlights for vehicle washing, the focus this year will be on a
comprehensive cleaning concept for petrol stations and car washes.

New car wash products

Two new additions to the Energy series have expanded the product range. The
alkaline intensive cleaner 143 ENERGY Prewash Foam provides excellent cleaning
performance, especially during the pre-wash stage, while 1428 ENERGY Prewash
Eco is a fragrance-free, eco-friendly option. Both products are Nordic Swan Ecolabel
certified and offer maximum cleaning performance, particularly in water recycling for
all types of systems (biological, physical and chemical). Like the entire ENERGY
series, these innovations ensure clear, odourless recycled water, even with
undersized recycling volumes — a win both ecologically and economically.

KIEHL introduces another innovation from the LOTUS care line with Lotus Polsh
XE. The high-gloss, foaming polish leaves no residue, even with frequent use. It
provides long-lasting care without smudging and does not interfere with subsequent
repainting.

The high-foaming power cleaner 168 LavaFoam impresses with its high cleaning
performance and pleasant scent. It is particularly effective when used with the Power
Foam application in self-service - car washes. The multifunctional cleaner 1214
ECOMAX Quattrowash XE tops the list of trade show innovations of KAW KIEHL.
The focus here is also on the powerful foam application, which is enhanced by a
distinctive mint scent. This makes the product perfect for use with the power foam
lance at self-service car washes. The environmentally friendly selection of raw
materials used in the 1214 ECOMAX Quattrowash XE has also been awarded the
Nordic Swan Ecolabel.

‘The Clean Petrol Station’ — a one-stop solution

KAW KIEHL KG is part of the KIEHL Group and applies its expertise of over 120
years of cleaning experience to petrol stations. The “Clean Petrol Station” concept
offers customised cleaning solutions for fuel pumps, retail areas, restrooms and
bistro kitchens, all using just a few professional products. These products meet all
hygiene requirements, and KIEHL also provides on-site training along with the
necessary certificates. In addition, KIEHL offers a professional cleaning service for
car wash facilities and wash halls, ranging from rollovers to conveyor systems,
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ensuring a positive impression on customers and helping to maintain the long-term
value of the facility.

The new KIEHL app with Al-powered KIEHL Bot

A particular highlight of the trade show presentation is the new KIEHL app with an
integrated Al bot. This free service gives car wash operators 24/7 access to product
information and safety data sheets, as well as the full KIEHL portfolio. Thanks to its
practical step-by-step instructions for proper use, the app is particularly valuable for
employees responsible for both vehicle washing and ongoing facility cleaning.

Further information on the KIEHL cleaning concept is available at Stand 3C04 in Hall
3 at the UNITI Expo.

About KAW KIEHL KG:

KAW Kiehl KG is part of the international KIEHL Group and is one of the leading
manufacturers of cleaning chemicals for vehicle washing and cleanliness and
hygiene at petrol stations. Its highly concentrated products cover the entire washing
process, from pre-wash to drying. Petrol stations and car washes also benefit from a
comprehensive service and a complete range of cleaning products, all from a single
source.
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Die Kioske GmbH ist ein innovatives m Unsere Werte
Unternehmen, das seit 2017 Verkaufsautomaten

und Abholstationen entwickelt und produziert. .
Mit Standorten in Bocholt (NRW) und Berngau IZI querlasgglfelt . o
(Bayern) beschaftigen wir ein engagiertes Team Wir stehen fiir Qualitat und Bestandigkeit
von 20 Mitarbeitern. Unter dem Motto IZI Souveranitat
Kompetenz und Professionalitat
JIhr Partner im automatischen Verkauf* in jedem Schritt
setzen wir auf fortschrittliche Technologien, um |ZI Nachhaltige Partnerschaften .
den Vending-Markt nachhaltig zu revolutionieren. Wir bauen auf eine langfristige Zusammenarbeit

gepragt von gegenseitigem Vertrauen

Unsere Partner

ElENGELTEC - Sjlkron FEIG

FREUNDE DES

¢




PROFIS FUR PROFIS

Unsere Produkte im Vending-Bereich heben gQ? . "
sich von herkdmmlichen Verkaufsautomaten Warum Kioske GmbH?

ab, da sie mit einer leistungsstarken Verwal-
tungs- und Steuerungssoftware ausgestattet
sind. Diese ermoglicht es Betreibern, ihre
Automaten effizient zu verwalten und ihre
Geschaftsprozesse zu optimieren.

Unsere Losungen setzen neue Malistabe im auto-
matisierten Verkauf. Durch die Kombination aus
zuverlassiger Technik und intelligenter Software er-
moglichen wir eine effizientere, wirtschaftlichere und
zukunftssichere Nutzung von Verkaufsautomaten.

Produkte & Features
Unsere Verkaufsautomaten bieten weit
mehr als herkdmmliche Losungen:

Worauf warten Sie noch? Kontaktieren Sie uns — wir
stehen lhnen jederzeit fiir Ihre Fragen zur Verfiigung!

Bestandskontrolle

flir eine optimierte Nachfiilllogistik
Maschineniiberwachung

furr eine reibungslose Funktionalitat
Verkaufsanalysen

zur datenbasierten Entscheidungsfindung
Produktmanagement

zur einfachen Anpassung des Sortiments

Sporker Ringstralle 18 « 46399 Bocholt
www.kioske.de + info@kioske.de * (0) 2871 2748600
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Kioske GmbH is an innovative company that has m Our Values
been developing and manufacturing vending

machines and pick-up stations since 2017.With
locations in Bocholt (North Rhine-Westphalia) IZI
and Berngau (Bavaria), we employ a dedicated
team of 20 team members.Under the motto IZI Confidence

Expertise and professionalism in every step

IZI Sustainable Partnerships

we rely on advanced technologies to sustainably We build on long-term cooperation
revolutionise the vending market. characterised by mutual trust

Reliability
We stand for quality and consistency

"Your Partner in Automated Retail"

Our Partners
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PROFESSIONALS FOR PROFESSIONALS

Our products in the vending sector stand out
from conventional vending machines thanks
to their powerful management and control
software. This enables operators to manage
their machines efficiently and optimise their
business processes.

Products & Features
Our vending machines offer far more
than conventional solutions:

Inventory control

for optimised refill logistics

Machine monitoring

for smooth operation

Sales analyses

for data-based decision-making

Product management

for easy customisation of the product range

gQ? Why Kioske GmbH?

Our solutions set new standards in automated sales.
Through the combination of reliable technology and
intelligent software, we enable more efficient,
economical and future-proof utilisation of vending
machines.

What are you waiting for? Contact us -
we are always available to answer your questions!

Sporker Ringstralle 18 « 46399 Bocholt
www.kioske.de + info@kioske.de * (0) 2871 2748600



KIWI

PRESSEMITTEILUNG

KIWI Vapor bringt die Spark 2 Serie nach Deutschland

Mehr Power fur deinen Geschmack: Mit der Spark 2 und der Spark 2 Pro bringt KIWI zwei Pod-Systeme
der nachsten Generation auf den deutschen Markt — entwickelt, um das Wachstum der Kategorie
voranzutreiben.

KIWI

Mehr Power fur deinen Geschmack.
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Stuttgart, Deutschland — Mai 2026 — KIWI Vapor, eines der fuhrenden Vaping-Unternehmen Europas,
gibt den Launch der Spark 2 Serie in Deutschland bekannt und sucht aktiv nach Vertriebspartnernim
Tankstellenhandel im ganzen Land.

Die neue Produktreihe, bestehend aus der KIWI Spark 2 und der KIWI Spark 2 Pro, wurde gezielt fur
den Impulskauf entwickelt: kompakt, visuell auffallig und darauf ausgelegt, erwachsene Raucher
genau im entscheidenden Moment zum Umstieg zu bewegen.

Deutschland ist ein zentraler Bestandteil der européaischen Expansionsstrategie von KIWI. Mit der
Ernennung von Dominik Schorn zum Country Manager und einem bewahrten Go-to-Market-Ansatz ist
KIWI bereit, gemeinsam mit Handelspartnern das Potenzial einer der am schnellsten wachsenden
Kategorien im Convenience-Bereich zu erschlieBen. Die Spark 2 Serie ist das Produkt, das diesen
Schritt ermaoglicht.

Das Produktsortiment - entwickelt fiir den Tankstellenhandel

KIWI Spark 2 - Mehr Kontrolle. Mehr Alltagstauglichkeit.

Die Spark 2 ist der Einstieg in das Spark-Okosystem: ein schlankes, stiftformiges Gerat mit
hochwertigem Aluminiumgehause, das im Regal sofort ins Auge fallt.

Ausgestattet mit einer vom Nutzer wechselbaren 800mAh Lithium-lonen-Batterie bietet sie bis zu 24
Stunden Nutzung und zuverlassige Performance im Alltag. Ein neu entwickeltes RGB-LED-System
ermaoglicht es, den Akkustand jederzeit auf einen Blick zu erkennen —flr weniger Rlckfragen und eine
bessere Nutzererfahrung.

Im Kit enthalten ist ein Pod mit 0,8Q Dual-Layer-Mesh-Coil, powered by KIWI.

KIWI Spark 2 Pro - Mehr Leistung. Einfach umgesetzt.



Die Spark 2 Pro bildet die Premium-Variante der Serie: ein kompaktes, kastenférmiges Gerat mit
robustem Polycarbonat-Gehause fur Nutzer, die mehr Leistung erwarten.

Ein 1.400mAh-Akku sorgt flr bis zu 48 Stunden Nutzung, wahrend ein integrierter Vibrationsmotor
alle 20 Zuge ein Feedback gibt und so ein bewussteres Nutzungsverhalten unterstitzt.

Warum die Spark 2 Serie im Tankstellenhandel iiberzeugt

AirSync - Individuell anpassbarer Zugwiderstand

Ein integrierter Airflow-Regler am Pod ermdoglicht es, den Zug von intensiv bis sanft individuell
anzupassen — ganz ohne Geratewechsel. Das reduziert Beratungsaufwand und steigert die
Kundenzufriedenheit.

Dual Layer Mesh Coil - Konstanter Geschmack vom ersten bis zum letzten Zug

Die Dual-Layer-Mesh-Coil sorgt fur gleichmaBige Verdampfung und intensiven Geschmack uber die
gesamte Lebensdauer des Pods — mit bis zu 10.000 Zigen. Eine langere Pod-Lebensdauer bedeutet
hoheren wahrgenommenen Wert und haufigere Pod-Wiederbestellungen an lhrem Standort.

Wechselbarer Akku - bereit fiir zukiinftige Regulierung

Beide Gerate verfligen Uber eine werkzeuglos austauschbare Lithium-lonen-Batterie und sind damit
bereits auf kommende EU-Vorgaben vorbereitet.

Zwei-Wege-Kompatibilitdt — Einfaches Sortiment

Die Spark 2 Serie ist vollstdndig kompatibel mit der vorherigen Spark-Generation. Neue und
bestehende Pods lassen sich gegenseitig nutzen —fur weniger Komplexitat im Sortiment.

Alles im Set - direkt verkaufsbereit

Jedes Gerat wird inklusive Cotton Tips und langlebigem Drip Tip geliefert. Vier abgestimmte
Farbvarianten (Midnight Blue, Red Velvet, Iron Gate, Rose Gold) sorgen fur eine starke visuelle Prasenz
am POS.

»1ankstellen sind einer der starksten Impulskanéale in Deutschland — und gleichzeitig im Bereich
hochwertiger Vaping-Produkte noch deutlich unterentwickelt. Die Spark 2 Serie bietet Betreibern
einen klaren Anreiz, ihr Sortiment aufzuwerten: hochwertige Hardware, starke
Konsumentenattraktivitdt und eine Preisstruktur, die echte Margen erméglicht. Wir suchen die
richtigen Partner, um gemeinsam zu wachsen.“

— Dominik Schorn, Country Manager Deutschland, KIWI Vapor

»Deutschland ist ein strategisch wichtiger Markt fiir uns, und wir treten mit unserer bisher stéarksten
Produktlinie an. Die Spark 2 Serie ist das Ergebnis jahrelanger Konsumentenforschung,
regulatorischer Expertise und technologischer Entwicklung. Unser Ziel ist es, langfristige
Partnerschaften mit Héndlern aufzubauen, die auf Qualitat, Zuverlassigkeit und nachhaltiges
Wachstum setzen.”

— Mattia Sparacino, CEO, KIWI Vapor

Partnerschaften im Fokus

KIWI Vapor sucht aktiv nach Handelspartnern im Tankstellenhandel und Convenience-Distributoren
in ganz Deutschland. Der Tankstellenkanal zahlt zu den frequenzstarksten Impulskaufumgebungen
des Landes, wahrend Vaping hier noch unterdurchschnittlich vertreten ist — ein klares
Wachstumspotenzial.

Das Sortiment ist zweistufig aufgebaut: Die Spark 2 als zuganglicher Einstieg und die Spark 2 Pro als
Premium-Option. Ergdnzend sind Pods im 3er-Pack erhaltlich, die fur kontinuierliche Nachkaufe und
wiederkehrende Kundenfrequenz sorgen.



Partner profitieren von umfassender Vertriebs- und Marketingunterstutzung, einschlieBlich POS-
Materialien, Platzierungsempfehlungen und direktem Account Management durch das deutsche
Team. Interessierte Handler kdnnen sich direkt an KIWI wenden.

Uber KIWI Vapor

KIWI Vapor wurde 2019 mit der Vision gegruindet, eine technologisch Uberlegene und zuverlassige
Alternative zur Zigarette zu entwickeln, die sich nahtlos in den Alltag erwachsener Konsumenten
integriert.

Nach dem erfolgreichen Start im italienischen Markt entwickelte sich das Unternehmen schnell zu
einer der fihrenden Marken in Europa und expandierte in Uber 55 Lander mit mehr als 45.000
Verkaufsstellen und Uber 65 internationalen Partnerschaften.

Angetrieben wird dieses Wachstum von einem dynamischen Team unter der Leitung von CEO Mattia
Sparacino. Heute steht KIWI fir Qualitat, Design und Innovation und zahlt zu den
vertrauenswurdigsten Marken der europaischen Vaping-Branche.

Mit dem Markteintritt in Deutschland und der Fihrung durch Country Manager Dominik Schorn legt
KIWI den Grundstein fur langfristigen Erfolg. Die Spark 2 Serie bildet dabei den Auftakt dieser
Entwicklung.

KONTAKT

Offizieller Vertriebspartner Deutschland:
Dino Paradiso: General Manager, FEAL GmbH
Tel.: +49 (0)711 219577 34

E-Mail: paradiso@fealgmbh.de

Web: www.vape-distribution.de

KIWI Vapor Deutschland:

Dominik Schorn: KIWI Vapor Country Manager Deutschland
Tel.: +49 (0) 176 83087708
E-Mail: dominik.schorn@vapint.com
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KIWI Vapor Launches the Spark 2 Series in Germany

Power your taste: KIWI brings the Spark 2 and Spark 2 Pro to Germany, two next-generation Pod
systems designed to drive category growth.

KIWI

Mehr Power fur deinen Geschmack.
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Stuttgart, Germany - May 2026 - KIWI Vapor, one of Europe's leading vaping companies, today
announces the launch of the Spark 2 Series in Germany - and is actively seeking retail partnerships
with petrol station operators and forecourt networks across the country. Comprising the KIWI Spark 2
and the KIWI Spark 2 Pro, the new series is purpose-built for the impulse purchase channel:
compact, visually distinctive, and designed to convert adult smokers at the point of decision.

Germany is a cornerstone of KIWI's European expansion strategy. With the appointment of dedicated
Country Manager Dominik Schorn and a proven route-to-market playbook, KIWI is now ready to
partner with forecourt retailers who want to capture a share of one of the fastest-growing categories in
convenience retail. The Spark 2 Series is the product designed to make that happen.

The Product Range: Built for Forecourt Retail
KIWI Spark 2 - Better control. Better everyday.

The Spark 2 is the entry point into the Spark ecosystem - slim, pen-style, and built with an aluminium
alloy body that stands out on any shelf. Powered by a user-removable 800mAh Li-ion battery (no tools
required) with up to 24 hours of use, it is built for reliable everyday performance. A newly developed
RGB LED indicator system means adult consumers can check battery level at a glance - reducing
return queries and improving satisfaction. Kit includes a pod with a 0.8Q Dual-Layer Mesh Coil
powered by KIWI.

KIWI Spark 2 Pro - Step up. Keep it simple.

The Spark 2 Pro is the premium tier of the range - a compact box-style device in a polycarbonate body,
designed for adult consumers who want more from their device. Its 1,400mAh battery module delivers
up to 48 hours of use, and a built-in vibration motor pulses every 20 puffs for a more conscious
experience.



Why the Spark 2 Series Works on the Forecourt

AirSync - Tailored Draw Control:

The new Spark Pod features an airflow slider on the base of the pod. Adult consumers can personalise
their draw - from tight to airy - without swapping hardware. Fewer questions at the counter, higher
satisfaction, stronger repeat purchase.

Dual Layer Mesh Coil - Consistent Flavour from First to Last Puff:

The Dual-Layer Mesh Coil delivers even vapourisation and full-bodied flavour across the entire pod
lifecycle - supporting up to 10,000 puffs. Longer pod life means higher perceived value and more
frequent pod repurchase at your location.

Removable Battery - Regulation-Ready:

Both devices comply with the direction of the new EU Battery Regulation through a tool-free
removable lithium-ion battery. Stocking KIWI means stocking a product already aligned with where
legislation is heading - protecting your range investment.

Two-Way Pod Compatibility - Simple Range Management:

The Spark 2 Series is fully backwards-compatible with the original Spark. New pods work on legacy
devices and vice versa. This reduces complexity for you as a retailer: one pod SKU serves a broader
customer base.

A Complete Kit, Ready to Sell:

Every device ships with Cotton Tips and a Durable Drip Tip included - no upselling required. Four
coordinated colourways (Midnight Blue, Red Velvet, Iron Gate, Rose Gold) create strong visual impact
and natural range depth at the fixture.

"The petrol station forecourt is one of the most powerful impulse channels in Germany - and it remains
significantly underdeveloped for quality vaping products. The Spark 2 Series gives operators a
compelling reason to upgrade their range: premium hardware, strong consumer appeal, and a trade
price structure that delivers real margin. We are looking for the right partners to grow with us.”

- Dominik Schorn, Country Manager Germany, KIWI Vapor

"Germany is a strategic priority market and we are entering it with our strongest product line to date.
The Spark 2 Series is the result of years of consumer insight, regulatory awareness, and engineering
rigour. We are committed to building long-term partnerships with retailers who want a brand that
stands for quality, reliability, and category growth."

- Mattia Sparacino, CEO, KIWI Vapor

Partnership Opportunities

KIWI Vapor is actively seeking retail partnerships with petrol station operators, forecourt networks,
and convenience distributors across Germany. The petrol station channel is one of the highest-
frequency impulse purchase environments in the country - and vaping remains a significantly
underpenetrated category within it. KIWI is bringing both the product range and the commercial
support to change that.

KIWI offers a two-tier range designed to maximise fixture performance: the Spark 2 as the accessible
entry point, and the Spark 2 Pro as the step-up. Spark Pods are available in 3-packs, supporting
ongoing Pod repurchase and driving repeat footfall.

Petrol station partners benefit from KIWI's full commercial and marketing support, including fixture
guidance, point-of-sale materials, and direct account management from the German team. Operators
interested in listing the Spark 2 Series are invited to contact KIWI's Country Manager for Germany
directly.

About KIWI Vapor



KIWI Vapor's story began in 2019 with a clear vision: to create a technologically superior, reliable
alternative to cigarettes that integrates seamlessly into the everyday lives of adults. Founded by
Vapour International, KIWI launched its first Starter Kit in the Italian market - one of the most
competitive vaping markets in Europe - and quickly became one of the leading brands in the segment.

What followed was one of the most remarkable growth stories in the European vaping industry. Within
just a few years, KIWI secured major distribution agreements with leading European networks,
expanded into more than 55 countries, and built a global footprint of over 45,000 points of sale and
more than 65 strategic international partnerships.

This growth is driven by a young, dynamic team led by CEO Mattia Sparacino, who from the very start
has prioritised technological excellence and the highest safety standards. Today, KIWI stands for
quality, design, and innovation - and is one of the most trusted brands in the European vaping
industry.

With its entry into the German market and the appointment of Country Manager Dominik Schorn - an
experienced market development professional with deep expertise in FMCG and the vaping sector -
KIWI is reinforcing its ambition to become one of Germany's leading vaping brands. The Spark 2 Series
is KIWI's opening move, and the company is ready to build the retail partnerships that will make it a
success.

CONTACT

Official distributor for Germany:

Dino Paradiso: General Manager at FEAL GmbH
Phone: +49(0) 711219577 34

E-mail: paradiso@fealgmbh.de

Web: www.vape-distribution.de

KIWI Vapor Germany:

Dominik Schorn: KIWI Vapor Country Manager Germany
Phone: +49 (0) 176 83087708
E-Mail: dominik.schorn@vapint.com
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Biren, Mai 2026

LEDTEC & alvernmedia auf der UNITI expo 2026: Smarte POS-Loésungen fur
maximale Aufmerksamkeit

Auf der diesjahrigen UNITI Expo 2026 prasentiert die LEDTEC GmbH gemeinsam mit der
alvernmedia GmbH innovative Losungen fur die Wareninszenierung und Kundenansprache
am Point of Sale. Besucher finden die Partner in Halle 1/ Stand 1D34.

Im Fokus stehen zwei zukunftsweisende Systeme: das digitale Displaykonzept eSHELF sowie
die filigrane LED-Regalbeleuchtung TegoLight®.

Digitale Verkaufsflachen direkt am Regal: eSHELF

Mit eSHELF bringt LEDTEC Bewegung und Aktualitat direkt an den POS. Die hochauflosen-
den LCD-Displays lassen sich nahtlos in Regalsysteme integrieren und ermaoglichen eine
dynamische Produktkommunikation in Echtzeit.

Dank integrierter ESL-Funktion kbnnen Preise und Aktionen zentral gesteuert und sofort
aktualisiert werden. Die Steuerung erfolgt komfortabel Uber Android-basierte Media Player
mit WLAN-Anbindung. Optional verfugbare Touch- und Kioskfunktionen schaffen zusatzlich
interaktive Kundenerlebnisse direkt am Regal.

Gerade im Umfeld von Tankstellen-Shops und Convenience-Flachen eréffnet eSHELF neue
Moéglichkeiten fur gezielte Verkaufsforderung und flexible Kampagnensteuerung.

Perfekte Warenbeleuchtung ohne sichtbare Technik: TegoLight®

Mit TegoLight® setzt LEDTEC neue Maf3stabe in der Regalbeleuchtung. Die extrem schlanke
LED-Leuchte wird nahezu unsichtbar in bestehende Regalsysteme integriert — insbesondere
in Tegometall-Regale und kompatible Losungen.

Das Ergebnis: eine gleichmafige, aufmerksamkeitsstarke Ausleuchtung ohne Schatten-
zonen — genau dort, wo Kaufentscheidungen entstehen.

Neben der werkzeuglosen Montage Uberzeugt TegoLight® durch hohe Energieeffizienz von
Uber 130 Im/W sowie eine langlebige, robuste Bauweise - ideal fur den dauerhaften Einsatz
im anspruchsvollen Einzelhandel.

Starke Partnerschaft fir den modernen POS

Die Zusammenarbeit von LEDTEC und alvernmedia vereint Lichtkompetenz mit digitaler
Kommunikation. Gemeinsam zeigen beide Unternehmen, wie sich physische Verkaufsfla-
chen mit intelligenten Technologien aufwerten lassen — effizient, flexibel und zukunftssicher.

Erleben Sie die Lé6sungen live auf der UNITI expo 2026 - Halle 1/ Stand 1D34.

Kontakt:

LEDTEC GmbH
Abelbachstral3e 13

33142 Buren

Tel: +49 (0) 2951 93838-300
E-Mail: info@ledtec.eu
Web: www.ledtec.eu
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Buren, May 2026

LEDTEC & alvernmedia at the UNITI expo 2026: Smart POS Solutions for
Maximum Impact

At this year's UNITI Expo 2026, LEDTEC GmbH will present innovative solutions for product
presentation and customer engagement at the point of sale together with alvernmedia
GmbH. Visitors can find the partners at Hall 1/ Booth 1D34.

The focus will be on two forward-looking systems: the digital display solution eSHELF and
the filigree LED shelf lighting TegoLight®.

Digital communication directly at the shelf: eSHELF

With eSHELF, LEDTEC brings dynamic content and real-time communication directly to the
POS. The high-resolution LCD displays integrate seamlessly into shelving systems and ena-
ble eye-catching product presentations.

Thanks to the integrated ESL (Electronic Shelf Label) functionality, prices and promotions
can be centrally managed and updated instantly. The system is controlled via Android-based
media players with Wi-Fi connectivity.

Optional touchscreen and kiosk features create interactive customer experiences directly at
the shelf — ideal for modern retail environments, especially in fuel station shops and conve-
nience stores.

Perfect shelf lighting - invisible yet effective: TegoLight®

TegolLight® sets new standards in shelf lighting. The ultra-slim LED luminaire can be almost
invisibly integrated into existing shelving systems — particularly Tegometall and compatible
solutions.

The result is uniform, high-quality illumination without dark spots, ensuring products are
presented in the best possible light exactly where purchasing decisions are made.

With tool-free installation, an efficiency of over 130 Im/W and a long service life, TegoLight® is
a reliable and future-proof solution for demanding retail environments.

Strong partnership for the modern point of sale

The collaboration between LEDTEC and alvernmedia combines lighting expertise with digi-
tal communication. Together, the companies demonstrate how physical retail spaces can be
enhanced through intelligent, efficient and flexible technologies.

Experience these solutions live at the UNITI expo 2026 - Hall 1/ Booth 1D34.

Contact:

LEDTEC GmbH
Abelbachstralle 13

33142 Buren

Germany

Phone: +49 (0) 2951 93838-300
Email: info@ledtec.eu

Web: www.ledtec.eu
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FUR IHREN MARKT GEMACHT

Regionale Produktanpassung
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Mehrere Zahlungsmethoden
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Mitgliedersystem

Shanghai Balance Automotive Equipment Co., Ltd. hat sich zum Ziel gesetzt, ein weltweit flihrendes Unternehmen in den
Bereichen Innovation und intelligente Fertigung zu werden. Der Hauptsitz befindet sich in Shanghai. Das Unternehmen
verfugt Uber ein breites operatives Netzwerk mit Niederlassungen in Siidchina, Ostchina und Nordostchina und beschéftigt
ein Team von Uber 900 Mitarbeitenden.

Die Autowasch-Produktlinie der Marke ,MATTIAS* des Unternehmens umfasst Portalwaschanlagen, Tunnelfahrzeu-
gwaschanlagen, Lkw- und Buswaschanlagen, beriihrungslose Hochdruckwaschanlagen, Anlagen zur Abwasseraufbereitung
sowie unbemannte, intelligente Betriebs- und Wartungssysteme. Wir setzen uns dafiir ein, unseren Kunden ganzheitliche,
intelligente und automatisierte Komplettlésungen fir die Fahrzeugwasche zu bieten.

ROLL-OVER BUS WASH
M-BS0300Y
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40M TUNNEL CAR WASH ROLL-OVER WASH
M-SD1800Q-40 M-LMS35
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TUNNEL CAR WASH TOUCHLESS WASH
M-SD0900D M-WS100
CONTACT US @ o o o TUNNEL CAR WASH _ —

M-SD0900Q

TOUCHLESS CAR WASH
M-WS310

WEBSITE FACEBOOK YOouTUBE

info@mattiascarwash.com www.mattiascarwash.com Shanghai, China



Made for Your Market r1

MATTIAS

Regional Produ Istomization
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Multi-Payment Methods
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Membership System

Shanghai Balance Automotive Equipment Co., Ltd. is committed to becoming a world-class leader in innovation and smart
manufacturing. Headquartered in Shanghai, it has a broad operational footprint with branches established in the South
China, East China, and Northeast China regions, and employs a team of over 900 people.

The company's "MATTIAS" brand car wash product line covers gantry type car wash, tunnel type car wash, truck and bus car
wash, touch-less high pressure car wash, sewage purification equipment and unattended intelligent operation and mainte-
nance system, etc. We are committed to providing our customers with intelligent and automated car wash total solutions.

ROLL-OVER BUS WASH
M-BS0300Y
40M TUNNEL CAR WASH ROLL-OVER WASH

M-SD1800Q-40 M-LM535
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T o N TOUCHLESS  WASH
M-SD0900D R 7S100
conTaAcTus © @ © O TU'I\\I/I'\—I?E_)SQSOV&ASH
TOUCHLESS CAR WASH
M-WS310

WEBSITE FACEBOOK YOUTUBE

info@mattiascarwash.com www.mattiascarwash.com Shanghai, China
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Mittelstandsverband abfallbasierter Kraftstoffe

PRESSEMELDUNG

Berlin, 22. April 2026

THG-Quotengesetz schafft benotigte

Planungssicherheit und Perspektive

Biodiesel-Potenzial aus heimischer Produktion wird nicht
vollstandig gehoben

Berlin, 22. April 2026: Mit einem Jahr Verspatung wird Deutschland die RED
II umsetzen; das Zweite Gesetz zur Weiterentwicklung der
Treibhausgasminderungs-Quote wurde nun final in den Ausschlissen des
Deutschen Bundestages abgestimmt. Jetzt geht es aus Sicht des
Mittelstandsverbands abfallbasierter Kraftstoffe e.V. (MVaK) darum, den
Marktanteil heimisch produzierter Biokraftstoffe im StraBenverkehr zu
erhdhen.

Insbesondere fur den Dieselmarkt mit einer konstant hohen Nachfrage von
Privatverbrauchern, Spediteuren, Landwirten und Busunternehmern, ist
eine sichere und preisstabile Kraftstoffversorgung die zentrale
Herausforderung. Heimische Produzenten von abfallbasiertem Biodiesel,
der rund 90 % Treibhausgase einspart, kénnten schnell das Angebot
heimisch produzierter Biokraftstoffe erhéhen, ob als Reinkraftstoff B100
oder beigemischt. So wirde Deutschlands Abhangigkeit von Importen
fossiler Kraftstoffe verringert. In diesem Zusammenhang ware es eine
zielgerichtete MaBnahme gewesen, wenn der Gesetzentwurf vorgesehen
hatte, auch die Obergrenze flr die Anrechenbarkeit abfallbasierter
Biokraftstoffe auf die Treibhausgasminderungsquote bereits ab diesem Jahr
anzuheben.

MVaK-Geschaftsfihrer Detlef Evers begriBt die Einigung der
Regierungsfraktionen Uber das THG-Quotengesetz: ,Der MVaK begrufBt,
dass das Zweite Gesetz zur Weiterentwicklung der
Treibhausgasminderungs-Quote nunmehr vom Bundestag beschlossen
werden kann. Damit erhalten alle Marktbeteiligten die dringend bendtigte
Planungssicherheit und Perspektive. Zudem enthalt der Gesetzentwurf
zentrale MaBnahmen zur Sicherstellung eines fairen Wettbewerbs mit
importierten Biokraftstoffen. Wir bedauern jedoch, dass die Obergrenze flr
die Anrechenbarkeit abfallbasierter Biokraftstoffe nicht bereits ab diesem
Verpflichtungsjahr angehoben wird. Eine Anhebung ware eine zusatzliche
zielfUhrende MaBnahme zur Erhéhung der nationalen Versorgungssicherheit
und Auslastung hiesiger Produktionsanlagen. Dessen ungeachtet starkt der
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Mittelstandsverband abfallbasierter Kraftstoffe

Gesetzentwurf die hiesige und damit mittelstdndische Produktion
erneuerbarer Energien."

Der Gesetzentwurf wird von einem EntschlieBungsantrag begleitet. Der
MVaK bedauert, dass die Schutzsortenregelung zeitnah nur von E5 in der
10. BImSchV flexibilisiert werden soll. Ebenso ware es angebracht, auch die
Schutzsortenregelung von B7 zeithah zu flexibilisieren. So kdnnte das
Angebot von B10 an Tankstellen in Deutschland erweitert werden. Denn
viele Dieselfahrzeuge sind bereits flir den Betrieb mit B10 freigegeben.

Flr die heimischen Produzenten von abfallbasiertem Biodiesel ist zudem
die rasche Verabschiedung der Novelle der Biokraftstoffnachhaltigkeits-
verordnung von Bedeutung, die weitere wichtige MaBnahmen zur
Betrugspravention beim Import von Biokraftstoffen enthalt.

Zum MVakK:

Der Mittelstandsverband abfallbasierter Kraftstoffe e.V. (MVak)
reprasentiert 32 Uberwiegend mittelstandische Unternehmen, die entlang
der gesamten Wertschépfungskette zur Produktion von abfallbasiertem und
fortschrittlichem Biodiesel tatig sind. Seine Mitgliedsunternehmen sammeln
geeignete pflanzliche Abfall- und Reststoffe, insbesondere gebrauchte
Speiseble sowie Abfallfettsauren, bereiten diese auf, verarbeiten sie zu
abfallbasiertem oder fortschrittlichem Biodiesel oder handeln mit Rohstoffen
und Fertigprodukten.

(www.mvak.eu)

Pressekontakt:

Mittelstandsverband abfallbasierter Kraftstoffe e.V. (MVaK)
Florian Boenigk, Pressesprecher

Unter den Linden 10 | 10117 Berlin

Tel.: 030 700 140 316

E-Mail: f.boenigk@mvak.eu
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Petrotec starkt seine technologische Position auf der UNITI EXPO 2026

[Guimaraes, 11 Mai 2026] - Petrotec wird auf der UNITI EXPO 2026, die vom 19. bis 21. Mai in
der Messe Stuttgart (Deutschland) stattfindet, vertreten sein und damit seine Position als
fuhrender Technologiepartner fir den Mobilitatssektor weiter starken.

Am Stand 5B40 in Halle 5 prasentiert das Unternehmen seine neuesten Lésungen und
technologischen Entwicklungen in einem Umfeld, das die Entwicklung der Branche sowie die
wachsenden Herausforderungen der Mobilitdt und der Energiewende widerspiegelt.

Neue Axon 1000 und 1500 im Fokus

Zu den wichtigsten Neuheiten zahlen die neuen Axon 1000 und Axon 1500, die die neueste
Weiterentwicklung der Petrotec-Zapfsaulenreihe markieren. Diese Gerate integrieren neue
Funktionen, die das integrierte Angebot des Unternehmens fur Vertriebsnetze, Betreiber und
Partner starken und den steigenden Anforderungen an Effizienz, Konnektivitat und
Benutzererlebnis gerecht werden.

AddOn: Erweiterte Moglichkeiten fir Additivsysteme

Darliber hinaus stellt Petrotec AddOn vor, ein neues Additivmodul, das die funktionalen
Moglichkeiten der Zapfsaulen erweitert. Entwickelt mit Fokus auf Flexibilitat und
Anpassungsfahigkeit, wird AddOn als eine Losung mit groBem Zukunftspotenzial prasentiert.

Hellonext am selben Stand vertreten

Auch Hellonext wird am selben Stand vertreten sein und neue Entwicklungen im Bereich
nachhaltiger Mobilitatslosungen prasentieren. Diese gemeinsame Prasenz unterstreicht die
integrierte Vision der Petrotec Group fur die Zukunft der Branche, in der Technologie, Energie,
Mobilitat und Service miteinander verbunden werden.

Ein Raum fur Innovation und neue Chancen

Die Teilnahme an der UNITI EXPO 2026 bekraftigt das Engagement von Petrotec fur Innovation
und die Entwicklung von Lésungen, die den Wandel der Branche aktiv begleiten. Besucher
haben die Moglichkeit, die vorgestellten Losungen im Detail kennenzulernen und neue
Kooperationsmadglichkeiten zu entdecken.

Uber Petrotec
Die Petrotec-Gruppe besteht aus einer Reihe von Unternehmen, deren Tatigkeit auf die
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Produktion, Vermarktung und den technischen Support von Anlagen und Systemen fur die
Bereiche Lagerung, Distribution und Einzelhandel der Mineralélindustrie ausgerichtet ist.
Gleichzeitig richtet die Gruppe ihre Aktivitaten zunehmend auf die Entwicklung von Lésungen
fur eine neue Ara der Mobilitat aus, insbesondere in den Bereichen Elektromobilitat und
Wasserstoff.

Mit 100 % eigener Technologie widmet sich die Petrotec-Gruppe der Herstellung von
Zapfsaulen, Waschanlagen, Zahlungs- und Automationssystemen fur Flotten und Tankstellen
und bietet zudem flexible und maBgeschneiderte Losungen, die in Kombination mitihrer
technologischen Innovations- und Designkompetenz die gesamte Entwicklung des
Unternehmens unterstltzen. Daruber hinaus bietet die Gruppe Losungen fur Elektromobilitat,
einschlieBlich der Vermarktung, Installation und Wartung von Ladesystemen.

Die Petrotec-Gruppe kombiniert ihre Produkte und Technologien zudem mit Engineering-
Losungen und Dienstleistungen, die auf die Optimierung des Geschaftsmodells ausgerichtet
sind. Als Marktfihrer auf der iberischen Halbinsel ist die Gruppe international mit
Tochtergesellschaften und Distributoren auf flinf Kontinenten vertreten und positioniert sich als
»Global Player®. Die aufgebauten Partnerschaften gewahrleisten ein strukturiertes
Vertriebsnetz, das derzeit 84 Lander umfasst und Kunden mit hohem internationalen
Renommee einschlieBt.
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Petrotec strengthens its technology positioning at UNITI EXPO 2026

[Guimaraes, May 12, 2026] - Petrotec will be present at UNITI EXPO 2026, taking place from
May 19 to 21, at Messe Stuttgart, Germany, reinforcing its position as a leading technology
partner for the mobility sector.

At booth 5B40, Hall 5, the company will showcase some of its latest solutions and
technological developments, in a space reflecting the evolution of the industry and the growing
challenges of mobility and energy transition.

New Axon 1000 and 1500 in focus

Petrotec will also introduce AddOn, a new additive module designed to expand the functional
potential of its dispenser portfolio. Developed with flexibility and adaptability in mind, AddOn
will be presented as a solution with strong potential for future development.

AddOn: expanding additive capabilities

A Petrotec apresentara também o AddOn, um novo complemento de aditivagdo que vem
alargar o potencial funcional da sua gama de dispensadores. Desenvolvido com foco na
flexibilidade e na adaptabilidade aos diferentes mercados, o AddOn seré apresentado aos
visitantes como uma solugédo com forte potencial de evolugédo.

Hellonext joined at the same booth

Hellonext will also be present at the same booth, showcasing new developments within its
range of sustainable mobility solutions. This joint presence reflects the integrated vision of the
Petrotec Group for the future of the sector, combining technology, energy, mobility and
service.

A space for innovation and opportunity

Participation in UNITI EXPO 2026 reinforces Petrotec’s commitment to innovation and to the
development of solutions alighed with the ongoing transformation of the sector. Visitors will
have the opportunity to explore all solutions presented and identify new opportunities for
collaboration.

About Petrotec:
Petrotec Group comprises a set of companies whose activity is focused on the production,
commercialization and technical support of equipment and systems for the storage,
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distribution and retail areas of the oil industry. The Group has also increasingly directed its
activity towards the development of solutions that respond to the needs of a new era of
mobility, namely in the areas of EV and Hydrogen.

With 100% proprietary technology, Petrotec Group is dedicated to the production of Fuel
Dispensers, Car Wash Equipment, Payment Systems and Automation for Fleets and Service
Stations, also providing flexible and customized solutions which, combined with its
technological innovation and design capabilities, support the entire organization’s journey. The
Group also offers electric mobility solutions, including the commercialization, installation and
maintenance of charging systems.

Petrotec Group also combines its products and technologies with engineering solutions and
services dedicated to optimizing its business model. As the Iberian leader, the Group is also
internationally present, with subsidiaries and distributors across five continents, establishing
itself as a “Global Player”. The partnerships established ensure an organized distribution
network, currently spanning 84 countries and including highly renowned international clients.
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Petrotec reforca posicionamento tecnolégico na UNITI EXPO 2026

[Guimaraes, 11 maio 2026] - A Petrotec estara presente na UNITI EXPO 2026, que tera lugar
de 19 a 21 de maio, na Messe Stuttgart, na Alemanha, reforcando a sua posi¢gdo como
parceiro tecnologico de referéncia para o setor da mobilidade.

No stand 5B40, Pavilhao 5, a empresa apresentara algumas das suas mais recentes
solucdes e desenvolvimentos tecnoldgicos, num ambiente que reflete a evolucdo do setor e
os novos desafios da mobilidade e da transi¢do energética.

Novos Axon 1000 e 1500 em destaque

Entre as principais novidades estardo os novos Axon 1000 e Axon 1500, que integram a
mais recente evolugao da gama de dispensadores Petrotec. Estes equipamentos incorporam
novas funcionalidades que reforcam a oferta integrada da empresa para redes de
distribuicdo, operadores e parceiros, respondendo as crescentes exigéncias de eficiéncia,
conectividade e experiéncia de utilizagao.

AddOn: novas possibilidades para a aditivacao

A Petrotec apresentara também o AddOn, um novo complemento de aditivacdo que vem
alargar o potencial funcional da sua gama de dispensadores. Desenvolvido com foco na
flexibilidade e na adaptabilidade aos diferentes mercados, o AddOn sera apresentado aos
visitantes como uma solugdo com forte potencial de evolucao.

Hellonext reforca presenca no mesmo stand

A Hellonext estara igualmente presente no mesmo stand, apresentando novidades na sua
gama de solu¢des de mobilidade sustentavel. Esta presenca conjunta reflete a visdo
integrada do Petrotec Group para o futuro do setor, combinando tecnologia, energia,
mobilidade e servigo, e promovendo uma abordagem cada vez mais holistica aos desafios da
mobilidade.

Um espaco de inovacao e oportunidade

A participacao na UNITI EXPO 2026 reafirma o compromisso da Petrotec com a inovacao e
com o desenvolvimento de solu¢des capazes de acompanhar a transformacéo do setor. Ao
longo do evento, os visitantes terdo a oportunidade de conhecer em detalhe as solugdes
apresentadas e explorar novas oportunidades de colaboragao.
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Sobre a Petrotec:

O Grupo Petrotec integra um conjunto de empresas, cuja atividade estd centrada na producéo,
comercializagao e assisténcia técnica a equipamentos e sistemas para as areas de
armazenamento, distribuicao e retalho da industria petrolifera. O Grupo tem igualmente
direcionado, de forma crescente, a sua atividade para o desenvolvimento de solu¢bes que
respondam as necessidades de uma nova era de mobilidade, nomeadamente nas areas de EV
e de Hidrogénio.

Dotado de tecnologia 100% prépria, o Grupo Petrotec dedica-se a produgédo de Bombas de
Combustivel, Equipamentos para Lavagem de Veiculos, Sistemas de Pagamento e Automacgéao
para Frotas e Postos de Abastecimento, fornecendo também solugdes flexiveis e customizadas
que, aliadas a sua capacidade tecnolégica de inovacao e design, sustentam todo o percurso da
organizacao. Apresenta ainda solugdes para mobilidade elétrica com a comercializagao,
instalagdo e manutencao de sistemas de carregamento.

O Grupo Petrotec combina, ainda, os seus produtos e tecnologias com solu¢cdes de engenharia
e servigos, dedicadas a otimizagao do seu modelo de negdcio. Lider europeu, o Grupo esta
também representado a nivel internacional, com afiliadas e distribuidores nos cinco
continentes, assumindo-se, assim, como um “Player Global". As parcerias estabelecidas
asseguram uma rede de distribuicao organizada, sustentada atualmente em 84 paises e que
conta com clientes de elevado renome e prestigio internacinais.






Nachster Halt: Stuttgart

Wadahrend wir 10 Jahre Ready2Wash feiern, flhrt uns unser nachster Halt nach
Stuttgart.

Vom 19. bis 21. Mai finden Sie uns auf der UNITI expo 2026. Wir laden Sie herzlich
ein, vorbeizukommen und zu entdecken, woran wir gearbeitet haben.

Auf der diesjahrigen UNITI expo prasentiert Ready2Wash eine neue Ebene der
Innovation - mit Fokus auf das, was flir Betreiber heute am wichtigsten ist:
Kontrolle, Umsatzwachstum und Kundenbindung - alles in einem vernetzten
System.

Als digitale Infrastrukturplattform mit integrierten Omnichannel-Zahlungen
verbindet Ready2Wash Zahlungen, Maschinen und Monitoring zu einem
gesamtheitlichen System und ermdglicht Betreibern die vollstandige Kontrolle lber
ihren gesamten Betrieb. Auf der UNITI expo zeigen wir live, wie das funktioniert.

Wir prasentieren unseren neuen Geldwechselautomat — Changer 2.0, eine moderne
und kosteneffiziente Loyalty-Losung, die es Betreibern ermdglicht, starkere
Kundenbeziehungen aufzubauen und den Standortumsatz direkt zu steigern.
Gleichzeitig erweitern wir die Rolle unseres S1U2 Android POS - von einem
Zahlungsterminal zu einem vollstandig integrierten Zahlungs- und Startgerat, das
sowohl SB-Waschanlagen als auch Portalwaschanlagen in einem einheitlichen Ablauf
betreiben und steuern kann.

Neben diesen Innovationen kénnen Sie auch unser gesamtes bestehendes Portfolio
entdecken - alles integriert in einer gemeinsamen Plattform.

Wenn Sie erfahren mdéchten, wie Ready2Wash Ihren Waschbetrieb unterstitzen
kann, laden wir Sie herzlich ein, uns persénlich zu besuchen. Besuchen Sie uns auf
der UNITI expo 2026 in Stuttgart, Halle 3 - Stand 3E61.



Stuttgart is next
As we celebrate 10 years of Ready2Wash, our next stop is Stuttgart.

From May 19-21, you'll find us at UNITI expo 2026. We invite you to stop by and
see what we've been building.

At this year’s UNITI expo, Ready2Wash is bringing a new layer of innovation
focused on what matters most to operators today: control, revenue growth, and
customer retention - all in one connected system. As a digital infrastructure
platform with integrated omni-channel payments, Ready2Wash connects payments,
machines, and monitoring into one system - giving operators full control across
their entire operation.

At UNITI expo, we’'ll be showing exactly how it works - live. We’ll be showcasing our
new Money Changer - Changer 2.0, a modern, cost-effective loyalty solution that
enables operators to build stronger user relationships and directly increase site
revenue. At the same time, we are expanding the role of our S1U2 Android POS -
from a payment terminal into a fully integrated payment and starter device, ready
to operate both jet wash and rollover systems within one unified flow. Alongside
these innovations, you'll also explore our full portfolio of existing solutions - all
working together within the same platform.

If you'd like to see how Ready2Wash can support your operation, we invite you to
visit us in person. Join us at UNITI expo 2026 in Stuttgart, Hall 3 - Stand 3E61.
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DER NEUE GRILLOMAX SNACKCENTER

Die flexible Lésung fiir modernes Snackgeschdft an Tankstellen und Autohéfen

Die reamotion GmbH prasentiert mit dem neuen GRILLOMAX Snackcenter eine innovative
Losung fiir die moderne Snack- und Systemgastronomie. Entwickelt fiir Tankstellen, Autohofe
und Convenience-Konzepte vereint das neue System mehrere professionelle
Zubereitungseinheiten in einem Gerat — kompakt, leistungsstark und flexibel.

Das GRILLOMAX Snackcenter kombiniert:

« eine Infraroteinheit fiir z.B. Pommes Frites

« eine Grilleinheit fiir Bratwiirste, Burgerpatties u.v.m.
» sowie eine integrierte Speedofeneinheit.

Alle Einheiten sind separat steuerbar und ermoglichen eine schnelle sowie qualitativ
hochwertige Zubereitung moderner Snack- und Convenience-Produkte.

Besonders entscheidend:

Das System benotigt keine Abzugshaube und keinen Starkstrom. Durch den Betrieb mit 3 x 230
V Anschluss lasst sich das GRILLOMAX Snackcenter flexibel und wirtschaftlich in bestehende
Shop- und Gastronomiekonzepte integrieren.

Mit dem neuen GRILLOMAX Snackcenter reagiert die reamotion GmbH auf die steigenden
Anforderungen im Snackgeschaft. Kunden erwarten heute frische, hochwertige und schnell
verfiigbare Speisen mit Erlebnischarakter — genau dafiir wurde das System entwickelt.

Das GRILLOMAX Snackcenter ist ab 10.2026 lieferbar. Vorbestellungen sind ab sofort moglich.

reamotion GmbH - www.reamotion.com - info@reamotion.com
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GRILLOMAX Snackcenter

THE NEW GRILLOMAX SNACK CENTER

The flexible solution for modern snack shops at gas stations and truck stops

reamotion GmbH presents the new GRILLOMAX Snackcenter, an innovative solution
for modern snack and chain restaurants. Designed for gas stations, truck stops, and
convenience store concepts, the new system combines multiple professional cooking units
into a single device—compact, powerful, and flexible.

The GRILLOMAX Snackcenter combines;

e aninfrared unit for items such as french fries
e agrill unit for sausages, burger patties, and much more
e aswellasanintegrated speed oven unit.

All units can be controlled separately and enable the quick and high-quality
preparation of modern snack and convenience products.

A key advantage:

The system requires no exhaust hood and no high-voltage power. Thanks to its
operation with a 3 x 230V connection, the GRILLOMAX Snackcenter can be flexibly and
cost-effectively integrated into existing retail and foodservice concepts.

With the new GRILLOMAX Snackcenter, reamotion GmbH is responding to the
growing demands of the snack business. Today’s customers expect fresh, high-quality, and
quickly available food that offers an experiential element—and that is exactly what the
system was designed for.

The GRILLOMAX Snackcenter will be available starting in October 2026. Pre-orders are now
being accepted.

reamotion GmbH - www.reamotion.com - info@reamotion.com
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Von Komplexitat zu Kontrolle im Mobility Retail

Skippify prasentiert auf der UNITI Expo 2026 ein vernetztes Okosystem fiir
schnellere, effizientere und profitablere Customer Journeys.

Zaltbommel, 23. April 2026

Auf der UNITI Expo 2026 prasentiert Skippify einen neuen Ansatz fur Mobility Retail. Einen
Ansatz, der fragmentierte Systeme durch ein vernetztes Okosystem ersetzt — um Ablaufe zu
vereinfachen und das Kundenerlebnis zu verbessern.

In heutigen Service-Stationen ist Komplexitat zur Norm geworden. Mehrere Systeme, isolierte
Daten und inkonsistente Kommunikation bremsen sowohl Mitarbeitende als auch Kunden.
Skippify begegnet dieser Herausforderung, indem Smart Ordering, Menuboards, Signage und
Electronic Shelf Labels in einer integrierten Plattform zusammengefihrt werden.

Dieser ganzheitliche Ansatz ermdglicht es Betreibern, Preise, Promotionen und Inhalte zentral
zu steuern und gleichzeitig flexibel auf lokale Gegebenheiten zu reagieren. Vom Betreten des
Shops bis zum Bezahlvorgang wird jeder Screen Teil einer nahtlosen und konsistenten
Customer Journey.

,Die Branche braucht nicht mehr Tools, sondern Klarheit. Indem wir jeden Touchpoint
verbinden, helfen wir Betreibern, schneller zu handeln, Entscheidungen zu vereinfachen
und das Erlebnis fir Kunden und Mitarbeitende zu verbessern.”

Jeffrey Brouwer — CEO, Skippify

Das Ergebnis ist nicht nur hohere Effizienz, sondern messbarer Impact: schnellere
Entscheidungen, kirzere Wartezeiten und héhere Warenkoérbe — ermdglicht durch
Echtzeitdaten und skalierbare Software. Mit Installationen in hochfrequentierten Umgebungen
in Foodservice, Petrol und Retail kombiniert Skippify Technologie mit eigener kreativer
Content-Expertise. Jeder Screen informiert nicht nur, sondern beeinflusst Verhalten und
steigert das Gesamterlebnis.

Auf der UNITI Expo kénnen Besucher dieses Okosystem live erleben — in Halle 1, Stand 1E08.
Ein vollstandig vernetztes Mobility-Store-Konzept zeigt, wie Kommunikation, Ordering und
Pricing zu einer intelligenten Customer Journey verschmelzen. Skippify baut weiterhin auf
seiner europaischen Basis auf und unterstitzt internationale Rollouts mit flexiblen, skalierbaren
Losungen fur modernes Mobility Retail.

Von Komplexitat zu Kontrolle.
Enjoy Smart Signage.

Uber Skippify

Skippify ist ein Anbieter von Digital-Signage- und Smart-Retail-Technologie mit Experience Centre
in Zaltbommel, Niederlande. Durch die Verbindung von Smart Ordering, Smart Menuboards, Smart
Signage und Electronic Shelf Labels in einer vernetzten Plattform unterstutzt Skippify Betreiber in
den Bereichen Petrol, Foodservice, Retail und Leisure dabei, Ablaufe zu vereinfachen, Umsatze zu
steigern und konsistente Kundenerlebnisse in groBem MaBstab zu liefern. Mit eigener kreativer
Kompetenz und skalierbarer Software ist Skippify der bevorzugte Partner flr ambitionierte Betreiber
in ganz Europa. www.skippify.com
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From Complexity to Control in Mobility Retail

Skippify introduces a connected ecosystem for smarter, faster and more
profitable customer journeys at UNITI Expo 2026.

Zaltbommel, 23 April 2026

At UNITI Expo 2026, Skippify presents a new approach to mobility retail. One that replaces
fragmented systems with a single connected ecosystem — designed to simplify operations and
improve the customer experience.

In today's service stations, complexity has become the norm. Multiple systems, disconnected
data and inconsistent communication slow down both staff and customers. Skippify addresses
this challenge by bringing together Smart Ordering, Smart Menuboards, Smart Signage and
Electronic Shelf Labels into one integrated platform.

This unified approach enables operators to manage pricing, promotions and content centrally,
while adapting instantly to local conditions. From the moment a customer enters the store to
the final transaction, every screen becomes part of a seamless and consistent journey.

“The industry doesn’t need more tools. It needs clarity. By connecting every touchpoint
in the customer journey, we help operators move faster, simplify decisions and create a
better experience for both staff and customers.”

Jeffrey Brouwer — CEO, Skippify

The result is not just operational efficiency, but measurable impact — faster decision-making,
reduced waiting times and increased basket value. All driven by real-time data and scalable
software. With installations across high-traffic environments in foodservice, petrol and retail,
Skippify combines technology with in-house creative expertise. Every screen is designed not
only to inform, but to influence behaviour and enhance the overall experience.

At UNITI Expo, visitors can experience this ecosystem live at Hall 1, Stand 1E08. A fully
connected mobility store concept demonstrates how digital communication, ordering and
pricing come together in one smart journey. Skippify continues to build on its European
foundation, supporting international rollouts with flexible, scalable solutions tailored to the
needs of modern mobility retail.

From complexity to control.
Enjoy Smart Signhage.

About Skippify

Skippify is a digital signage and smart retail technology company with its experience centre in
Zaltbommel, the Netherlands. By combining Smart Ordering, Smart Menuboards, Smart Signage and
Electronic Shelf Labels into one connected platform, Skippify helps operators in petrol, foodservice,
retail and leisure to simplify operations, increase revenue and deliver consistent customer
experiences at scale. Backed by in-house creative expertise and scalable software, Skippify is the
partner of choice for ambitious operators across Europe. www.skippify.com
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SMATRICS — Full-Service E-Mobilitatsdienstleister fiir Tankstellenbetreiber

PRESSEMITTEILUNG
Wien, 13.05.2026

Die Mobilitdt verdandert sich rasant — nicht nur bei PKW, sondern zunehmend auch bei LKW. Fir
Tankstellenbetreiber bedeutet das eine langfristige, umfassende Transformation der Infrastruktur
und Geschiaftsmodelle. Wer friihzeitig die Weichen stellt, sichert sich zusatzliche Erlésquellen und
verbessert die Standortattraktivitdt. Mit unserem Full-Service-Angebot garantieren wir ein
zukunftsorientiertes und tragfahiges Geschaftsmodell, sichern maximale Auslastung an lhren
Standorten und begleiten Sie am Weg |hrer elektrischen Transformation.

Besuchen Sie uns auf der UNITI expo (Halle 1, Standnummer 1Y15) und lassen Sie uns liber lhre
Moglichkeiten sprechen.

Powered py

SMATRIC®

| sMATRICO i,

SMATRICS, eine Beteiligung der EnBW, ist verlasslicher Full-Service Partner fiir 6ffentliches Laden. Als
Teil des groRten Schnellladenetzes in Deutschland, dem EnBW HyperNetz, und unangefochtener
Marktfithrer in Osterreich im Bereich Ultraschnellladeinfrastruktur, sorgt SMATRICS an
Tankstellenstandorten fiir maximale Auslastung und Wirtschaftlichkeit. Bereits in der friihen
Projektplanung begleiten SMATRICS Expert:innen Tankstellenbetreiber mit fundierter Beratung —
praxisorientiert und umsetzungsstark. Durch skalierbare Ladelésungen werden Investitionen
nachhaltig abgesichert und kénnen mit dem Markt mitwachsen.

SMATRICS GmbH & Co KG e Europaplatz 2/4 ¢ A-1150 Wien ¢ T +43 1 53 22 400 ¢ smatrics.com ¢ HG Wien FN 386728 v ¢ UID: ATU 67499209 ¢ Bank Austria ¢ IBAN: AT12
1200 0528 4202 8708 e BIC: BRKAUATWW e unbeschrankt haftende Gesellschafter der SMATRICS GmbH & Co KG (Komplementér): E-Mobility Provider Austria GmbH,
Europaplatz 2, 1150 Wien, Firmenbuchnummer: FN 386453 p, Firmenbuchgericht: Handelsgericht Wien



SMATRIC

SMATRICS bringt iber zehn Jahre Erfahrung und das Know-how aus mehr als 200 erfolgreichen
Projektumsetzungen im EnBW HyperNetz ein. Das Rundum-sorglos-Paket umfasst: Planung, Rollout,
Betrieb sowie Service & Wartung durch eigenes Fieldservice Personal, 24/7-Hotline, Preishoheit beim
Direct Payment und samtliche Abrechnungsoptionen fiir Elektromobilist:innen.

360-GRAD-LOSUNGEN FUR TANKSTELLEN-BETREIBER

»Wir machen lhre Tankstelle zum profitablen Lade-Hotspot“, so der CEO von SMATRICS, Hauke
Hinrichs. ,,Mit dem Full-Service Angebot etabliert SMATRICS ein tragfahiges Geschaftsmodell fir
Tankstellenbetreiber. Wir sorgen flir maximale Auslastung am Standort, schaffen planbare Erlése und
begleiten Tankstellenbetreiber Schritt fir Schritt bei ihrer elektrischen Transformation — von der
ersten Standortanalyse bis zum laufenden Betrieb und Service.” so Hinrichs weiter.

DIE VORTEILE EINER ZUSAMMENARBEIT MIT SMATRICS AUF EINEM BLICK:

e langjahrige Erfahrung beim Aufbau und Betrieb von HPC-Standorten - iber 200 erfolgreiche
Projektumsetzungen im EnBW HyperNetz

e Von der Ladestation bis zur App: E-Mobilitatslosungen im eigenen Markenauftritt

e Hohe Frequenz und Verweildauer durch SMATRICS Kunden und zahlreiche Roamingpartner

e Preishoheit mit bequemer Direct Payment Losung

e Maximale Verfligbarkeit & Performance der Ladeinfrastruktur durch erstklassigen Service

Uber SMATRICS

SMATRICS ist eine Tochtergesellschaft des groRten Gsterreichischen Stromerzeugers VERBUND und
der Energie Baden-Wirttemberg AG aus Deutschland und seit 2012 am Markt aktiv. Auf die
Kompetenz des fiihrenden E-Mobilitatsdienstleisters vertrauen unter anderem renommierte
Unternehmen wie HEM, OMV, Orlen Austria und AMIC. In Deutschland kooperieren SMATRICS und
EnBW eng, um mit geblindelten Kompetenzen die Elektromobilitat fur Flotten- und
Geschaftskund:innen weiter voranzutreiben.

Fur weitere Informationen besuchen Sie unsere Website:
www.smatrics.com/Tankstellen

SMATRICS GmbH & Co KG e Europaplatz 2/4 ¢ A-1150 Wien ¢ T +43 1 53 22 400 ¢ smatrics.com ¢ HG Wien FN 386728 v ¢ UID: ATU 67499209  Bank Austria ¢ IBAN: AT12
1200 0528 4202 8708 e BIC: BKAUATWW e unbeschrankt haftende Gesellschafter der SMATRICS GmbH & Co KG (Komplementar): E-Mobility Provider Austria GmbH,
Europaplatz 2, 1150 Wien, Firmenbuchnummer: FN 386453 p, Firmenbuchgericht: Handelsgericht Wien



TUWER

PRESSEINFORMATION ready to serve

UNITI Expo 2026: Tankstellen-Kassenintegration

. . . Stiiwer GmbH
Stuwer zeigt smarte Infrastruktur mit ,,sVenT  Lange strase 4347
fur die Autowaschanlage der Zukunft D-f15% NSt

Telefon: +49 (0) 73 89/ 4 80

Vernetzte Mobilitatswelten fiir Raststatten, Tankstellen, E-Mail: automaten@stuewer.de

Waschanlagen und Ladeparks schaffen Umsatzzuwachs. wwwestuewerda

Heroldstatt. 12.05.2026 — Jede Tankstelle mit Waschanlage sucht
nach LoOsungen die Autowaschstralle als weiteren interessanten
Tankstellen-Verkaufspunkt attraktiv fur ihre Kunden zu machen.
~otuwer-Automaten wollen fur neue Umsatzpotenziale an der
Waschstralde sorgen. Tankstellenkunden kdénnen am Automaten ihr
Waschticket kaufen, Autodle oder AdBlue auswahlen, sich von
Autoreinigungsutensilien inspirieren lassen oder wahrend des
Waschvorgangs Sufigkeiten und Getranke aus dem Stlwer-
Automaten ziehen. Auf der UNITI Expo prasentieren wir unsere
Systemlosung sVenT. Wir konnen damit alle angeschlossenen,
vorhandenen Gerate wie Zahlungssysteme, Scanner und Sensorik
steuern und verbinden. sVenT ist modular erweiterbar, sodass
Funktionen wie Gutscheine, Sortimentsverwaltung oder externe
Zahlungen flexibel hinzugefligt werden koénnen®, erklart Giorgio Di
Bartolo, Geschaftsfuhrer der Stuwer GmbH. So will Stiwer einen neuen
auch rund um die Uhr verfugbaren Verkaufsort an der Waschstral3e
schaffen. Ob Scheibenwischer, Glasreiniger oder neuer Lappen — die
Verkaufsautomaten von Stuwer mit dem sVenT-System schaffen ein
neues attraktives Angebot fur Tankstellenbetreiber durch die smarte
sVenT-Infrastruktur.

Was sVenT von Stiiwer alles kann

Die sVenT ist ein ganzheitliches System zur Steuerung, Verwaltung und
Uberwachung von Verkaufsautomaten. Es besteht aus den drei
Kernkomponenten: Die Cloud-Plattform ist die zentrale Verwaltung von
Produkten, Standorten und Auswertungen. Die lokale Software lauft
direkt im Automaten und synchronisiert sich regelmaf3ig mit der Cloud.
Die Hardware-Steuerung verbindet und steuert alle angeschlossenen
Gerate wie Zahlungssysteme, Scanner und Sensorik.

Auf der UNITI Expo in Halle 1 (Stand 1G60) informiert die Stuwer GmbH
die Messebesucher  Uber  mdgliche Impulskaufe  durch
Verkaufsautomaten mit vernetzten Mobilitdtswelten flr Raststatten,
Tankstellen, Waschanlagen und Ladeparks.

Pressestelle Stiiwer GmbH ¢ c/o Jeschenko MedienAgentur Kéln GmbH « Eugen-Langen-
StralBe 25 « 50968 Koln « Telefon: 0221 / 30 99-562 « E-Mail: presse-stuewer@jeschenko.de




TecBiuv

POWERED BY GREEN PLUS®

Bis zu 10%

weniger Verbrauch und

stark reduzierte Emissionen

PRESSEMELDUNG ohne Veranderung

des Kraftstoffes

Der flussige Katalysator
fiir alle kohlenwasserstoffbasierten Kraft- und Brennstoffe

Weggis (Schweiz), 13.05.2026 - Die Enblu AG prasentiert auf der UNITI expo 2026 in Stuttgart TecBiu®, eine
innovative Lésung fur Flottenbetreiber, Bauunternehmen, Schifffahrtsbetriebe, Heizungsanlagen und Tank-
stellen. TecBlu® optimiert die Verbrennung, senkt Kosten und schont die Umwelt.

Im Gegensatz zu herkémmlichen Additiven veréndert TecBlu® die chemische Zusammensetzung von Diesel,
Biodiesel, Benzin, Heizdl, maritimen oder synthetischen Kraftstoffen (z. B. HVO) nicht. Als echter flissiger
Katalysator verbessert es die Sauerstoffanbindung und ermdglicht eine effizientere, sauberere und
vollstdndigere Verbrennung. Das Ergebnis: 5-10 % geringerer Kraft- und Brennstoffverbrauch, weniger
VerruBung sowie niedrigere CO,- und Schadstoffemissionen — bei voller Normkonformit&t (z. B. EN 590).

Wichtige Vorteile auf einen Blick: i

® Einsetzbar in allen kohlenwasserstoffbasierten Kraft- und Brennstoffen

Keine Umbauten oder Investitionen nétig

Einfache Dosierung direkt in den Tank oder bei der Betankung

Sofortige Wirkung und schnelle Amortisation

Weltweit erfolgreich im Einsatz - Allein im Jahr 2025 wurden weltweit
Uber 12 Milliarden Liter Kraft- und Brennstoff behandelt.

«Mit TecBiu® senken Unternehmen nicht nur ihre variablen Energiekosten spiirbar,
sondern leisten gleichzeitig einen aktiven Beitrag zum Klimaschutz, erklért das Team der Enblu AG.

Besuchen Sie uns auf der UNITI expo 2026 UNITrexpo

und Uberzeugen Sie sich selbst von den Einsparpotenzialen. PO0OCOOeP
Gerne prdsentieren wir Ihnen individuelle Berechnungen und Referenzen. @ Halle 1, Stand 1)15

Uber Enblu AG: Die Enblu AG mit Sitz in Weggis (Schweiz) produziert und vertreibt TecBIu®,
den flussigen Katalysator fur nachhaltigere und wirtschaftlichere Mobilitat und Energieerzeugung.

Kontakt: Enblu AG, Seestrasse 52, 6353 Weggis, Schweiz
Tel.: +41 43 888 00 12 | E-Mail: info@tecblu.ch www.tecblu.ch




TecBiuv

POWERED BY GREEN PLUS® Up to 10%

lower consumption and

greatly reduced emissions

PRESS RELEASE

without altering
the fuel

The Liquid Catalyst

for All Hydrocarbon-Based Fuels and Combustibles

Weggis (Switzerland), May 13, 2026 - Enblu AG is presenting TecBiu® at UNITI expo 2026 in Stuttgart, an
innovative solution for fleet operators, construction companies, shipping companies, heating systems, and
fuel stations. TecBlu® optimizes combustion, reduces costs, and protects the environment.

Unlike conventional additives, TecBlu® does not change the chemical composition of diesel, biodiesel,
gasoline, heating oil, marine, or synthetic fuels (e.g., HVO). As a genuine liquid catalyst, it improves oxygen
bonding and enables a more efficient, cleaner, and more complete combustion. The result: 5-10% lower fuel
and combustible consumption, less soot formation, and lower CO, and pollutant emissions — while maintaining
full regulatory compliance (e.g., EN 590).

Key Benefits at a Glance: -

Usable in all hydrocarbon-based fuels and combustibles

No modifications or investments required

Simple dosing directly into the tank or during refueling

Immediate effect and fast amortization

Worldwide successful deployment — Over 12 billion liters of fuel
and combustible treated globally in 2025 alone.

«With TecBiu®, companies not only noticeably reduce their variable energy costs
but also make an active contribution to climate protection,” explains the Enblu AG team.

Visit us at UNITI expo 2026 UNITrexpo
and see the savings potential for yourself. OO

We will be happy to present individual calculations and references to you. O Hall 1, Stand 1J15

About Enblu AG: Enblu AG, based in Weggis (Switzerland), produces and distributes TecBlu®,
the liquid catalyst for more sustainable and economical mobility and energy generation.

Contact: Enblu AG, Seestrasse 52, 6353 Weggis, Switzerland
Tel.: +41 43 888 00 12 | E-Mail: info@tecblu.ch www.tecblu.ch




TecBiuv

- o
POWERED BY GREEN PLUS® Jusqu’a 10 %

de consommation en moins

et des émissions trés réduites

COMMUNIQUE DE PRESSE

sans modification
du carburant

Le catalyseur liquide
pour tous les carburants et combustibles a base d’hydrocarbures

Weggis (Suisse), le 13 mai 2026 - Enblu AG présente & I'UNITI expo 2026 & Stuttgart TecBilu®, une solution
innovante pour les exploitants de flottes, les entreprises de construction, les compagnies maritimes, les
installations de chauffage et les stations-service. TecBlu® optimise la combustion, réduit les colts et protege
I'environnement.

Contrairement aux additifs conventionnels, TecBlu® ne modifie pas la composition chimique du diesel, biodiesel,
essence, fioul, carburants maritimes ou synthétiques (par ex. HVO). En tant que véritable catalyseur liquide,
il améliore la liaison de l'oxygéne et permet une combustion plus efficace, plus propre et plus compléte.
Le résultat: une consommation de carburant et de combustible réduite de 5 & 10 %, moins de formation de suie ain-
si que des émissions de CO, et de polluants plus faibles - tout en respectant pleinement les normes (par ex. EN 590).

Principaux avantages en un coup d’ceil : =

Utilisable dans tous les carburants et combustibles a base d’hydrocarbures

® Aucun aménagement ni investissement nécessaire

® Dosage simple directement dans le réservoir ou lors du ravitaillement

Effet immédiat et amortissement rapide

Déploiement réussi dans le monde entier — Plus de 12 milliards de litres
de carburants et combustibles traités dans le monde rien qu’en 2025.

«With TecBIu®, les entreprises réduisent non seulement sensiblement leurs colts énergétiques variables,
mais contribuent également activement a la protection du climat », explique I'équipe d’Enblu AG.

Venez nous rendre visite a 'UNITI expo 2026 UNITrexpo

. . . o4 . @
et convainquez-vous par vous-méme des potentiels d’économies. POV
Nous nous ferons un plaisir de vous présenter des calculs individuels et des références. Q Hall 1, Stand 1J15

A propos d’Enblu AG: Enblu AG, dont le siege est a Weggis (Suisse), produit et distribue TecBlu®,
le catalyseur liquide pour une mobilité et une production d’énergie plus durables et plus économiques.

Contact: Enblu AG, Seestrasse 52, 6353 Weggis, Suisse
Tél.: +41 43 888 00 12 | E-mail: info@tecblu.ch www.tecblu.ch




5 Trends Shaping the Conversation at UNITI Expo 2026
By Chris Cooper, President International, Titan Cloud

Europe’s fuel retail ecosystem is vast and operationally complex. Across the EU, UK, Norway, Switzerland and
Turkey there are more than 140,000 service stations (Fuels Europe), each requiring consistent monitoring of
fuelinventory, equipment uptime, and compliance requirements.

At the same time, the industry is evolving fast: Margins are tightening, regulation is increasing, EV
infrastructure is expanding and operational complexity is rising across every network. In this environment,
success increasingly depends on how quickly operators can turn operational data into actionable insight.

At UNITI Expo 2026 in Stuttgart, Titan Cloud will show how leading fuel and mobility companies are putting
these strategies into action. If you’re attending, explore five trends reshaping the industry—and see why
Booth 5D34 deserves a stop on your agenda.

1. Fuel Analytics is becoming mission-critical for protecting margin

Fuel losses often hide in plain sight. Slow flow rates, nozzle-down events, unexplained variance and meter
anomalies can quietly erode profitability when operators lack timely visibility.

More operators are now using real-time monitoring and fuel analytics to spot issues earlier and act faster.
With tools such as digital tank charts and automated variance analysis, teams can quickly identify:

e Flow rate performance

e Nozzle down events

e Inventory variance and root causes

e Potential fuel theft or delivery discrepancies

The financial and operational impact can be significant. One retailer achieved a 64% reduction in tank gauge
calibration variances, improved automatic bill-of-lading reconciliation by 5%, and reduced investigations by
15%, freeing teams to focus on higher-value work.

At UNITI Expo, visitors can run a personalised ROl analysis with Titan Cloud experts to estimate the
opportunity across their own operations.

2. Maintenance is moving from reactive to predictive

Managing maintenance across modern forecourt networks is no small task. In Germany alone there are more
than 14,000 service stations (Fuels Europe), each operating multiple dispensers, tanks, sensors, and
payment systems that must remain compliant and operational.

For many operators, maintenance has long been fragmented, spread across spreadsheets, phone calls and
disconnected systems. That gets harder to manage as networks grow and day-to-day demands increase.

Operators are now implementing centralised platforms that make it easier to:


https://www.titancloud.com/
https://www.fuelseurope.eu/uploads/files/modules/documents/file/1751961812_60ic9fAqbP2TqXo0rmnrLxrgsLcprfFb1371WBQt.pdf
https://www.titancloud.com/solutions/titan-cloud-at-2026-uniti-expo/
https://www.titancloud.com/blog/how-a-fuel-analytics-platform-can-mean-a-1-billion-opportunity-for-operators/
https://www.fuelseurope.eu/uploads/files/modules/documents/file/1751961812_60ic9fAqbP2TqXo0rmnrLxrgsLcprfFb1371WBQt.pdf

e Remotely monitor ATGs and forecourt equipment

e Manage work orders, assets, and vendors in one system

e Coordinate technicians and contractors efficiently

e Track maintenance performance and costs in real time

e Manage non-fuel assets with a proactive approach to avoid downtime.

Together, these capabilities help operators repair issues faster, reduce unnecessary dispatches, and improve
visibility across every site.

3. EV charging networks require the same operational discipline as fuel

As fuel retailers expand into EV charging, many are finding that charger networks bring the same operational
demands as traditional fuel assets. Uptime, maintenance responsiveness and a consistent customer
experience matter just as much.

In 2025, hybrid vehicles accounted for 34.5% of vehicle sales in Europe, while petrol cars accounted for
26.6% (TechRadar). With charging networks expanding, operators face new challenges, including:

e  Maximizing charger uptime

e Diagnosing and resolving issues remotely
e Managing field service and maintenance
o Delivering areliable driver experience

When a charger goes offline, the problem usually traces back to power, payments, or communications.
Roughly 70% of breakdowns can be fixed remotely, while the other 30% need an on-site engineer. Automated
maintenance workflows help operators respond faster by reducing manual triage, accelerating dispatch, and
restoring charger availability sooner.

Operators that bring the same data-driven operational rigor to EV networks that they already apply to fuel
assets will be in the strongest position to scale reliably and grow over the long term.

4. Al is starting to deliver practical value across operations

Al'in fuel and retail operations has moved beyond theory to solve real operational problems. The real value is
in using it where it can cut manual effort, improve consistency and help teams make better decisions more
quickly.

That is starting to happen in a few practical ways:

o Flow Rate Al, which helps detect anomalies across both normal- and high-flow scenarios so issues
can be identified earlier

o Al Analyst capabilities that continuously monitor wet stock data, triage alarms, identify likely root
causes and support corrective action in real time

o Predictive Asset Failure models that use asset attributes, location and usage patterns to highlight
equipment most at risk of failure


https://www.titancloud.com/blog-non-fuel-asset-maintenance-protects-revenue-and-customer-experience/
https://www.techradar.com/vehicle-tech/hybrid-electric-vehicles/its-official-evs-just-outsold-gas-powered-cars-for-the-first-time-in-europe-here-are-3-reasons-why
https://www.titancloud.com/david-cornish-maintenance-ev/

e Managed Services Al, which helps scale these capabilities while reducing manual workload and
improving consistency of execution

The longer-term opportunity is a more connected operation, where insights do not just sit in dashboards, but
help drive action across fuel, maintenance and retail workflows.

5. Strategic partnerships are accelerating industry innovation

As operations become more connected, partnerships are playing a bigger role in helping operators get more
value from their technology investments.

At Titan Cloud, we’re proud to be working closely with leading technology and equipment partners across
Europe, including Alvic in Spain, Petrotec in Portugal, and Petroassist in the UK, to deliver deeper
integration and operational value for our customers.

By bringing together data, equipment and workflows more effectively, operators gain a clearer understanding
of fuel performance across their sites and can address issues before they affect the business. In a complex
operating environment, that kind of connected visibility is becoming increasingly important.

Let’s connect at UNITI Expo

UNITI Expo remains one of the most important gatherings for the European fueling and mobility ecosystem.
For Titan Cloud, it’s a great opportunity to meet customers, partners, and industry leaders to discuss how
data and technology can transform operations.

At Booth 5D34, visitors will be able to:

e Explore Titan Cloud’s Energy Asset Optimization platform

e See how operators reduce fuel losses and variance

e Learn how companies streamline maintenance and compliance
e Discover how Al-driven solutions can deliver practical value

e Run a personalized ROI analysis to quantify operational savings

If you’re attending UNITI Expo in Stuttgart, stop by and see how Titan Cloud is helping leading energy and
mobility companies turn operational data into measurable results.

About Titan Cloud

Titan Cloud delivers the leading Energy Asset Optimization platform, helping customers cut fuel supply and
logistics costs, reduce environmental compliance risk, lower maintenance spend, and optimize EV networks
and charging assets. Trusted by leading brands in retail petroleum and commercial fleets, Titan monitors 50%
of U.S. consumer gasoline throughput across more than 100,000 facilities. This global network powers rich
data and analytics that help customers manage risk and improve performance across fuel and EV assets.
Founded in 2012, Titan Cloud serves more than 800 customers in over 65 countries. Learn more

at www.titancloud.com.



https://www.alvic.net/
https://www.petrotec.com/
https://www.petroassist.com/
https://www.titancloud.com/solutions/titan-cloud-at-2026-uniti-expo/
https://www.titancloud.com/solutions/titan-cloud-at-2026-uniti-expo/
https://www.titancloud.com/

UUTRA

RANGE

Bieten Sie lhren Kunden den besseren Weg zu
vapen - mit der ULTRA Range von Totally Wicked.

Entwickelt aus Gber 15 Jahren Erfahrung und gefertigt nach héchsten
Qualitdtsstandards. Unsere hochwertigen Liquids und erstklassigen,
aber dennoch einfach zu bedienenden Gerate arbeiten perfekt als ein
System. Das Ergebnis: intensiver Geschmack und ein groBartiges
Dampferlebnis. Erschwingliche Premiumqualitat, die Kunden immer
wieder in lhren Laden zurtickbringt.

ULTRA Preis. ULTRA Power. ULTRA Geschmack.

wwwi.totallywicked-haendler.de




ULrRA

NC SALTS

Steigern Sie Ihren Umsatz mit

~Markenhersteller”-Geschmack zu einem- *<$
Preis, den |hre Kunden lieben werden. T #

= 10 meistverkaufte .
Geschmacksrichtungen
- Sorgfaltig ausgewahlt fir hohe
Umsatzgeschwindigkeit

= 8-ml-Format - Bietet dem
Endverbraucher einen echten
Mehrwert und Ihnen einen
wettbewerbsfahigen Einstiegspreis

1 TOTALLY
" LJIICKED.

i ULTRA

Nikotinsalz:Formel

- Sorgt fiir ein angenehmes,
intensives Erlebnis, das
Kunden immer wieder
zurGickbringt

M

OTALLY
lickeD,

APPLE PEACH

ULTRY,

(rriidieses Produkt
S ek B Grts nthélt Nikotin:
== einen Stoff,
lses Produkt enthall (e sehr stark
isin: einen Stoff, derséif abhéngig
Yark abhzngig macht

Bessere Héinﬂlei‘értr}a’g“e
- Entwickelt, um bei jedem
Verkauf mehr zu ve?d'ranen

ULTRABAR

2 ml - Nachfiillbares Pod-System

Kompakt, einfach zu bedienen, fur
den taglichen Gebrauch konzipiert.

= Langlebiger Akku -
900 mAh Leistung fur
den ganzen Tag

= Praktisches Format
- Schlank, leicht und
unauffallig

= Einfache Handhabung
- Keine Tasten, einfach
befullen und dampfen

ULTRA MAX

15 ml - Nachfiillbares Pod-System

Maximaler Geschmack, maximale
Kapazitat - mit weniger Aufwand.

= Riesige Kapazitat - 15 ml Tank bedeutet
deutlich weniger Nachftllvorgange

= Wahlbare Starke -
Doppelklick zum
Wechseln zwischen
15 W (Normal) und
25 W (Boost)

= Besserer Geschmack -
Dual-Mesh-Technologie
fUr ein reichhaltigeres,
intensiveres
Geschmackserlebnis

Nur von Totally Wicked




PRESSEMITTEILUNG

True Refrigeration verlangert seine Garantie auf 7 Jahre:

Europa Premiere

=y

JAHREN GARANTIE

TEILE, KOMPRESSOREN UND ARBEIT

True Refrigeration verlangert seine Garantie auf 7 Jahre:

Eine europaische Premiere.

Basel, Schweiz - 16.10.2025 - True Refrigeration freut sich, bekannt zu geben, dass
unsere Standardgarantie ab sofort von 5 auf 7 Jahre verlangert wird - fir alle
Produkte, die in Europa, GroBbritannien und Irland verkauft werden.

Diese Garantie umfasst Anfahrt, Arbeitszeit und Teile und wurde offiziellam 17. Oktober
2025 an unserem Stand auf der HOST Milano vorgestellt.

Seit Uber 80 Jahren baut True seinen Ruf auf langlebiger und hochwertiger

Kihltechnik aus.

Die Verlangerung unserer Garantie ist ein logischer nadchster Schritt und spiegelt das
Vertrauen wider, das wir in unsere Produkte setzen, sowie unser Engagement gegenuber
den Kunden, die sich fur True entscheiden.

Die Bedeutung einer verlasslichen 7-Jahres-Garantie

Zuverladssige Kuhlung ist in Bereichen
wie Gastronomie, Einzelhandel, Hotellerie und Gesundheitswesen unerlasslich — sie
bewahrt Frische, reduziert Abfall und hilft, kostspielige Ausfallzeiten zu vermeiden.



True setzt einen weiteren Meilenstein in der Industrie: Wir sind das einzige
Unternehmen in Europa, GroBbritannien und Irland, das eine 7-Jahres-
Garantie bietet — und dazu lokalen technischen Support bereitstellt.

Unser Team arbeitet eng mit Partnern und Kunden zusammen, um diese bei
der optimalen Nutzung, Reinigung und Wartung ihrer Gerate zu unterstitzen — fur beste
Leistung und maximale Lebensdauer.

Mit True profitieren Betreiber nicht nur von robusten Geraten, sondern auch
von kompetenter Beratung und somit Ihre Investition bewahrt.

Vertrauen europaischer Unternehmen
Unsere Kunden erleben taglich die Vorteile von Zuverlassigkeit und Effizienz:

¢ Im Einzelhandel konnte der Treffpunkt-Supermarkt Toni's Treffpunkt in Aarau,
Schweiz, mit unseren GDM-Glasturgeraten in weniger als 9 Monaten 27.000 kWh
Energie einsparen.

e Hawaiian Poke Bowl, eine expandierende QSR-Kette in Europa, hat sich fur
die TSSU-Zubereitungstische von True Refrigeration entschieden, um die
betriebliche Effizienz an mehreren Standorten zu verbessern.

e Lupo Trattoria, ein Gourmetrestaurant in Frankreich, arbeitet mit True
zusammen, um langfristige Zuverlassigkeit zu gewahrleisten. Das Kichenteam
lobt die Zuverlassigkeit und Energieeffizienz der Modelle Gastronom
TCR und TGN.

Gebaut flir die ,,Ewigkeit*

True Refrigeration vereint Innovation und Qualitat, um Kuhlgerate zu liefern, die die
hochsten Standards in Bezug auf Langlebigkeit, Effizienz und Zuverlassigkeit erfullen.

Jedes Gerat ist darauf ausgelegt, uber Jahre hinweg zuverlassig zu arbeiten — damit sich
Unternehmen auf das Wesentliche konzentrieren konnen: lhre Kunden.

Mit True investieren Sie nicht einfach in ein Kihlgerat — Sie investieren in Qualitat,
Zuverlassigkeit und langfristige Leistung.

Gebaut fiir die ,,Ewigkeit“. Mit unserer neuen 7-Jahres-Garantie stehen wir fest
hinter diesem Versprechen.



Service auf den Sie zdhlen konnen

Unsere 7-Jahres-Garantie wird durch ein umfassendes Servicenetzwerk in Europa,
GroBbritannien und Irland unterstutzt:

* Geschéaftszeiten: Montag bis Freitag, 08:30 - 17:30 Uhr
* Hotline:
e GroBbritannien & Irland: +44 (0) 800 783 2049
¢ Frankreich: +33 (0) 971 044 383
¢ Deutschland: +49 (0) 800 450 64 50
Fur alle anderen Lander wenden Sie sich bitte an Ihren ortlichen Handler.

¢ Ersatzteillieferung innerhalb von 24 Stunden an unsere autorisierten Servicepartner
e .My True“- Portal flr Betreiber, mit sofortigem Zugriff auf Garantieinformationen und
empfohlene Servicepartner

Pressekontakt
E-Mail: emea_marketing@truemfg.com
Europa: +41 (0) 61 563 07 05

GroBbritannien & Irland: +44 (0) 744 282 0942

Y8, 270-2

REFRIGERATION




PRESS RELEASE

True Refrigeration extends its warranty to 7 years: a
European first.

YEARS WARRANTY

PARTS, COMPRESSOR & LABOUR

True Refrigeration extends its warranty to 7 years: a European first.

Basel, Switzerland - 16/10/2025 - At True Refrigeration, we are proud to announce that our
standard warranty is now extended from 5 to 7 years on all products sold across Europe,
UK and Ireland. This warranty covers parts, labor, and compressors and will be officially
announced on 17 October 2025 at our stand at HOST Milano.

For over 80 years, True has built its reputation on durable, high-quality equipment. Extending
our warranty is a natural step forward, reflecting the trust we place in our products and our
commitment to the customers who choose True.

The Importance of a Trusted 7-Year Warranty

Reliable refrigeration is essential in sectors such asfoodservice, retail, hospitality, and
healthcare — it protects freshness, reduces waste, and helps avoid costly downtime.

True goes beyond durable products: not only are we the only company in Europe, UK and
Ireland offering a 7-year warranty, but we also provide local technical support. Ourteam



works closely with partners and clients, guiding them on the best ways to use, clean, and
maintain their units, ensuring optimal performance and longevity.

With True, operators benefit not only from equipment built to last but also from expert
guidance that safeguards their investment.

Trusted by European Businesses
Our customers are experiencing the benefits of reliability and efficiency:

e In the retail sector, Treffpunkt supermarkets saved 27,000 kWh in under 9 months
using our GDM glass door units.

e Hawaiian Poke Bowl, a large QCR chain expanding in Europe, chose True
Refrigeration’s TSSU preparation tables to enhance operational efficiency across
multiple sites.

e Lupo Trattoria, a gastronomic restaurant in France, partnered with True to ensure
long-term reliability. The kitchen team highlighted the reliability and energy efficiency
of the Gastronom Gam TCR and TGN models.

Built to Last

True Refrigeration combines innovation and quality, delivering equipment that meets the
highest standards of durability, efficiency, and reliability. Every unit is built to perform for
years, allowing businesses to focus on what matters most: serving their customers.

By purchasing True, you’re not just buying a refrigerator; you’re making along-term
investment in quality, reliability, and long-term performance.

We design our products to last. With our new 7-year warranty, we are standing firmly
behind that promise.

Service You Can Count On

Our 7-year warranty is backed by an extensive service network across Europe, UK and
Ireland:

¢ Business hours: Monday to Friday, 08:30-17:30

e Hotline:

¢ UKandlIreland: +44 (0)800 783 2049

e France: +33(0)971 044 383

e Germany: +49 (0)800 450 64 50



For all the other countries please contact your distributor

¢ Next-day spare parts delivery to our approved service provider

e “My True” portalfor operators for instant access to warranty details and service
recommended providers

Media Team:
emea_marketing@truemfg.com
Europe +41 (0) 61 563 07 05/ UK & Ireland +44 (0) 744 282 0942

REFRIGERATION
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COMMUNIQUE DE PRESSE

True Refrigeration étend sa garantie a 7 ans : une
premiere en Europe.

ANS GARANTIE

PIECES, COMPRESSEUR, MAIN D'CEUVRE

True Refrigeration étend sa garantie a 7 ans : une premiére en Europe.

Bale, Suisse - 16/10/2025 — Chez True Refrigeration, nous sommes fiers d’annoncer que
notre garantie standard passe désormais de 5 a 7 ans sur tous les produits vendus en
Europe, au Royaume-Uni et en Irlande. Cette garantie couvre les piéces, la main-d’ceuvre
et les compresseurs et sera officiellement annoncée le 17 octobre 2025 sur notre stand au
salon HOST Milano.

Depuis plus de 80 ans, True béatit sa réputation sur des équipements durables et de haute
qualité. Lextension de notre garantie est une étape naturelle, qui refléte la confiance que
nous placons dans nos produits et notre engagement envers les clients qui choisissent
True.

L’importance d’une garantie de 7 ans fiable

Une réfrigération fiable est essentielle dans des secteurs tels que la restauration, le
commerce de détail, Uhbtellerie et la santé, elle préserve la fraicheur, réduit le gaspillage et
aide a éviter les temps d’arrét colteux.



True va au-dela de la fabrication de produits durables : nous sommes la seule entreprise
en Europe, au Royaume-Uni et en Irlande a offrir une garantie de 7 ans, tout en proposant
une assistance technique locale.

Nos équipes travaillent en étroite collaboration avec nos partenaires et nos clients, les
accompagnant dans les meilleures pratiques d’utilisation, de nettoyage et d’entretien de
leurs équipements, afin de garantir des performances optimales et une longue durée de
vie.

Avec True, les opérateurs bénéficient non seulement d’un équipement congu pour durer,
mais aussi de conseils d’experts qui protegent leur investissement.

Choisi par les entreprises européennes
Nos clients constatent les bénéfices concrets de la fiabilité et de Uefficacité True :

e Dans le secteur du commerce de détail, les supermarchés Treffpunkt ont
économisé 27 000 kWh en moins de 9 mois grace a nos unités a porte vitrée GDM.

e Hawaiian Poke Bowl, une grande chaine QSR en pleine expansion en Europe, a
choisi les tables de préparation TSSU de True Refrigeration pour améliorer
Uefficacité opérationnelle sur plusieurs sites.

e Lupo Trattoria, un restaurant gastronomique en France, a fait confiance a True pour
garantir une fiabilité a long terme. L’équipe de cuisine a salué la fiabilité et
Uefficacité énergétique des modeles Gastronom Gam TCR et TGN.

Congu pour durer

True Refrigeration allie innovation et qualité, offrant des équipements répondant aux plus
hauts standards de durabilité, d’efficacité et de fiabilité.

Chaque unité est congue pour offrir des performances durables, permettant aux
entreprises de se concentrer sur ce qui compte le plus : servir leurs clients.

En choisissant True, vous n’achetez pas seulement un réfrigérateur ; vous investissez dans
la qualité, la fiabilité et la performance sur le long terme.

Nous concevons nos produits pour durer. Avec notre nouvelle garantie de 7 ans, nous
affirmons pleinement cet engagement.



Un service sur lequel vous pouvez compter

Notre garantie de 7 ans s’appuie sur un vaste réseau de service a travers 'Europe, le
Royaume-Uni et Ulrlande :

e Horaires d’ouverture : du lundi au vendredi, de 08h30 & 17h30
¢ Hotline:

o Royaume-Uni et Irlande : +44 (0)800 783 2049

o France:+33(0)971 044 383

o Allemagne : +49 (0)800 450 64 50

Pour tous les autres pays, veuillez contacter votre distributeur local.
e Livraison des pieces détachées sous 24 heures a nos prestataires de service agréés

e Portail “My True” permettant aux opérateurs d’accéder instantanément aux
informations de garantie et aux prestataires de service recommandés

Equipe presse

emea_marketing@truemfg.com

Europe : +41 (0) 61 563 07 05 / Royaume-Uni & Irlande : +44 (0) 744 282 0942

REFRIGERATION
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33098 Paderborn
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PRESSEMITTEILUNG ZUR UNITI EXPO 2026

twenty4U bringt automatisierten Zusatzumsatz an die Tankstelle - mit
Weltneuheiten im Kiihl- und Foodbereich sowie nahtloser Kassenintegration
exklusiv mit Scheidt & Bachmann

Stuttgart/Paderborn, 19. Mai 2026 — Der Tankstellenshop steht vor einem strukturellen Wandel: Steigende
Personalkosten, Fachkraftemangel und verandertes Konsumverhalten machen automatisierte
Verkaufslosungen zum entscheidenden Wachstumshebel. Die twenty4U GmbH zeigt auf der UNITlexpo
2026, wie sich Zusatzumsatz erstmals vollsténdig automatisiert, integriert und wirtschaftlich skalierbar
realisieren lasst.

Nach der erfolgreichen Premiere 2024 kehrt das Unternehmen mit erweitertem Messeauftritt zuriick
und setzt gezielt auf zwei zentrale Wachstumstreiber:

,Derunbemannte Zusatzumsatz wird in den kommenden Jahren zum neuen Standard an der Tankstelle.
Entscheidend ist nicht die einzelne Maschine, sondern das Zusammenspiel aller Systeme*®, erklart
Alexander Burghardt, Geschaftsfuhrer der twenty4U GmbH.

o A at
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Automatisierung als Antwort auf zentrale Branchenprobleme

Tankstellenbetreiber stehen zunehmend unter Druck: klassische Shopkonzepte stoBen an
wirtschaftliche Grenzen, wahrend gleichzeitig neue Umsatzpotenziale entstehen - insbesondere
auBerhalb der Kernoffnungszeiten. Genau hier setzt twenty4U an und entwickelt Smartstore-Losungen,
die Verkaufsprozesse vollstandig automatisieren und gleichzeitig in bestehende Strukturen integrieren.



twenty4U GmbH

Wollmarktstr. 127
33098 Paderborn
Tel: +49 5251 1422300

- O KR s
Zwei Produkt-Highlights im Fokus: Kiihlung und Food neu gedacht

Im Zentrum des Messeauftritts stehen zwei Entwicklungen, die unterschiedliche, aber entscheidende
Umsatzpotenziale adressieren:

. »beyond “—der intelligente Smart-Fridge

Der neu entwickelte Kuhlschrank kombiniert ultraschnelle Produkterkennung
mit gezielter Wareninszenierung. Durch intelligente Sensorik, automatisierte
Bestandsfuhrung und eine nahtlose Integration in bestehende
Kassensysteme entsteht ein hocheffizientes Verkaufssystem, das sowohl die
Customer Experience am Point of Sale verbessert als auch Betreibern

maximale Transparenz und Kontrolle tber ihr Sortiment ermaglicht.

e Neuer Pizzaautomat ,,beyond “—frische Pizza in 3 Minuten
Als weiteres Highlight prasentiert twenty4U erstmals einen
vollstandig neu entwickelten Pizzaautomaten ,,Engineered &
Made in Germany“. Das System halt bis zu 66 verschiedene
Pizza-Varianten und bereitet diese innerhalb weniger Minuten
frisch zu.

Fur Betreiber entsteht damit ein neues, margenstarkes Food-

Angebot — insbesondere in den Abend- und Nachtstunden, in
denen klassische Shopstrukturen an ihre Grenzen stoBen.

Integration als Gamechanger: Smartstore trifft Kasse
Ein zentrales Hindernis fur viele Betreiber ist bislang die fehlende Integration automatisierter Systeme
in bestehende Kassensysteme. Genau hier setzt twenty4U mit neuen Schnittstellenlosungen an.

Auf der UNITlexpo zeigt das Unternehmen unter anderem:

e die vollstandige und exklusive Anbindung an Kassensysteme von Scheidt & Bachmann
inklusive Echtzeit-Abrechnung, Bestandsfuhrung und Preissteuerung
e Integrationen in weitere gangige Systeme im Tankstellen- und WaschstraBenumfeld

Damit werden Smartstore-Losungen erstmals zu einem vollstandig integrierten Bestandteil des
bestehenden Shopbetriebs - statt zu isolierten Einzellosungen.



twenty4U GmbH

Wollmarktstr. 127
33098 Paderborn

Tel: +49 5251 1422300
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Neue Geschaftsmodelle: Zusatzumsatz ohne Zusatzaufwand

Neben der Technologie stellt twenty4dU auf der Messe auch ein erweitertes Betriebsmodell vor.
Gemeinsam mit Partnern wie plentyco GmbH bietet das Unternehmen erstmals ein Full-Service-
Konzept an, das neben der Systembereitstellung auch operative Leistungen wie Befullung, Wartung und
Warenmanagement umfasst.

Weitere Neuheiten und Erweiterungen
Ergénzend zeigt twenty4U weitere Entwicklungen, die das Smartstore-Konzept erweitern:

e neue Maglichkeiten zur Integration von Food-Angeboten in automatisierte Verkaufsflachen
e zusatzliche digitale Services und Sortimente fur den 24/7-Verkauf

e erweiterte Funktionen im Transaktionsmanagement, darunter die Moglichkeit zum Teilstorno
von Warenkorben direkt im System — ein wichtiger Baustein fur reibungslose Ablaufe bei
gemischten oder unterbrochenen Kaufprozessen

e Erweiterungen im Bereich Bedienkomfort und Kundenerlebnis

Uber twenty4U GmbH

Die twenty4U GmbH mit Sitz in Paderborn entwickelt und fertigt individuelle Smartstore-Systeme und
hat sich mit ihren Systemen, Applikationen sowie Integrationen auf die Bereiche Tankstellen,
Raststatten & Ladeparks fokussiert. Das Unternehmen vereint Mechanik, Elektronik, Software und
Schreinerei unter einem Dach und liefert von der Einzelmaschine bis zum Full-Service-Betrieb.

Messestand auf der UNITlexpo 2026
e Halle 1, Stand 1TH51 - 140 gm auf zwei Ebenen
e Terminvereinbarung fur Presse & Betreiber:
info@twenty4u.de | +49 5251 1422300

twenty4U GmbH

Wollmarktstr. 127

33098 Paderborn

Ansprechpartner: Vanessa Schorde
(Marketing & Communications Manager)
Tel: +49 5251 1422300

E-Mail: info@twenty4u.de

Web: www.twenty4u.de
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PRESS RELEASE FOR UNITI EXPO 2026

twenty4U brings automated incremental revenue to service stations — with
global innovations in cooling and food, plus seamless POS integration
exclusively with Scheidt & Bachmann

Stuttgart/Paderborn, 19. Mai 2026 — The service station shop is undergoing a structural transformation:
rising labor costs, staff shortages, and changing consumer behavior are making automated retail
solutions a key growth driver. At UNITlexpo 2026, twentydU GmbH demonstrates how incremental
revenue can be realized for the first time in a fully automated, integrated, and economically scalable
way.

Following its successful debut in 2024, the company returns with an expanded exhibition presence and
a clear focus on two central growth drivers:

“Unattended incremental revenue will become the new standard at service stations in the coming years.
What matters is not the individual machine, but how all systems interact,” explains Alexander
Burghardt, Managing Director of twenty4U GmbH.

o A at
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Automation as the answer to key industry challenges

Service station operators are increasingly under pressure: traditional shop concepts are reaching their
economic limits, while new revenue potential is emerging — especially outside core opening hours. This
is exactly where twenty4dU comes in, developing smart store solutions that fully automate sales
processes while seamlessly integrating into existing infrastructures.



twenty4U GmbH

Wollmarktstr. 127
33098 Paderborn
Tel: +49 5251 1422300
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Two product highlights in focus: rethinking cooling and food
At the center of the exhibition are two developments addressing distinct but critical revenue
opportunities:

. »beyond “—the intelligent smart fridge

The newly developed refrigerator combines ultra-fast product recognition
with targeted product presentation. Intelligent sensor technology, automated
inventory management, and seamless integration into existing POS systems
create a highly efficient retail solution that enhances the customer
experience at the point of sale while providing operators with maximum
transparency and control over their assortment.

e New pizza vending system ,,beyond “—fresh pizzain 3
minutes
As another highlight, twenty4U presents a completely newly
developed pizza system, “Engineered & Made in Germany.” The
system offers up to 66 different pizza variations and prepares
them fresh within minutes.

This creates a new, high-margin food offering for operators —
particularly during evening and night hours, when traditional

shop structures reach their limits.

Integration as a game changer: smart store meets POS
A key barrier for many operators has been the lack of integration between automated systems and
existing POS infrastructures. This is exactly where twenty4U introduces new interface solutions.

At UNITlexpo, the company showcases, among others:

o full and exclusive integration with Scheidt & Bachmann POS systems, including real-time
billing, inventory management, and pricing control
e integrations with other common systems in the service station and car wash environment

This turns smart store solutions into a fully integrated part of existing shop operations—rather than
isolated standalone systems.



twenty4U GmbH
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New business models: incremental revenue without additional effort

In addition to technology, twenty4U is also presenting an expanded operating model. In collaboration

with partners such as plentyco GmbH, the company now offers a full-service concept that includes not

only system provision but also operational services such as restocking, maintenance, and product

management.

Additional innovations and enhancements
In addition, twenty4U is presenting further developments that expand the smart store concept:

* new options for integrating food offerings into automated retail spaces

¢ additional digital services and assortments for 24/7 sales

e extended transaction management functions, including the ability to partially cancel baskets
directly within the system—an important feature for smooth processes in mixed or interrupted
purchase scenarios

e improvements in usability and customer experience

Uber twenty4U GmbH

Based in Paderborn, twenty4dU GmbH develops and manufactures customized smart store systems,
focusing on service stations, highway service areas, and charging parks. The company combines
mechanics, electronics, software, and in-house production under one roof and delivers solutions
ranging from standalone machines to full-service operations.

Exhibition presence at UNITlexpo 2026

e Hall1, Booth TH51 - 140 sqm across two levels
e Appointment scheduling for press & operators:
info@twenty4u.de | +49 5251 1422300

twenty4U GmbH

Wollmarktstr. 127

33098 Paderborn

Contact: Vanessa Schorde

(Marketing & Communications Manager)
Tel: +49 5251 1422300

E-Mail: info@twenty4u.de

Web: www.twenty4u.de
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Pressemeldung 22.04.2026

update displays GmbH prasentiert innovative Displaylosungen fiir die
Tankstellen- und Convenience-Branche auf der UNITI expo 2026

Die update displays GmbH stellt auf der UNITI expo 2026, die vom 19. bis 21.

Mai 2026 in Stuttgart stattfindet, ihre Displaylosungen fur Verkaufsforderung und
Warenprasentation am Point of Sale vor. Das Unternehmen zeigt, wie durchdachte
Prasentationssysteme gezielt eingesetzt werden kdnnen, um Aufmerksamkeit zu
steigern und Kaufimpulse effektiv zu fordern.

Im Fokus des Messeauftritts stehen hochwertige Display- und Prasentationssys-
teme, die speziell auf die Anforderungen von Tankstellen, Convenience Stores und
verwandten Handelsformaten zugeschnitten sind. Die Losungen von update
displays verbinden ansprechendes Design mit hoher Funktionalitat und
ermoglichen eine flexible Integration in bestehende Shop-Konzepte.

Durch den Einsatz innovativer Materialien und modularer Systeme unterstitzt
das Unternehmen Betreiber dabei, ihre Verkaufsflachen effizient zu nutzen und
Produkte optimal in Szene zu setzen. Dabei stehen sowohl Markeninszenierung
als auch impulsstarke Verkaufsforderung im Mittelpunkt.

sunser Ziel ist es, unseren Kunden Lésungen anzubieten, die nicht nur optisch
Uberzeugen, sondern auch einen direkten Beitrag zum Verkaufserfolg leisten®,
sagt Melih Seyis, Geschaftsfuhrer der update displays GmbH.

Besucher der UNITI expo 2026 haben die Moglichkeit, sich vor Ort von den
vielfaltigen Einsatzmaoglichkeiten der Displaylosungen zu tUberzeugen und
individuelle Konzepte fur ihre Verkaufsfldchen zu besprechen.

Besuchen Sie uns:
Halle 1 | Stand 1D02B

Unternehmen:
update displays GmbH
Website: www.update-displays.de
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Press Release 22.04.2026

update displays GmbH showcases display solutions for the fuel and
convenience store industry at UNITI expo 2026

Stuttgart, Germany — update displays GmbH will present its display solutions
for sales promotion and product presentation at UNITI expo 2026, taking place
from May 19 to 21 in Stuttgart.

The company will demonstrate how well-designed presentation systems can
effectively capture attention and trigger purchase impulses.

The focus will be on high-quality display and presentation systems specifically
tailored to the requirements of fuel stations, convenience stores, and related
retail environments. Update displays combines appealing design with strong
functionality, enabling seamless integration into existing store concepts.

By using durable materials and modular system designs, update displays helps
operators optimize retail space and present products effectively.

The solutions combine strong brand presentation with impulse-driven sales to
support overall store performance.

“Our mission is to provide solutions that not only impress visually but also make
a direct contribution to sales performance at the point of sale,” says Melih Seyis,
Managing Director of update displays GmbH.

Visitors to UNITI expo 2026 are invited to experience the wide range of display
solutions firsthand and discuss customized concepts tailored to their specific
needs.

Visit us:
Hall 1 | Stand 1D02B

Company:
update displays GmbH
Website: www.update-displays.de
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Wanzl GmbH & Co. KGaA

Wanazl auf der UNITI expo 2026: Shop-Losungen fiir die Zukunft der Tankstelle

Innovative Shopformate, smarte Technologien und modularer Ladenbau

Leipheim, April 2026

Der Tankstellenmarkt steht vor einem tiefgreifenden Wandel: Sinkende Kraftstoffumsatze, verandertes
Mobilitatsverhalten und steigende Kundenerwartungen setzen Betreiber zunehmend unter Druck. Der
Shop entwickelt sich zum zentralen Umsatz- und Frequenztreiber. Auf der UNITI expo 2026 (19. bis 21.
Mai, Messe Stuttgart, Halle 1, Stand 1G70) zeigt Wanzl, wie sich Tankstellen mit modernen Shopformaten
zukunftsfahig aufstellen lassen. ,Der Wandel der Tankstelle ist Iangst Realitat. Entscheidend ist jetzt, Shop,
Prozesse und Technologien ganzheitlich zu denken und konsequent auf die Bedirfnisse der Kunden

auszurichten®, erklart Stefan Huemer, Vice President Digital & Access Solutions Wanzl.

Von der Zapfsdule zum Shop als Herzstiick

Wie grol das Potenzial im Shop liegt, belegt ein aktuelles Whitepaper von Wanzl und der
Transformationsberatung Aumann Partners. Demnach erwirtschaften Tankstellen-Shops bereits heute
rund 30 Prozent des Gesamtumsatzes, aber 40 Prozent des Gewinns. Gleichzeitig nennt nur noch etwa
ein Viertel der Kunden Kraftstoff als primaren Besuchsgrund. Fiir Betreiber bedeutet das: Der Shop muss
sich starker an Konsumbedurfnissen orientieren — mit passenden Sortimenten, klarer Positionierung und

einer durchdachten Customer Journey.

ﬁzheitlicher Ansatz fiir die Tankstelle von morgen

anzl unterstitzt Tankstellenbetreiber bei der Entwicklung moderner Shopkonzepte, die individuell auf
Stadt-, Land- oder Autobahnstandorte zugeschnitten sind. Dafiir kombiniert das Unternehmen strategische
Beratung, hochwertigen Ladenbau und digitale Technologien zu skalierbaren Ldsungen fiir einen
effizienten Betrieb. Intelligente Zutrittsldsungen wie das GalaxyPort Pro, in Kombination mit einem
Zutrittsterminal oder dem automatisierten Smart Exit sorgen fur eine klare Kundenfiihrung, kontrollierte
Prozesse und ein komfortables Einkaufserlebnis. Uber die cloudbasierte Plattform wanzl connect® lassen
sich diese Systeme zentral steuern und auswerten. Erganzt werden diese Technologien durch eine
modulare Ladenbauausstattung wie das vielfach im Lebensmitteleinzelhandel bewahrte Regalsystem wire
tech 100, das Backwarenmdbel BakeOff oder der Self-Checkout-Tisch Genesis.

Mit seinem Messeauftritt auf der UNITI expo 2026 positioniert sich Wanzl als ganzheitlicher Partner fiir die
Transformation von Tankstellen. Von der Konzeption Uber die Installation zur Inbetriebnahme begleitet
Wanzl Betreiber entlang des gesamten Prozesses und entwickelt gemeinsam mit diesen zukunftsfahige

Shopformate fur die Tankstelle von morgen.

Wanzl auf der UNITI expo 2026: Shop-L&sungen fir die Zukunft der Tankstelle | Seite 1


Tobias Schneider
@Simon: Bitte prüfen (lassen), ob die genannten Produkte/Leistungen wirklich vor Ort sein werden und ggf. korrigieren/ergänzen.

Huemer Stefan
Sliding Door wird nicht vor Ort sein, der Rest passt
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Pressekontakt:

kiecom GmbH e Tobias Schneider ¢« Rosental 10 ¢ 80331 Mlnchen ¢ Tel. 089/23 23 62-21 # t.schneider@kiecom.de

ZL — dynamisch handeln

g 947 ist Wanzl der Motor des Handels. Als Hersteller von Draht-Einkaufswagen gestartet, ist das Unternehmen heute weltweit
innovativer Schrittmacher fir Retail Solutions. Wanzl realisiert als Gesamtldsungsanbieter einzigartige Einkaufserlebnisse. Das
kénnen innovative Produkte wie smarte Einkaufswagen und Warenprasentationsysteme sein, digitale L6sungen, aber auch kreative
Shop-Konzepte wie 24/7-Stores und Fulfillment-Formate. Zudem zahlen individuelle Logistikldésungen aus dem Geschaftsfeld Material
Handling sowie Premiumprodukte fir Flughafen und Hotels aus den Bereichen Airport und Hotel Services zu den Kernkompetenzen
des Unternehmens. Mit Uber 4.600 Mitarbeitenden, 12 internationalen Produktionsstandorten in 8 Landern, 27
Vertriebsniederlassungen und rund 50 Vertretungen steht Wanzl weltweit als leistungsstarkes und werteorientiertes

Familienunternehmen an der Seite seiner Kunden. REALIZED BY WANZL.

Wanzl auf der UNITI expo 2026: Shop-L&sungen fur die Zukunft der Tankstelle | Seite 2
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@Simon: Lassen wir den Abbinder für diese PM noch?

Rappold Simon
nimm diesen Satz mal bitte raus
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Wap-WaschBar
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Wap WaschBar® by wwb-carwash GmbH& Co. KG

50 Jahre Wap WaschBéar® SB-Waschplatz-Losungen - weitergefiihrt
von der wwb-carwash GmbH & Co. KG in Buch fiir ganz Europa!

Seit der Fertigstellung der ersten Autowaschanlage in den 1960er-
Jahren hat sich die Wap WaschBar®-Anlage kontinuierlich
weiterentwickelt — seit 2019 unter der Leitung von wwb-carwash. Am
neuen Standort in Buch budndeln wir Tradition und Innovation:
Entwicklung, Produktion, Konstruktion, Service, Vertrieb und
Geschaftsfuhrung arbeiten hier unter einem Dach.

Nilfisk-Urgestein Uwe Gross begleitet die Entwicklung der SB-
Waschanlagen von der Planung bis zur Montage. Er ist das ,,Gros(s)-
Hirn* der wwb-carwash GmbH & Co. KG. Gestartet 2019 in den Raumen
der Nilfisk GmbH in Bellenberg, wuchs das Unternehmen schnell. Der
neue Standort in Buch mit rund 1.000 m? Flache, groBziigigen
Parkplatzen und optimalen Logistikbedingungen ermoglicht heute eine
zukunftsorientierte Produktion und Lagerung.

Moderne barrierefreie Arbeitsplatze und ausreichend Raum fur
Kundentermine oder Schulungen der Mitarbeiter sowie der
deutschlandweit tatigen Servicetechniker sorgen daflr, dass alle
Auftrage effizient abgewickelt werden konnen.

Unser Hochregallager mit ,First In, First Out“-Funktion sorgt fur eine
reibungslose Auftragserfassung. Gleichzeitig konnen kundenspezifische
Wunsche berucksichtigt werden — von individuellen grafischen Designs
der Anlage bis zu personalisierten Bonuskarten.

Innovation wird bei uns groBgeschrieben: Touch-Bedienung in den
Programmautomaten ist seit Jahren Standard, bargeldloses Bezahlen
wie NFC mit Mobile Phone, EC-Kreditkarten, Apple- und Google-Pay
ebenfalls. Ob komplette SB-Waschanlagen oder SB-Sauger - hier
werden alle Komponenten vorbereitet und bei Abruf / Bestellung
finalisiert.



Mit unserem seit ca. 10 Jahren laufenden Management und Analyse Tool
iWap wird jedes erfolgreiche Unternehmen optimal unterstitzt. Jede
Wap WaschBar® Anlage, die neu ausgeliefert oder auch umgerustet
wird, enthalt dieses Tool! Abfragen von Verbrauchswerten, Ist Zustand,
Umsatze, Waschzeiten, jede einzelne Box oder Staubsauger werden hier
mit allen relevanten Daten zusammengefuhrt! Auch die bendotigte
Menge an Wasser, Heizungsleistung, Bodenheizung und Frostschutz,
alle Werte sind ab Werk konfiguriert, konnen aber individuell vor Ort
oder remote eingestellt werden. Im speziellen die Umsatze,
Geldausgabe, Wert- Bonuskarten, Geldeinnahme wird taglich
protokolliert und am Ende des Monats im benotigten Format und GoBD
konform zur Verflugung gestellt!

Die Produktionstiefe seitens der Entwicklung belauft sich zu 100% bei
der wwb-carwash. Auch alle neuen Entwicklungen wie Gehéause,
Frontblenden sowie die Tragermodule der Pumpeneinheiten bis zum
einzelnen Kabelstrang / Rohrleitungen fur unsere Pumpenmodule und
alles rund um die Sauger sind aus unserer Feder am Standort Buch.

Wir begleiten unsere Kunden von der Idee bis zur Schlisselubergabe.
Der Weg zur Inbetriebnahme ist oft mit Detailfragen verbunden — unsere
langjahrige Erfahrung in den letzten 20 Jahren sorgt dafltr, dass wir fur
jeden Standort belastbare Rentabilitats- und Potenzialanalysen liefern.
Hochwertige Komponenten und die durchdachte Komplexitat der
Anlagen garantieren eine hohe Verfugbarkeit und eine attraktive Rendite.

Auch bestehende Anlagen kdnnen auf- und umgerustet werden. Viele
Komponenten lassen sich nach wirtschaftlichen Kriterien in neuwertige
Anlagen integrieren. Unsere uber 100 Servicetechniker vor Ort prufen
den Bestand und erstellen anschlieBend Uuber die Zentrale ein
maBgeschneidertes Upgrade-Angebot.

Mit dem Wap WaschBar® der wwb-carwash haben Sie eine langfristig
erfolgreiche SB-Waschplatz-Losung, die Ihr unternehmerisches
Handeln effizient unterstutzt.

Als Betreiber oder Investor profitieren Sie von modernsten Innovationen.
Bedienfreundliche Touch-Losungen erleichtern den Einsatz im Feld,



wahrend Sie als Betreiber jederzeit alle Zahlen jeder Box im Blick haben.
Mit der kostenlosen Bedienoberflache iWap uberwachen Sie alle
Komponenten — von Dusen und Pumpen bis hin zu den Waschzahlen
pro Platz.

Europaweit werden Vertriebspartner und Kunden direkt ab Werk Buch
beliefert.

Ihr Wap WaschBar® wwb-carwash Team
Jochen Nellis, Vertriebsleitung

www.wwb-carwash.com
info@wwb-carwash.com

Phone: +49 (0)7343 2389999

GewerbestraBe 27 A
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Wap WaschBar® by wwb-carwash GmbH& Co. KG

50 years of Wap WaschBar® self-service car wash solutions -
continued by wwb-carwash GmbH & Co. KG in Buch for all of
Europe!

Since the completion of the first car wash in the 1960s, the Wap
WaschBar® system has continually evolved - since 2019 under the
management of wwb-carwash. At the new location in Buch, we
combine tradition and innovation: development, production,
engineering, service, sales, and management all work together under
one roof.

Nilfisk veteran Uwe Gross accompanies the development of the self-
service car washes from planning to installation. He is the “big brain” of
wwhb-carwash GmbH & Co. KG. Started in 2019 in the premises of Nilfisk
GmbH in Bellenberg, the company quickly grew. The new location in
Buch, with around 1,000 m* of space, ample parking, and optimal
logistics conditions, now allows for future-oriented production and
storage.

Modern accessible workspaces and ample room for customer
appointments or employee training, as well as for service technicians
operating nationwide, ensure that all orders can be processed
efficiently. Our high-bay warehouse with a "First In, First Out" function
ensures smooth order processing. At the same time, customer-specific
requests can be accommodated - from individual graphical designs of
the system to personalized bonus cards.

Innovation is a top priority for us: touch operation in the program
machines has been standard for years, as is cashless payment like NFC
with mobile phones, debit and credit cards, Apple Pay, and Google Pay.
Whether complete self-service car washes or self-service vacuums — all
components are prepared here and finalized upon request or order.



Our management and analysis tool iWap, which has been in use for
about 10 years, optimally supports every successful company. Every
Wap WaschBar® system that is newly delivered or retrofitted includes
this tool! Queries regarding consumption values, actual conditions,
revenues, washing times, each individual bay or vacuum are all
consolidated here with all relevant data! The required amount of water,
heating power, underfloor heating, and antifreeze - all values are
configured from the factory but can be adjusted individually on site or
remotely. Specifically, revenues, cash withdrawals, value bonus cards,
and cash income are recorded daily and provided at the end of the
month in the required format and in compliance with GoBD!

The depth of production on the development side is 100% with wwb-
carwash. All new developments, such as housings, front panels, as well
as the carrier modules of the pump units down to individual cable
harnesses/pipelines for our pump modules and everything related to
the vacuum units, are also designed and produced at our Buch location.

We accompany our customers from the idea stage to the handover of
the keys. The path to commissioning is often accompanied by detailed
questions — our many years of experience over the past 20 years
ensures that we provide reliable profitability and potential analyses for
each site. High-quality components and the well-thought-out
complexity of the systems guarantee high availability and an attractive
return.

Existing systems can also be upgraded and retrofitted. Many
components can be integrated into like-new systems based on
economic criteria. Our more than 100 on-site service technicians
inspect the existing equipment and then create a customized upgrade
offer through our headquarters. With the Wap WaschBar® from wwb-
carwash, you have a long-term successful self-service car wash
solution that efficiently supports your business operations.

As an operator or investor, you benefit from state-of-the-art innovations.
User-friendly touch solutions make field operations easier, while as an
operator you always have an overview of all the numbers for each unit.



With the free iWap interface, you can monitor all components — from
nozzles and pumps to the wash statistics per bay.

Across Europe, distribution partners and customers are supplied
directly from the factory.

Your Wap WaschBar® wwb-carwash Team
Jochen Nellis, Head of sales

www.wwb-carwash.com
info@wwb-carwash.com

Phone: +49 (0)7343 2389999

GewerbestraBe 27 A

D-89290 Buch
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WILLBERT by EuroLooP

PRESSEMITTEILUNG
ZUR SOFORTIGEN VEROFFENTLICHUNG | 17.05.2026

WILLBERT bringt einzelhandelsintegriertes EV-Schnellladen
auf den Tankstellenvorplatz — Premiere auf der UNITI expo 2026

EUROLQOOR présentiert erstmals den WILLBERT Amber Il FlasHUB, eine BYD Flash
Charging-konforme DC-Plattform mit drei Einheiten und sechs Ladepunkten, die so konzipiert ist,
dass Tankstellen- und Convenience-Betreiber das Laden zu einem Gewinnbringer statt zu einem
Kostenfaktor machen kénnen.

Stuttgart, Deutschland / Nowy Sacz, Polen — EUROLOOP, das Unternehmen hinter der Marke
WILLBERT fir DC-Schnellladesysteme und Ladesoftware, prasentiert seine einzelhandelsintegrierte
Ladeplattform auf der UNITI expo 2026, Europas fliihrender Fachmesse fiir die Tankstellen- und
Carwash-Branche, vom 19. bis 21. Mai 2026 in der Messe Stuttgart. Das Unternehmen ist in [Halle /
Standnummer] zu finden.

WILLBERTs Angebot ist genau auf die Betreiber zugeschnitten, die die Hallen der UNITI fillen:
Standortbetreiber, flr die sich das Laden rechnen muss. Die Plattform kombiniert Hardware, die sowohl
CAPEX als auch OPEX senkt, mit einem Software-Stack, der neue Erldsquellen erschlief3t und die
Verfugbarkeit durch Monitoring und SLA absichert.

Highlight der Premiere: WILLBERT Amber Il FlasHUB

Das zentrale Produkt am Stand ist der WILLBERT Amber Il FlasHUB, eine BYD Flash
Charging-konforme Ladeplattform mit drei Einheiten und sechs Ladepunkten. Aufgebaut auf der
patentierten S-HUB-Architektur des Unternehmens, nutzt sie Leistungselektronik auf
Siliziumkarbid-Basis (SiC) und dynamische Leistungsverteilung, um bis zu 1.080 kW an einen
einzelnen Ladepunkt zu liefern und gleichzeitig die installierte Netzkapazitat und damit die
Anschlusskosten unter Kontrolle zu halten.

+ S-HUB-Architektur: ein gemeinsamer Leistungspool, der sechs Ladepunkte versorgt und bis zu
1.080 kW pro Ladepunkt bereitstellt, sodass ein Tankstellenvorplatz mehr Fahrzeuge mit weniger
Hardware und einem kleineren Netzanschluss bedienen kann.

» Dynamische Leistungsverteilung: Die Leistung folgt der Nachfrage in Echtzeit Gber die sechs
Ladepunkte, statt pro Stellplatz fest zugeteilt zu sein, was den Durchsatz zu Spitzenzeiten erhoht.

+ SiC-basiertes Design: héhere Effizienz und Leistungsdichte, geringere Energieverluste und damit
weniger OPEX, die die Standortmarge schmalern.

Software, die einen Ladestandort zu einem Einzelhandels-Asset macht
Die Hardware von WILLBERT wird mit einem proprietaren Software-Okosystem ausgeliefert, das an

der Wirtschaftlichkeit des Handlers ausgerichtet ist, nicht allein an der Ladesession des Fahrers:

+ PayBERT: direkte Ad-hoc-Zahlung an der Ladesaule, ohne App und ohne Abo, beseitigt Reibung
und erfasst Transaktionen vor Ort.
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» BuyBERT und AdBERT: Shop-Integration und Werbung an der Ladesaule, die Verweildauer in
zusatzlichen Umsatz fir den Standortbetreiber umwandeln.

+ HAWKe: kontinuierliche Ferniberwachung als Grundlage flr Verflgbarkeit und SLA-Zusagen, die
Kennzahl, an der CPOs und Handler zunehmend gemessen werden.

Warum das fiir Tankstellen- und Convenience-Betreiber zahlt

Die meiste Ladehardware wird Uber Spitzenkilowatt verkauft. WILLBERT positioniert sich tber die
Standortrentabilitat: Die Kombination aus geringeren Investitionskosten, geringeren Betriebskosten und
softwaregetriebenen Erlésen entscheidet darlber, ob eine EV-Ladebucht ihren Platz auf einem Vorplatz
verdient, der zugleich Kraftstoff, Kaffee und Convenience verkauft. Dieses Argument ist fur das
UNITI-Publikum gemacht.

,Der Tankstellenvorplatz ist der natiirliche Ort fiir das Schnellladen, aber nur, wenn die Zahlen fiir den
Betreiber stimmen. Wir entwickeln die Hardware so, dass die Kosten, den Strom zum Fahrzeug zu
bringen, sinken, und wir bauen die Software so, dass die Zeit, die der Fahrer vor Ort verbringt, zu
Umsatz wird. Das ist der Unterschied zwischen einer Ladebucht, die ein Kostenfaktor ist, und einer, die
ein Geschéft ist.”

— Marek Gutt-Mostowy, CEO, EUROLOOP

,Mit dem Amber Il FlasHUB bringen wir BYD Flash Charging-konforme Leistung auf den europé&ischen
Tankstellenvorplatz, in einer Form, die Handler tatsdchlich finanzieren kénnen. S-HUB erméglicht es,
dass ein einzelner Ladepunkt bis zu 1.080 kW liefert, ohne dass der Standort fiir Netzkapazitét zahlt,
die er selten nutzen wird.*”

— Piotr Krzeminski, Vice President, EUROLOOP

WILLBERT auf der UNITI expo 2026 treffen
Termine: 19. bis 21. Mai 2026

Veranstaltungsort: Messe Stuttgart, Messepiazza 1, 70629 Stuttgart, Deutschland
Standort: [Halle / Standnummer]

Ausgestellt: WILLBERT Amber Il FlasHUB sowie der WILLBERT Software-Stack (PayBERT,
BuyBERT, AdBERT, HAWKEe)

Gesprache: Presse- und Betreibergesprache nach Vereinbarung, Kontakt siehe unten

Uber WILLBERT / EUROLOOP

WILLBERT ist die EV-Lademarke der EUROLOOP Sp. z 0.0., eines polnischen Hardware- und
Softwareunternehmens mit Sitz in Nowy Sgcz, das DC-Schnellladesysteme entwickelt und fertigt und
zusammen mit einem vollstandigen Software-Stack anbietet. Die S-HUB-Architektur und die
SiC-basierte Leistungselektronik von WILLBERT sind darauf ausgelegt, die Investitions- und
Betriebskosten der Ladeinfrastruktur zu senken, wahrend das Software-Okosystem Erlése aus
Direktzahlung, Einzelhandelsintegration und Werbung sowie eine monitoringgestitzte Zuverlassigkeit
hinzuftigt. WILLBERT ist in sieben Markten aktiv und zahlt ORLEN zu seinen strategischen Investoren.

Pressekontakt
Piotr Krzeminski, VP by CMO — WILLBERT by EUROLOOP
piotr@euroloop.tech | +48 606 705 540
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WILLBERT by EuroLooP

PRESS RELEASE
FOR IMMEDIATE RELEASE | 17.05.2026

WILLBERT brings retail-integrated EV fast charging to the
forecourt at UNITI expo 2026

EUROLOORP debuts the WILLBERT Amber Il FlasHUB, a three-unit, six-outlet, BYD Flash
Charging-compliant DC platform built so fuel and convenience retailers can turn charging into a
profit centre, not a cost line.

Stuttgart, Germany / Nowy Sacz, Poland — EUROLOOP, the company behind the WILLBERT brand
of DC fast chargers and charging software, will present its retail-integrated charging platform at UNITI
expo 2026, Europe's leading trade fair for the service station and car wash industry, held 19-21 May
2026 at Messe Stuttgart. The company will be located at [hall / stand number].

WILLBERT's proposition is built for the operators who fill UNITI's halls: site owners who need charging
to pay for itself. The platform pairs hardware engineered to lower both CAPEX and OPEX with a
software stack that opens new revenue lines and protects uptime through monitoring and SLA.

Launch highlight: WILLBERT Amber Il FlasHUB

The headline product at the stand is the WILLBERT Amber Il FlasHUB, a three-unit, six-outlet charging
platform compliant with BYD Flash Charging. Built on the company's patented S-HUB architecture, it
uses silicon carbide (SiC) power electronics and dynamic power sharing to deliver up to 1,080 kW to a
single plug while keeping installed grid capacity, and therefore connection cost, under control.

« S-HUB architecture: a shared power pool feeding six outlets, delivering up to 1,080 kW per plug,
so a forecourt can serve more vehicles from less hardware and a smaller grid connection.

» Dynamic power sharing: power follows demand across the six outlets in real time rather than being
fixed per stall, improving throughput at peak hours.

+ SiC-based design: higher efficiency and density, reducing energy losses and the OPEX that
erodes site margin.

Software that turns a charging site into a retail asset

WILLBERT's hardware ships with a proprietary software ecosystem designed around the retailer's
economics rather than only the driver's session:

+ PayBERT: direct, ad-hoc payment at the charger with no app or subscription required, removing
friction and capturing transactions on site.

+ BuyBERT and AdBERT: shop integration and on-charger advertising that convert dwell time into
incremental revenue for the forecourt operator.

+ HAWKe: continuous remote monitoring underpinning availability and SLA commitments, the metric
CPOs and retailers are increasingly judged on.

Why this matters for fuel and convenience retailers
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Most charging hardware is sold on peak kilowatts. WILLBERT is positioned on site profitability: the
combination of lower installed cost, lower running cost, and software-driven revenue is what determines
whether an EV charging bay earns its place on a forecourt that is also selling fuel, coffee, and
convenience. That argument is built for the UNITI audience.

“The forecourt is the natural home for fast charging, but only if the numbers work for the operator. We
engineer the hardware to cut the cost of getting power to the car, and we build the software to turn the
time the driver spends on site into revenue. That is the difference between a charging bay that is a cost
and one that is a business.”

— Marek Gutt-Mostowy, CEO, EUROLOOP

“With the Amber Il FlasHUB we are bringing BYD Flash Charging-compliant power to the European
forecourt in a form retailers can actually finance. S-HUB lets a single plug deliver up to 1,080 kW
without the site paying for grid capacity it will rarely use.”

— Piotr Krzeminski, Vice President, EUROLOOP

Meet WILLBERT at UNITI expo 2026
Dates: 19-21 May 2026

Venue: Messe Stuttgart, Messepiazza 1, 70629 Stuttgart, Germany
Location: [Hall / stand number]

On display: WILLBERT Amber Il FlasHUB and the WILLBERT software stack (PayBERT, BuyBERT,
AdBERT, HAWKe)

Briefings: Press and operator briefings by appointment, contact below

About WILLBERT by EUROLOOP

WILLBERT is the EV charging brand of EUROLOOP Sp. z 0.0., a Polish hardware and software
company headquartered in Nowy Sgcz that develops and manufactures DC fast chargers delivered
together with a complete software stack. WILLBERT's S-HUB architecture and SiC-based power
electronics are designed to lower the capital and operating cost of charging infrastructure, while its
software ecosystem adds direct-payment, retail-integration and advertising revenue alongside
monitoring-driven reliability. WILLBERT operates across nine markets and counts ORLEN among its
strategic investors.

Media contact
Piotr Krzeminski, VP / CMO — WILLBERT by EUROLOOP
piotr@euroloop.tech | +48 606 705 540
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